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Раздел 1. ПРЕДМЕТ И ИСТОРИЯ ЭКОНОМИЧЕСКОЙ НАУКИ
Тема 1.1. Предмет, структура, методология и функции экономической теории

1. Предмет экономической теории как общественной науки. Структура общей экономической науки.

2. Основные методы экономической науки.

3. Функции экономической теории.

4. Основные этапы развития экономической теории

Студент должен:
знать:
-   структуру, методологию и функции экономической теории.
1. Предмет экономической теории как общественной науки. Структура общей экономической науки.

Каждому из нас знакомо слово «экономика», хотя разные люди вкладывают в него неодинаковое содержание и даже не могут сказать, что это такое. Данное обстоятельство объясняется тем, что экономика - настолько общее, емкое, многозначное понятие, что определить ее одной фразой не предоставляется возможным.
Считается, что термин «экономика» изобрел еще в VI в. до н.э. греческий поэт Геспод, соединив два слова: ойкос - дом, хозяйство и номос - знаю, закон, что дословно означает искусство, знание, свод правил ведения домашнего хозяйства.. В научный оборот этот термин был введен представителями древнегреческой экон.мысли Ксенофонтом, написавшим труд «Экономикос», и Аристотелем, который науку о богатстве делил на «экономию» (совокупность потребительных стоимостей) и «хрематистику» (искусство делать деньги).
В современных условиях термин экономика используется в следующих значениях:
1. совокупность общественных отношений между людьми, связанных в процессе производства, обмена, распределения и потребления материальных благ.
2.    хозяйство данной страны, региона, группы стран или всего мира.
3. научная дисциплина, изучающая деятельность людей, ее законов и закономерностей – экономическая теория, некоторых условий и элементов производства – экономика народонаселения, труда, управления и т.д.
Современное определение экономики одной фразой - это хозяйственная система, обеспечивающая удовлетворение потребностей людей и общества путем создания и использования необходимых жизненных благ.
Существует много различных определений предмета экономической теории. Наиболее распространенной и общепризнанной в силу своей точности и лаконичности является формулировка определения предме​та науки, данная английским экономистом Лайонелом Роббинсом: «Именно формы, которые принимает человеческое поведение, ког​да необходимо распорядиться редкими ресурсами, составляет еди​ный предмет экономической науки... Экономическая наука - это наука, изучающая человеческое поведение с точки зрения соотно​шения между целями и ограниченными средствами, которые могут иметь различное употребление». (Роббинс Л. Предмет эконо​мической науки. THESIS. М., 1993. Т. 1. Вып. 1.С. 18.)
Экономическая теория тесно связана со многими другими науками: философией, психологией, историей, демографией, статистикой, мате​матикой, юриспруденцией и др. Дж. М. Кейнс так писал об этом: «На​стоящий экономист, знаток своего дела, должен быть наделен разнооб​разными дарованиями, — в определенной степени он должен быть ма​тематиком, историком, государственным деятелем, философом... Он должен уметь размышлять о частностях в понятиях общего и обращать полет своей мысли в одинаковой степени к абстрактному и конкретно​му. Он должен изучать современность в свете прошлого - ради будуще​го. Ни одна черта человеческой натуры или созданных человеком инсти​тутов не должна оставаться за пределами его внимания».
Итак, экономическая теория изучает деятельность людей в процес​се производства, распределения, обмена и потребления экономических благ в условиях альтернативности целей и возможностей использования редких ресурсов. Именно поэтому эта наука является гуманитарной, изучающей закономерности поведения людей. 
С точки зрения масштабов изучаемо​го объекта различают два уровня экономического анализа, которым соответствуют два раздела экономической теории - микроэкономика и макроэкономика.  
Микроэкономика - такой раздел нашей науки, который предполагает анализ экономических действий индивидов, отдельных домашних хозяйств, фирм и отраслей. Не случайно приставка «микро» означает «малый».
Макроэкономика - приставка «макро» означает «большой» - зани​мается изучением законов функционирования всей национальной эко​номики в целом, а также входящих в нее так называемых агрегатов -домашних хозяйств, частного сектора, правительственного сектора. Под агрегатами (агрегированными показателями) разумеется совокупность отдельных экономических единиц, например, домашних хозяйств, кото​рые в процессе экономического анализа рассматриваются как одно це​лое. При этом в качестве объекта исследования выступают не только сами агрегаты, но и связи между ними, возникающие в процессе хозяй​ственной деятельности.
2. Основные методы экономической науки.

В любой науке применяются разнообразные способы научного познания. 
	Методы экономических исследований

	Научная абстракция
	Очищение исследуемого предмета от частного, случайного, преходящего и выделение сущностного, постоянного, типичного. Результат научной абстрак​ции — категории, понятия, выражающие сущностные стороны исследуемых объектов (например, «цена», «прибыль», «рента» и т.п.).

	Анализ и синтез
	Анализ — изучение объекта по частям; синтез — изучение объекта в целом.

	индукция и дедукция
	Индукция — выведение общих положений из частных фактов (обобщение); дедукция — выведение частных суждений из общих положений.

	Экономическое моделирование
	Упрощенное, формализованное описание экономической реальности с по​мощью математических символов и алгоритмов. При построении моделей, иг​норируются многочисленные второстепенные детали, усложняющие выявле​ние определенных связей и закономерностей, что позволяет лучше понимать и описывать взаимосвязи между экономическими фактами и процессами.

	Функциональный анализ
	Рассмотрение одних экономических явлений и процессов как независимых, а других — как зависимых, производных. При изучении, например, влияния уровня банковского процента на инвестиционный спрос, процент рассматри​вается как независимая переменная (аргумент), а инвестиционный спрос, — как зависимая (функция).

	Экспериментирование
	Искусственное воспроизведение экономических явлений в определенных специально созданных и конролируемых условиях с целью их изучения и практического изменения. Экспериментирование как метод познания может осуществляться как на микро-, так и на макроуровне. Однако эксперименты не должны насильственно ломать естественные экономические процессы, втис​кивать реальную экономическую жизнь в рамки искусственных конструкций.

	метод графических изображений
	Использование для описания разного рода экономических процессов и яв​лений схем, таблиц, графиков, диаграмм, позволяющих наглядно демонстри​ровать те или иные зависимости.


3. Функции экономической теории

Познавательная функция состоит в том, чтобы всесторонне изучить формы экономических явлений и их внутреннюю сущность, что позволя​ет открыть законы, по которым развивается национальное хозяйство.
Прогностическая (от греч.prognosis - предвидение, предсказание) функция экономической теории заключается в разработке научных ос​нов  предвидения  научно-технического  и  социально-экономического развития на обозримое будущее. Эта функция во многих случаях позволяет с большой достоверностью определить, как, например, в XXI столетии изменится численность населения в данной стране и в мире, какими производственными возможностями в такой перспективе будет распо​лагать общество и какие социально-экономические задачи сможет ре​шить государство.

Практическая (от греч.praktikos - деятельный) функция экономиче​ской науки состоит в определении научных основ реальной хозяйствен​ной деятельности. В этом случае достижения научного экономического мышления ставятся на службу рационального поведения субъектов хо​зяйствования. Речь идет о том, чтобы определить основные правила и способы лучшего достижения намеченных целей.

Методологическая функция состоит в том, что экономическая теория создает теоретическую и методологическую основу для других экономических наук.

4. Основные этапы развития экономической теории
Первая  теоретическая школа — меркантилизм (от итал. merkante -  торговец, купец), которая возникла в Англии, Франции, Ита​лии и других странах с развитой международной торговлей. Представите​ли этой школы считали, что богатство нации должно возрастать не путем увеличения натуральных продуктов, а посредством накопления денег (золотых и серебряных монет). Источником такого накопления, по их мнению, служит прибыль (доход), возникающая благодаря внешней тор​говле.
Задача экономической теории, по мнению меркантилистов, — разра​батывать практические советы для государственной политики. Они счи​тали, что для создания благоприятного торгового баланса (соотношения между стоимостью ввоза и вывоза товаров) государство должно вмеши​ваться в экономику - покровительствовать отечественной промышлен​ности и торговле.
Вторая школа – физиократы. Его суть наглядно проявляется в его «говорящем» названии: физиократия – власть природы (от греч. Physis  - природа + kratos – сила, власть, господство). Представители этой школы Кенэ, Тюрго  считали источником богатства производство, а не обращение. Но при этом единственной производительной отраслью они считали сельское хозяйство – первоисточник развития всей экономики, сфера, где создается новое богатство. Промышленность же и др. неземледельческие отрасли определялись как «бесплодная сфера», которая, не принося ничего нового, лишь преобразует продукты природы и земледелия.
Переход к индустриальной стадии производства сопровождался воз​никновением научной экономической теории.
Английская политическая экономия возникла и развилась в ХVII-ХVIII вв. Наибольший вклад в ее разработку внесли Адам Смит и Давид Рикардо. Они впервые уг​лубленно исследовали капиталистическую экономику и создали свое учение о росте национального богатства.
Английская политическая экономия стала классической (от лат. classicus -образцовый) наукой благодаря следующим достижениям.
Во-первых, А. Смит и Д. Рикардо разработали и успешно применили широкий круг методов исследования, что придало изучению реальной экономики строго научный характер.
Во-вторых, все накопленные знания о реальной экономике англий​ские классики привели в единую научную систему. 

В-третьих, английские классики не ограничились описанием внешне видимых хозяйственных явлений. Они обнаружили сущность этих явле​ний, причинно-следственные связи между ними, открыли законы капита​листической экономики.
К теоретическому наследию английских классиков примыкает отличившееся существенными особенностями учение К. Маркса.
Карл Маркс во многом по-новому разработал теорию стоимости и теорию прибавочной стоимости. В своем главном труде «Капитал» он обстоятельно изучил возникновение и развитие товарного производства и начальной стадии капитализма в период свободной кон​куренции. На основе громадного фактического материала К. Маркс всесторонне исследовал деятельность частного капиталистического предприятия, образование и распределение доходов частных собственников и наемных рабочих.

Монетаризм — теория, исходящая из представления о решаю​щем влиянии денежной массы на цены, инфляцию и ход экономиче​ских процессов. Монетаристы сводят управление экономикой пре​жде всего к контролю государства над денежной массой, эмиссией денег, количеством денег, находящихся в обращении и в запасах, достижению сбалансированности государственного бюджета и ус​тановлению высокого кредитного банковского процента.
Американский ученый М.Фридмен — признанный глава "новой монетаристской школы".
Кейнсианское направление экономической теории,  основате​лем которого является Джон Мейнард Кейнс (1883—1946), слу​жит   важнейшим   теоретическим   обоснованием   государственного регулирования  развитой  рыночной  экономики  путем  увеличения или сокращения спроса посредством изменения наличной и безна​личной денежной  массы. 
ТЕСТЫ
1. Выберите наиболее полное современное определение предмета экономической теории. Экономическая теория изучает:
а) процесс производства и обмена товарами; б) способы  использования  обществом  ограниченных ресурсов, необходимых для удовлетворения потребностей людей.
в) деньги, банковскую систему, капитал; г) национальное богатство страны; 
2. Какое из приведенных ниже положений не имеет отношения к определению предмета экономической теории:
а) эффективное использование ресурсов; б) удовлетворение потребностей людей; в)неограниченность производственных ресурсов; г) неограниченность экономических благ, 
3. Микроэкономика изучает:
а) численность занятых в народном хозяйстве;     в) общий уровень цен;
б) экономический цикл;            г) факторы, определяющие спрос на рынках от​дельных товаров.
4. Основные функции экономической теории:
а) воспроизводственная и распределительная; б) контрольная и стимулирующая; в) познавательная и практическая; г) методологическая и информационная.
5. Меркантилизм возник в:
а) XVIII в.,    б) ХIV.,    в) XIХ в.,  г)ХХ в.
6. Назовите основоположников  рыночной школы классиков:
а) Ф. Кенэ; б) Т.Ман, в) А Монкретьен; г) А.Смит; д) Ф.Энгельс; 

е) В.И. Ленин; и) А. Маршалл; з) К.Маркс;   ж) Д.Рикардо.
7. Назовите основателей физиократов:
а) Ф.Кенэ; б) Т. Ман, в) А Монкретьен; г) А Смит; д) Ф.Энгельс; 

е) В.И. Ленин; и) А Маршалл; з) К Маркс; ж) А.Тюрго
8. Меркантилизм в переводе с итальянского означает:
а) монетный; б) торговец; в) власть природы; г) нахлебник; д) гражданский
9. Основные идеи кейнсианства:
а) главный источник и богатства общества - деньги и сфера обращения;
б) частная собственность и эксплуатация;
в)  рынок не  способен  обеспечивать  социально-экономическую  стабильность общества;
г) источник богатства - сельскохозяйственное производство,
д) источник богатства общества - всякое производство;
е) государство должно регулировать экономическую и социальную сферы;
ж) рыночная система сама способна к саморегулированию.
10. Наибольшего развития меркантилизм достиг в:
а) США; б) Германии; в) Англии; г) Франции; д) России;   е) Италии.
11. Какая из теории может претендовать на абсолютную и вечную истинность: 

а) школа физиократов; б) меркантилисты;  в) рыночная школа классиков; г) марксистско-ленинская политэкономия; д) монетаризм, е) кейнсианство; ж) все ответы верны;  з) ни одна из теорий.

Раздел 2. ОБЩИЕ ПРОБЛЕМЫ ЭКОНОМИЧЕСКОЙ ТЕОРИИ

Тема 2.1. Экономические системы, их основные типы

1. Экономическая система как форма организации общества. Основные элементы экономических систем.

2. Основные типы экономических систем: традиционная, командно-административная и рыночная. Их отличительные черты.
3. Условия перехода к рыночному хозяйству в России.
Студент должен:
иметь представление:
-   об основных элементах экономических систем;
знать:
-   основные типы экономических систем.

1. Экономическая система как форма организации общества. Основные элементы экономических систем.

Экономическая система — это совокупность всех экономических про​цессов, совершающихся в обществе на основе сложившихся в нем отно​шений собственности и хозяйственного механизма. Поняв суть системы, можно понять и многие закономерности хозяйственной жизни.
Элементы экономической системы
В любой экономической системе первичную роль играет производство товаров и услуг вкупе с последующим их распределением, обменом, потреблением и перераспределением.
В каждой экономической системы по-своему решаются основные  социально-экономические проблемы: что и как производить и на какой основе распределять созданный национальный продукт.
В то же время экономические системы отличаются друг от друга в |своих основах. Во-первых, у них различаются формы собственности. Во-вторых, у них различен хозяйственный механизм.
В рамках той или иной экономической системы существуют мно​гообразные модели экономического развития отдельных стран и ре​гионов. Рассмотрим характерные черты экономических систем.

2. Основные типы экономических систем: традиционная, командно-административная и рыночная. Их отличительные черты.
Традиционная экономическая система
Традиционная экономическая система основана на совместной (коллективной) общинной собственности на главный для этой систе​мы ресурс — землю. Отличительные особенности традиционной эко​номической системы таковы: крайне примитивная технология, свя​занная с первичной обработкой природных ресурсов, преобладание ручного труда. Все ключевые экономические проблемы решаются в соответствии с освященными веками обычаями, религиозными, пле​менными и даже кастовыми традициями. Организация и управление экономической жизнью осуществляются на основе решений совета старейшин, предписаний вождей или феодалов.
Традиционная экономическая система в своем развитии прошла несколько стадий, причем выше описана более примитивная ступень в ее развитии, а феодализм с несколько другими чертами — это более высокая ступень традиционной экономической системы.
Традиционная экономическая система господствовала в мире до рыночной системы, но в настоящее время сохранилась в некоторых наиболее отсталых странах Азии и Африки, хотя ее элементы просле​живаются и в странах среднего уровня развития.
Административно-командная система (централизованная, плановая, коммунистическая)
Эта система господствовала ранее в СССР, странах Восточной Ев​ропы и ряде азиатских государств. Командно-административная сис​тема в большинстве стран возникла в результате прерванной эволю​ции рыночной экономики.
Ее отличительная особенность состоит в том, что она основана на общественной, а в реальности — на государственной собственности. Она была создана путем экспроприации частной собственности на землю, национализации в той или иной форме всех промышленных, торговых и других видов предприятий.
Хозяйственный механизм административно-командной системы имеет ряд особенностей. Он предполагает, во-первых, непосредствен​ное управление всеми предприятиями из единого центра — высших эшелонов государственной власти, что сводит на нет самостоятель​ность хозяйствующих субъектов. Причем это управление базируется на государственном плане, который имеет обязательный (директив​ный) характер для всех предприятий и отраслей. Во-вторых, государ​ство полностью контролирует не только производство, но и распреде​ление продукции, в результате чего исключаются свободные рыночные взаимосвязи между отдельными предприятиями. В-третьих, государство проводит политику очень невысокой дифференциации в оплате труда, что подрывает материальную заинтересованность в его резуль​татах.

Объем, ассортимент производимой продукции, уровень цен и все другие аспекты хозяйственной деятельности определялись исходя из политических и экономических установок партийно-бюрократиче​ской элиты, так называемой номенклатуры. Значительная часть ре​сурсов направлялась на развитие военно-промышленного комплекса. Система жесткого централизованного планирования не позволяла учесть реальные экономические потребности, что порождало тоталь​ную перманентную дефицитность экономики. Ориентация планиро​вания преимущественно на количественные натуральные показатели делали экономику невосприимчивой к достижениям НТР.
Многочисленные попытки в 1950—1980-х гг. в СССР и других со​циалистических странах реформировать и усовершенствовать плано​вую экономику были несовместимы с командно-административной системой и отторгались ею. Неспособность командно-администра​тивной системы обеспечить переход к интенсивному типу экономиче​ского развития сделала неизбежными коренные социально-экономи​ческие преобразования почти во всех социалистических (коммуни​стических) странах. Стратегия экономических реформ в этих странах определяется основными тенденциями развития мировой цивилиза​ции, в результате чего с большей или меньшей скоростью там строит​ся современная рыночная экономика.
Современная рыночная экономика (современный капитализм)
В ходе длительной эволюции в XX в. рыночная экономика свобод​ной конкуренции превратилась в современную рыночную экономику Ее основными чертами являются:
1) многообразие форм собственности, среди которых ведущее место занимает частная собственность в различных ее видах (от инди​видуальной до крупной, корпоративной). В странах с развитой рыноч​ной экономикой сложился своего рода многослойный тип экономики. Верхушку ее составляют мощные транснациональные корпорации, срединный слой — меньшие по размеру национальные корпорации (те и другие функционируют на основе акционерной формы собст​венности). Ее фундамент (до 90% общей численности предприятий) составляют партнерства, товарищества и другие формы малого бизне​са, основанные на индивидуальной, семейной, кооперативной фор​мах частной собственности. На этих предприятиях создается около трети валового национального продукта большинства развитых стран;
2) широкое распространение маркетинговой системы управления. Она дает возможность еще до начала производства товаров определять их оптимальный ассортимент и качественные параметры создаваемой продукции на основе маркетинговых исследований рынка, а также еще до начала производства приводить индивидуальные затраты ком​пании в соответствие со сложившимися на рынке ценами. Задачи рас​пределения ресурсов в рамках корпораций решаются на основе стра​тегического планирования. При этом значительные ресурсы выделя​ются на развитие человеческого капитала;
3) более активное воздействие государства на развитие экономики и особенно социальной сферы. За счет бюджетных ассигнований осу​ществляется финансирование значительной части расходов на НИОКР, поддержка сельского хозяйства и других отраслей, а также огромных социальных расходов (на образование, здравоохранение, социальное обеспечение и т.д.).
3. Условия перехода к рыночному хозяйству в России.
В результате происходившего с конца 1980-х гг перехода к рыночным отношениям в России сформировались национально-специфическая модель переходной экономики.

На формирование этой модели, особенно на начальном этапе переходного процесса, сильное воздействие оказали исходные экономические и социальные условия:

• крайне высокая даже для социалистических стран степень ого​сударствления экономики;
• длительное (на протяжении жизни трех поколений) существо​вание принципиально антирыночной экономики, отсутствие коллек​тивной памяти о рыночных отношениях;
• огромные диспропорции в отраслевой структуре национальной экономики, где главное место занимали военно-промышленный ком​плекс и отрасли по добыче и первичной переработке сырья и топлива при неконкурентоспособности большей части обрабатывающей про​мышленности, сельского хозяйства, сферы услуг;
• невысокий жизненный уровень основной массы населения при неплохой системе социальной защиты, здравоохранения и образования.
Эти, в основном неблагоприятные, исходные экономические и со​циальные условия усугублялись отрицательным воздействием исход​ных политических условий, из которых главными были:
• распад союзного государства и необходимость формирования новой российской государственности;
• отсутствие в обществе в первое десятилетие преобразований консенсуса по поводу самого перехода к рыночной системе, что обу​словливало политическую нестабильность.
Наконец, характеризуя условия становления российской модели рыночной экономики, следует учитывать, что Россия в социокультурном отношении является связующим звеном между цивилизациями западного и восточного типа. Поэтому российское общество издавна тяготело не только к западным, но и восточным моделям, о чем свиде​тельствуют следующие его социокультурные особенности:
• огромная роль государства как регулятора экономики и круп​нейшего собственника;
• неразвитость частной собственности, прежде всего на землю, и неразрывная связь власти и собственности;
• слабое и запоздалое развитие автономного от государства граж​данского общества;
• слабость индивидуальной хозяйственной инициативы при сильных коллективистских тенденциях.
В результате в России в 90-х гг. реализовался «компромиссный» ва​риант преобразований, в котором сочетались либеральные концепции с сохранением некоторых русских и советских хозяйственных и соци​альных институтов, особенно в нерыночном секторе. Этот путь ока​зался в социально-экономическом отношении неэффективным, он сопровождался глубоким и долгим спадом производства, примитивизацией его структуры, снижением жизненного уровня, разрастанием теневой экономики и другими негативными последствиями.
Сложившиеся черты российской модели переходной экономики
Но одновременно этот «компромиссный» путь позволил сохранить социальную стабильность в стране и создать основные рыночные институты путем проводимых «сверху» реформ. В результате сложи​лась модель переходной экономики, имеющая следующие основные черты:
• союз крупного бизнеса и государства привел к господству в эко​номике и обществе кланов — группировок бизнесменов, действую​щих в связке с чиновниками и монопольно контролирующих самые выгодные рынки. Уния хозяйственной и политической элит, заинте​ресованных в консервации переходного состояния экономики, пре​вратилась в главный тормоз дальнейших рыночных реформ в связи с тем, что перемены могут ослабить власть этих элит;
• номенклатурное предпринимательство — участие чиновников в той или иной форме в коммерческой деятельности, отсутствие жест​кого разделения между ролью бизнесмена и государственного служа​щего;
• нерыночный монополизм как результат сращивания коммерче​ских и государственных структур с целью закрытия рынков от не вхо​дящих в кланы экономических агентов, создания благоприятных ус​ловий для «дружественных» фирм и т.д.;
• неравные условия конкуренции — как следствие нерыночного монополизма и номенклатурного предпринимательства — подрывают стимулы к инвестициям и технологическим инновациям и тем самым обрекают экономику страны на застой или, в лучшем случае, на низ​кие темпы роста;
• сохранение феномена власти-собственности, когда не власть определяется собственностью, а собственность властью, т.е. положе​нием человека в государственной иерархии или характером отноше​ний собственника с представителями власти. По этой причине отсут​ствует полноценная (полностью легитимная) частная собственность, периодически предпринимаются попытки пересмотра итогов прива​тизации;
• высокая даже по меркам переходных обществ социальная диф​ференциация, порожденная протекционистской политикой государ​ства по отношению к отдельным предпринимателям и коммерческим структурам, коррупцией, слабостью институтов гражданского обще​ства (неспособность профсоюзов отстаивать интересы наемных ра​ботников);
• слабость (в основном на начальном этапе перехода) государст​венной власти, которая обеспечивала бы выполнение универсальных «правил игры» на рынке. В клановой системе экономические отноше​ния регламентируются к тому же не формальным правом, а многооб​разными неформальными зависимостями и соглашениями, приняты​ми среди «своих» нормами;

• значительные масштабы теневой экономики и универсальный характер неформальной хозяйственной деятельности. В сложившейся в России системе теневая экономика представляет собой реакцию субъектов рынка на чрезмерную бюрократизацию хозяйственной жизни, высокое налогообложение и т.д. Неэффективность государст​венных структур обусловливает поиск экономическими агентами суб​ститутов (заменителей) правового государства. Теневая деятельность присутствует в работе практически всех организаций, включая госу​дарственные учреждения.
Таким образом, сложившаяся в России модель переходной эконо​мики, представляющая собой шаг вперед по сравнению с плановым хозяйством, отягощена в то же время серьезными недостатками. Глав​ным из них является стремление крупного бизнеса и верхушки чинов​ничества сохранить статус-кво переходного периода, отсутствие у них заинтересованности в дальнейших рыночных реформах. Это модель капитализма преимущественно «для своих», т.е. тех, кто включен в экономические институты рыночной экономики и может осуществ​лять частное предпринимательство, используя ресурсы и поддержку государства. Это — модель, при которой многие слои активного насе​ления вытеснены на обочину экономической жизни. Данная система обрекает страну на преобладание добывающих отраслей, неконкурен​тоспособность обрабатывающей промышленности и топливно-сырьевой характер международной специализации, а в конечном счете — на экономический застой.
Преодоление этих недостатков достижимо на пути продолжения глубоких реформ, обеспечивающих свободный вход на рынок, равные условия конкуренции, вытеснение теневой экономики, защиту собст​венности и рыночных «правил игры».
Выводы
1. Совокупность всех экономических процессов, совершающихся в обще​стве на основе сложившихся в нем отношений собственности и организационно-правовых форм, представляет собой экономическую систему этого об​щества. В последние полтора-два века в мире действовали следующие систе​мы: рыночная экономика свободной конкуренции (чистый капитализм), современная рыночная экономика (современный капитализм), административно-командная и традиционная экономика.
2. В каждой системе существуют свои национальные модели организации хозяйства, так как страны различаются своеобразием истории, уровнем эко​номического развития, социальными и национальными условиями.
3. На рубеже XX—XXI вв. в ведущих развитых странах выступают контуры постиндустриального общества — нового этапа в развитии современной ры​ночной экономики, а возможно, и новой экономической системы. Характер​ными чертами постиндустриального общества являются: научно-технические знания и новейшие технологии становятся основным экономическим ресур​сом в отличие от нынешнего общества, в.котором главным ресурсом выступа​ет капитал; либерализация хозяйственной жизни, выражающаяся в ослабле​нии прямого государственного вмешательства в экономику; глобализация хо​зяйственной жизни, ведущая к формированию единого мирового информационного и экономического пространства.
4. Переход от одной экономической системы к другой порождает особое, переходное состояние экономики. В экономике переходного типа идет ин​тенсивное развитие институтов новой системы и более или менее быстрое устранение (или отмирание) институтов прежней системы. Возможны и пере​ходные экономические формы, например приватизированные предприятия, не прошедшие рыночную реструктуризацию.
5. Сложившаяся на первом этапе перехода к рынку российская модель переходной экономики характеризуется следующими чертами: активное вме​шательство государства в экономику, преобладание крупного бизнеса при слабом развитии мелкого и среднего предпринимательства, нерыночный мо​нополизм в сочетании с номенклатурным бизнесом, неукорененность полно​ценной частной собственности, значительные размеры теневой экономики, преобладание неформальных деловых отношений над формально-правовы​ми, чрезмерно высокая социальная дифференциация.
Термины и понятия
Экономическая система
Рыночная экономика свободной конкуренции (чистый капитализм)
Современная рыночная экономика (современный капитализм)
Административно-командная система
Традиционная система
Модели в рамках экономической системы
Постиндустриальное общество
Номенклатурное предпринимательство
Нерыночный монополизм
ПРАКТИЧЕСКАЯ РАБОТА 
ТЕМА: ЭКОНОМИЧЕСКИЕ СИСТЕМЫ
ЦЕЛИ:   1. Ознакомиться с основными характеристиками экономических систем.
2. Уяснить принципы и стимулы развития, свойственные рыночной экономике.
3.  Раскрыть  преимущества  и  недостатки  рыночного  механизма хозяйствования.
4. Выявить причины, форму и объективные границы вмешательства государства в развитие рыночной экономики.
I.  Сопоставьте пары из определений и понятий:
	А)     вещественные,     энергетические,     личностные     и др. факторы, обеспечивающие процесс производства.
	1, Домашнее              1     хозяйство



 Б) экономика, в условиях которой существуют                                        2. Общественно-

 предприятия и структуры,   относящиеся к разным типам                       экономическая

и видам собственности и использующие разнообразные                          формация

  формы хозяйствования
	В) малая система, представляющая владельцев факторов и потребителей в рамках семьи.
	3. чистый капитализм               


	Г) экономика, основанная на обычаях и традициях.

	4. хозяйственный механизм

	Д)    малая    система,    в    рамках    которой создаются
экономические блага и услуги .
	5. надстройка

	Е)   экономика,   в   которой   объем   производства,   его структура,     размеры     потребления     и     уровень     цен устанавливаются централизовано.
	б.Базис


	Ж) организационные формы производства и структура управления.
	7 Производственные отношения

	3) отношения, возникающие в процессе производства, распределения, обмена и потребления благ и услуг.
	8, Смешанная
экономика

	И) система, предполагающая индивидуальную частную собственность на ресурсы, свободную конкуренцию на рынке, свободное рыночное ценообразование.
	9.Производительные 
силы


	К) совокупность      производительных      сил       и производственных отношений
	10. Фирма


	Л) совокупность       политических,       религиозных. идеологических и др.отношений и соответствующих им учреждений.
	11.Традиционная экономика


	М) совокупность базиса и надстройки
	12. Командная
экономика


II.   Заполните   схему,   пользуясь   терминами:   средства производства, производственные отношения, надстройка, производительные силы:









 III. Регулярное вмешательство в экономику государства характерно для:
А) рыночной экономики;
Б) плановой экономики;
В) традиционной экономики;
Г) централизованной экономики.

IV. Командная экономика позволяет:
А) учесть и распределять производственные ресурсы;
Б) эффективно распределять ресурсы;
В) избавиться от дефицита;
Г) все ответы верны.

V. Какими   проблемами   должно   заниматься   государство   в   рыночной экономике:
А) распределением денежных доходов в обществе;
Б)  оказывать  помощь   конкретному   потребителю   с  ограниченными доходами, определяя способы их рационального использования;
В) определять, что и сколько нужно производить из наличных ресурсов;
Г) определять круг товаров и услуг, в которых нуждается общество зависимо от вкусов и предпочтений какой-то группы или всего населенна. 

VI. Командная экономика характеризуется:
А) чрезмерной централизацией;
Б) жестким планированием;

В) тотальным дефицитом;
Г) все ответы верны;
Д) нет правильного ответа.
VII. Какая из названных характеристик не относится к рыночной экономике:
А) конкуренция;
Б) централизованное планирование;
В) частная собственность;
Г) свобода предпринимательского выбора.

VIII. В смешанной экономике роль государства: 

А) никак не проявляется; 

Б) ограничена; 

В) значительна; 

Г) отсутствует.

IX. Для смешанной экономики характерны: 

А) различные типы собственности; 

Б) разнообразные формы хозяйствования; 

В) преобладание коллективных форм собственности; 

Г) верно А, Б, В; 

Д) верно А и Б.

X. Современная смешанная экономика представляет собой: 

А) регулируемое рыночное хозяйство; 

Б) саморегулируемую рыночную экономику; 

В) плановую экономику; 

Г) централизованную экономику.

XI. Плановая экономика сегодня характерна для: 

А) стран Европейского Союза; 

Б) Сингапура, Гонконга и Тайваня; 

В) Южной Кореи и Кубы; 

Г) Северной Кореи и Кубы; 

Д) Северной и Южной Кореи.

XII. Верно/Неверно:
1.    Любая    совокупность    экономических    элементов    представляет    собой экономическую систему.
2. В командной экономике  ценообразование осуществляется на основе спроса и предложения.
3. В рыночной экономике больше товаров могут купить те, у кого больше денег.
4.   Смешанная    экономика   развивается   на   основе   как   частных,   так   и государственных решений.
5. Важнейшая функция государства в рыночной экономике - создание свода законов, регулирующих поведение экономических субъектов,
6.  В рыночной  экономике  вопрос  о  том,  какие товары  и  услуги  должны производиться, в конечном итоге решают потребители.
7. Бензозаправочная станция - это пример рынка.
8. Смешанная экономика наполовину плановая, наполовину рыночная.
Тема 2.2. Собственность как основа производственных отношений

1. Собственность в экономическом и юридическом смысле.

2. Производственные отношения как общественная форма производства. Собственность как основа производственных отношений.

3. Многообразие форм собственности - основа перехода российской экономики к рынку.
Студент должен:
знать:
-   характеристику производительных сил и производственных отно​шений;
-   формы и виды собственности в России;
уметь:
-   анализировать исторические типы и виды собственности.

1. Собственность в экономическом и юридическом смысле.

В   обыденном   представлении   собственность - это чье-то имущество. Сам термин «собственность» происходит от старинного русского слова «собь», что значит все свое, личное достояние, имущест​во, богатство.
Поэтому может показаться, что собственность выражает отношение человека к определенной вещи. Ведь говорит же собственник, например, так: «Эта автомашина - моя».
Однако в этом случае звучит не только прямое утверждение (о том, кому принадлежит машина). Косвенно содержится также отрицание соб​ственности других лиц (никто иной не может присвоить данную вещь). Поэтому собственность правильнее представить в виде отношения между людьми по формуле: субъект (собственник) - имущество - иные субъек​ты (несобственники или временные владельцы имущества).

Если же собственность рассматривать как отношения между людьми, то оказывается, что данный термин обозначает два несхожих понятия:
а) собственность в экономическом смысле, или собственность de facto (лат.) - на деле, фактически;
б) собственность в юридическом смысле, или собственность de jure (лат.) - юридически, по праву.
Чем данные понятия различаются между собой? Выяснять этот во​прос начнем с раскрытия экономического содержания собственности.
 Экономические отношения собственности складываются при решении трех практических вопросов:
1. Кто (какие субъекты хозяйствования) обладает экономической властью — присваивает факторы и результаты производства?
2. Какие экономические связи способствуют лучшему использованию производственных условий?
3. Кому достаются доходы от хозяйственной деятельности? В соот​ветствии с этим единая совокупность экономических отношений собствен​ности включает следующие составные части: а) присвоение факторов и результатов производства; б) хозяйственное использование материаль​ных и иных средств и в) получение дохода от хозяйственной деятельно​сти (рис.1):







                      Рис. 1. Структура отношений собственности
Правовые отношения собственности прежде всего четко предусматривают в узако​ненном установлении, кто является собст​венником. Согласно Гражданскому кодексу Российской Федерации субъ​ектами (носителями прав и обязанностей) собственности являются:
а) гражданин (физическое лицо) - человек как субъект гражданских (имущественных и неимущественных) прав и обязанностей;
б) юридическое лицо - организация (объединение лиц, предприятие, учреждение), являющаяся субъектом гражданских прав и обязанностей. Это социальное (коллективное) образование вступает в хозяйственные связи от своего имени как самостоятельная целостная единица. Приме​ром может служить фирма — хозяйственное, промышленное или торговое предприятие (объединение), пользующееся правами юридического лица;
в) государство и муниципальные образования (органы местного управ​ления и самоуправления).
2. Производственные отношения как общественная форма производства. Собственность как основа производственных отношений.

Собственность как экономическое отношение тесно взаимодействует не только с юридическими, но и с социальными от​ношениями. В первую очередь, пожалуй, речь идет о взаимодействии двух разных видов структур - экономиче​ской и социальной.
Структура экономических отношений в основном определяется гос​подствующей собственностью на средства производства. Экономическая власть, как известно, зависит от того, кто присваивает решающие средст​ва созидательного труда. В следующем параграфе мы рассмотрим, как разные типы и формы присвоения влияют на структуру хозяйственной деятельности.
Социальная (от лат. socialis - общественный) структура — сеть устой​чивых и упорядоченных связей между отдельными личностями и группа​ми людей, объединенных определенными общественными (националь​ными, политическими, профессиональными и др.) отношениями.
Типы и формы собственности
За всю историю хозяйственной деятельности образовалось и ныне существует мно​жество разных отношений собственности, но главные из них:
1. Частная собственность – присвоение благ одной частью общества и отчуждение от них другой части общества;
2. Общественная собственность – присвоение благ всем обществом в целом. Поскольку общество – это сложная многоуровневая система, в которой каждый уровень имеет относительную экономическую самостоятельность, постольку и многоуровневым является процесс присвоения.
Формы частной собственности:

Индивидуальная частная собственность — форма присвоения вещественных факторов и результа​тов производства одним лицом или семьей. Индивидуальная частная (семейная) собственность, как пра​вило, представлена в малом бизнесе (кафе и бензоколонки, маленькие магазины и фермерские хозяйства). В условиях рыночной экономики предприятия, находящиеся в индивидуальной частной собственности численно преобладают.
Групповая частная собственность:
— коллективная и кооперативная собственность — это общая (совместная) долевая собственность, которая предполагает коллективно-групповой характер присвоения, совместное владение, пользование и распоряжение факторами и результатами производства. Она возникает путем объединения имуществен​ных, денежных взносов (паев) или распределения собственности на доли (паи) и предполагает непосред​ственное участие собственников в делах соответствующего предприятия;
—  акционерная собственность — это групповая частная собственность, создаваемая путем выпуска и реализации ценных бумаг {акций и облигаций). Наличие ценных бумаг — отличительная особенность акционерной формы собственности. Акционерная собственность представляет собой форму объединения индивидуальных капиталов; она рассчитана на крупное предпринимательство и обычно не используется мелкими компаниями.
3. Многообразие форм собственности - основа перехода российской экономики к рынку.
Первый грандиозный переворот в отношениях собственности на средства производства в нашей стране происходил в 1917-1930 гг. Как известно, социалистическая революция провозгласила цель: заменить капитализм социализмом. Это означало переход от одной про​тивоположности к другой: от типа частной собственности к типу общего совместного (государственного) присвоения материальных условий хо​зяйственной жизни.
Чем завершился социалистический переворот в отношениях собст​венности?
Прежде   всего   отметим   положительные качества  государственного    социализма. Об этом можно судить по следующим данным и показателям:
• за короткий исторический срок в СССР было создано современное индустриальное производство. По уровню развития промышленно​сти страна перешла с 5-го места в мире в 1913г. на 2-е месте в 1980-е гг.;
• СССР превратился в могучую великую державу, способную отсто​ять свою свободу и независимость;
• плановая организация хозяйства страны обеспечила непрерывное и быстрое развитие производства;
• успешно проведена культурная революция. Поданным переписи на​селения 1989 г., грамотность жителей в возрасте 9-49 лет составила 99,8%. Из 1000 человек в возрасте 15 лет и старше высшее и неза​конченное высшее образование имело 130, среднее специальное, среднее общее и неполное среднее - 646 человек;
• за период с середины 50-х гг. до конца 80-х гг. жизненный уровень населения возрос в 2—3 раза.
Однако государственному социализму органически присущи отри​цательные свойства. Они порождают глубокие и неустранимые внутрен​ние противоречия в системе отношений социалистической собственно​сти. 
В России начавшаяся приватизация, как правило, официально рас​сматривалась в одном варианте - как превращение государственного владения имуществом в единоличную собственность. Иначе говоря, это означает коренной переход от одного типа присвоения (обшей совместной   -   государственной   собственности)   к  прямо  противоположному типу - индивидуальному частному присвоению средств производства.
Исходя из такой установки, на практике зачастую крупное хозяйст​венное объединение дробили на небольшие части, с тем, чтобы они мог​ли достаться единоличному собственнику. Так, например, конструктор​ское бюро приватизировалось отдельно от завода, хотя подобное бюро не способно жить без завода.
В России приватизация часто проводилась с нарушениями нормальных условий ее проведения. 
Приватизация в нашей стране началась с октября 1992 г. На первом ее этапе, так называемой ваучерной приватизации, ставилась задача покончить с господством государственной собственности. Чтобы организовать «обвальную» приватизацию за 22 месяца, каждому гражданину страны был предоставлен приватизационный чек (так называемый ваучер). С помощью чеков происходила бесплатная передача гражданам в процесс приватизации предприятий, их подразделений, имущества, акций и до лей в акционерных обществах и товариществах.

Ваучерная приватизация по замыслу ее организаторов была направлена, по существу, на построение «чистого капитализма». Такой капитализм теоретически рассматривается в ряде западных учебников как идеальная модель общества, в котором развита частная собственность, свободное предпринимательство, конкуренция (рыночное соперничество) личный интерес как главный мотив поведения, ограничена роль государства. В соответствии с этим России предлагалось фактически ликвидировать крупные государственные предприятия
С 1 июля 1994 г. был объявлен второй этап приватизации, вовремя которого имущество государственных и муниципальных предприятий должно продаваться за деньги. Предполагались продажа предприятий или их акций на аукционах (публичных торгах), разного рода конкурсах; вы куп арендованного имущества и другие способы приватизации. При этоу была объявлена основная цель: способствовать появлению новых собственников, которые будут заинтересованы развивать производство и вложат в него средства, повышающие эффективность (результативность) хозяйственной деятельности.
В итоге сложилось явно ненормальное экономическое положение. Приватизация не принесла обществу и государству сколько-нибудь су​щественного положительного результата. Более того, новоявленные соб​ственники, как правило, не проявляли заинтересованности в расширении и техническом совершенствовании производства. Для этого, как мы увидим далее, имелось немало причин.
Разгосударствление господствующей формы собственности в нашей стране привело к возникновению совершенно новой структуры отноше​ний присвоения средств производства. Сейчас преждевременно описы​вать эту еще не вполне сложившуюся систему. Однако можно отметить некоторые ее черты.
Во-первых, речь идет о бывшей социалистической экономике, посколь​ку разрушено господство государственной собственности как основы со​циализма.
Во-вторых, стала формироваться многоукладная экономика, включаю​щая все типы присвоения: а) общее совместное (государственная собст​венность); б) частное; в) общее долевое (акционерные общества, товари​щества, кооперативы, ассоциации и др.).
В-третьих, в последние годы государство и право во все большей мере регулируют структуру и характер развития отношений собственности в стране.
                 КРАТКИЕ ОБОБЩЕНИЯ И ВЫВОДЫ.
Собственность в экономическом и юридическом смысле
1. Собственность - отношение между людьми, которое строится по Формуле «субъект (собственник) - имущество - иные субъекты (несобственники или временные владельцы имущества)».
2. Экономические отношения собственности включают: а) присвоение факторов и результатов производства, б) хозяйственное использование материальных и иных средств и в) получение дохода от хозяйственной деятельности.
3. Правовые отношения собственности в Российской Федерации предусматривают, что субъектами (носителями прав и обязанностей) собственности являются: а) гражданин (физическое лицо); б) юридиме* скос лицо (объединение лиц, предприятие, учреждение); в) государство и муниципальные образования. Объектами гражданских прав считаются недвижимое имущество, Движимые вещи и интеллектуальная собствен​ность. Право собственности включает полномочия собственника вла​деть, пользоваться и распоряжаться имуществом.
ВОПРОСЫ НА СООБРАЗИТЕЛЬНОСТЬ

1. Французский социалист П.Прудон в работе «Что такое собственность?» (1840) дал такое определение: «Собственность – это кража». Можно ли согласиться с этим суждением с экономической и правовой точек зрения.

2. С какими формами собственности связано благополучие ваше и вашей семьи? Довольны ли вы этим обстоятельством.

3. На примерах известной вам предпринимательской деятельности объясните, кто является собственником, кто – хозяином производства и кто присваивает произведенный доход.

4. Укажите, какие виды благ в смешанной экономике являются частными, а какие государственными, муниципальными: велосипед, маяк, догори и каналы, школы, жилые дома, квартиры, духи, пособия для инвалидов.

                                ПРАКТИЧЕСКАЯ РАБОТА
ТЕМА: СОБСТВЕННОСТЬ КАК ОСНОВА ПРОИЗВОДСТВЕННБ1Х
ЦЕЛИ: 1, Уметь анализировать исторические типы и виды собственности,
               2. Уметь характеризовать формы и виды собственности в России.
               3. Уметь объяснить цели, методы и значение приватизации в России.

I. Составьте пары из определений и понятий:
	а) процесс преобразования государственной собствен-                                        ности  в любую другую негосударственную форму собст-     А. Собственность

венности      

	б) – одно лицо или семья является собственником имущества или ресурсов;
	Б. Присвоение

	в) - форма экономических отношении, которая направля​ет деятельность людей в связи е движением и удовлетво​рением их потребностей;
	В. Приватизация


	г) - длительное извлечение совокупности полезных свойств из вещей;
	Г .Субъекты               собственности

	д) - всеобщая универсальная связь человека с окружающим  его миром;
	Д.Кооперативная собственность

	е) - субъектом собственности выступает государство;

	Е.Разгосударств-ление

	ж) - образована путем объединения средств и труда для совместной деятельности;
	Ж Частная собственность

	з) - сокращение функций государственных органов по управлению предприятием, расширение прав предприятий в принятии решений;
	3. Государственная собственность            


	и) – официальное, законодательное оформление и признание собственности;
	И. Экономический интерес

К. Владение

	к) – собственник наделен всеми правами, включая отчуждение;                                                                                      
	

	л) – реально существующие отношения со всеми ограничениями и взаимодействием хозяйствующих субъектов;

	 Л. Акционерная собственность


	м) - лица, между которыми возникают отношения собственности;
	М. Формальное право

	н) - образована в результате продажи акций;
	Н. Распоряжение

	о) Отношения по поводу присвоения условий производства, ресурсов, материальных и духовных благ.
	О. Действительное право


III. Собственность - это:
А) имущество, ресурсы;
Б) отношение;
В) право;
Г) нет верного ответа.
IV. Собственность является:

 А) юридической категорией; 

Б) экономической категорией;

В) оба ответа верны; 

Г) нет правильного ответа.
V.  К субъектам собственности не относятся:
А) государство;
Б) юридические лица;
В) физические лица;
Г) ресурсы.
VI. К объектам собственности не принадлежат:
А) коллективы;
Б) средства производства;
В) предметы потребления;
Г) ресурсы.

VII. Основными типами собственности являются: 

А) кооперативная и акционерная; 

Б) трудовая и нетрудовая; 

В) государственная и частная;

Г) общественная и личная.
VIII. Нетрудовая собственность образуется за счет:
А) незаконной деятельности;
Б) заработной штаты;
В) предпринимательской деятельности;
Г) доходов от собственности.
IX. Кооперативная собственность образуется за счет:
А) выкупа государственного имущества;
Б) продажи акций;
В) соединения средств и труда;
Г) приватизации.
X. Разгосударствление предполагает:
А)    сокращение    функций    государственных    органов    по    управлению
Б) расширение прав предприятий;

 В) смену форм собственности; 

Г) верны а и б.
XI. Приватизация - это:
А) обязательная смена формы собственности;
Б) расширение прав предприятий в принятии решений;
В) укрупнение предприятий;
Г) нет верного ответа.
XII. Верно/ неверно следующие утверждения:
1. Собственность - это только экономическое отношение.
2. При частной собственности одно лицо или семья являются собственником имущества или ресурсов,
3. Финансовые   возможности   кооператива   выше,   чем   у   акционерного общества.
4. Субъектом государственной собственности является каждый отдельный гражданин.
5. Разгосударствление предполагает смену формы собственности.
6. Безвозмездная передача имущества трудовому коллективу не является формой приватизации.
7. К субъектам собственности относятся средства производства, предметы
потребления, ресурсы. 

8. Собственность не оказывает влияния на формирование экономических интересов. 

9. Отношения собственности складываются между субъектами собственности.

Раздел 3. МИКРОЭКОНОМИКА
Тема 3.1. Сущность рынка. Основные элементы рынка. Теория спроса и предложения. Рыночное равновесие

1. Понятие рынка, его сущность. Виды рынков. Признаки, принципы и функции рынка.

2. Основные элементы рынка: товар, цена, спрос, предложение.

3. Сущность и функции денег. Закон денежного обращения. Уравнение И.Фишера

4. Понятие спроса, закон спроса, кривая спроса.

5. Неценовые факторы спроса и их графическое отображение.

6. Понятие предложения, закон предложения, кривая предложения.

7. Неценовые факторы предложения и их графическое отображение.

8. Эластичность спроса и предложения. Коэффициент ценовой эластичности.

9. Рыночное равновесие: равновесный объем и равновесная цена. Дефицит и излишки.
Студент должен:
иметь представление:
-   об индивидуальной и общественной стоимости товара;
-   об эластичности спроса и предложения;

Знать:

- принципы, признаки и функции рынка;

- свойства товара;

- понятие стоимости и цены товара;

- сущность и функции денег;

- механизм рыночного ценообразования;

Уметь:

- строить кривые спроса и предложения и анализировать воздействие неценовых факторов на спрос и предложение.

1. Понятие рынка, его сущность. Виды рынков. Признаки, принципы и функции рынка.

В экономической теории термин «рынок» имеет несколько значе​ний, но основное его значение таково: рынок — это механизм взаимо​действия покупателей и продавцов экономических благ.
Каковы же исторические условия, сделавшие рынок объективно необходимым?
Условия возникновения рынка
Первое условие — разделение труда, которое ведет к специа​лизации и обмену.

Второе условие — самостоятельность экономических агентов, или, как часто говорят экономисты, обособленность хозяйствующих субъектов. Товарный обмен обязательно предполагает стремление к взаимовыгодности. Никто не хочет проиграть, т.е. все хотят получить взамен своего товара желаемое количество другого. А такое стремле​ние возникает на основе экономической самостоятельности, выра​жающейся в экономической ограниченности, обособленности инте​ресов. Эта самостоятельность (обособленность) исторически возникает на базе частной собственности. В дальнейшем она начала опираться и на коллективную собственность, но обязательно ограниченную ка​ким-то локальным кругом интересов (кооперативы, товарищества, акционерные общества, государственные предприятия, смешанные предприятия, т.е. с государственным участием, и т.д.).
Для эффективного функционирования рыночного хозяйства необ​ходимо и третье условие — свобода предпринимательства. Вне​рыночное регулирование хозяйства имеет место в любой системе. Ин​ституциональная система дополняет рынок. Институты — это законы, нормы, традиции, организационные структуры. Именно институты создают ту среду, в которой функционируют рынки, и определяют систему сдержек и противовесов, противодействующих произволу и деформации рыночных отношений. Но в целом чем меньше скован товаропроизводитель, тем больше простора для развития рыночных отношений.
Функции рынка
Функции рынка определяются стоящими перед ним задачами. Ры​ночный механизм призван найти ответы на три ключевых вопроса: что, как и для кого производить? Для этого рынок выполняет ряд функций:
Ценообразующая функция
В результате взаимодействия производителей и потребителей, предложения и спроса на товары и услуги на рынке формируется цена. Она отражает полезность товара и издержки на его производство.
В отличие от административно-командной системы в рыночной экономике эта оценка происходит не до обмена, а в ходе его. Рыноч​ная цена представляет собой своего рода итог, баланс сопоставления затрат производителей и полезности (ценности) данного блага для по​требителей. Таким образом, в процессе рыночного обмена цена уста​навливается путем сопоставления затрат (издержек) и полезности об​мениваемых благ.
Информационная функция
Цена, складывающаяся на каждом из рынков, содержит богатую информацию, необходимую всем участникам хозяйственной (эконо​мической) деятельности. Постоянно изменяющиеся цены на продук​ты и ресурсы дают объективную информацию о потребном количест​ве, ассортименте, качестве благ, поставляемых на рынки. Высокие це​ны свидетельствуют о недостаточном предложении, низкие цены — об избытке благ по сравнению с платежеспособным спросом.
Стихийно протекающие операции превращают рынок в гигант​ский компьютер, собирающий и перерабатывающий колоссальные объемы точечной информации, выдающий обобщенные данные по всему хозяйственному пространству, которое он охватывает. Концентрируемая рынком информация позволяет каждому участнику хозяй​ственной деятельности сверять собственное положение с рыночной конъюнктурой, приспосабливая к запросам рынка свои расчеты и действия.
Регулирующая функция
Она связана с воздействием рынка на все сферы хозяйственной деятельности, прежде всего на производство. Постоянные колебания цен не только информируют о состоянии дел, но и регулируют хозяй​ственную деятельность. Растет цена — сигнал к расширению произ​водства; падает цена — сигнал к его сокращению. Информация, пре​доставляемая рынком, заставляет производителей снижать затраты, улучшать качество продукции.
Образно говоря, на рынке действует регулирующая «невидимая ру​ка», о которой писал еще Адам Смит: «Предприниматель имеет в виду лишь свой собственный интерес, преследует собственную выгоду, причем в этом случае он невидимой рукой направляется к цели, кото​рая совсем не входила в его намерения. Преследуя свои собственные интересы, он часто более действенным способом служит интересам общества, чем тогда, когда сознательно стремится служить им».
В то же время, являясь регулятором хозяйственной жизни, рынок неоднократно демонстрировал, что не все процессы макроэкономиче​ского регулирования ему подвластны. Это проявляется в периодиче​ских спадах, инфляции, безработице.
Посредническая функция
Рынок выступает посредником между производителями и потре​бителями, позволяя им найти наиболее выгодный вариант купли-продажи. В условиях развитой рыночной экономики потребитель имеет возможность выбора оптимального поставщика. Продавец со своих позиций стремится найти и заключить сделку с наиболее уст​раивающим его покупателем.
Санирующая функция
Рыночный механизм — это достаточно жесткая, в известной мере жестокая система. Он постоянно проводит «естественный отбор» сре​ди участников хозяйственной деятельности. Используя инструмент конкуренции, рынок очищает экономику от неэффективно функцио​нирующих предприятий. И напротив, дает зеленый свет более предприимчивым и активным. В результате селекционной работы рынка повышается средний уровень эффективности, поднимается устойчивость национального хозяйства в целом. 

2. Основные элементы рынка: товар, цена, спрос, предложение.

Функционирование рыночной экономики предполагает наличие определенных ее элементов, которые в совокупности составляют рыночную систему хозяйства.

 К числу важнейших элементов рыночной экономики относят:

1. товар – это продукт труда, предназначенный для продажи или обмена на рынке.
2. цена – денежное выражение стоимости товара 
3. центральными звеньями рыночной экономики являются спрос и предложение. Спрос выступает на рынке в виде потребности в товарах. Спрос и предложение как важнейшие элементы рыночного механизма обеспечивают по​стоянную связь между производителями и потребителями материальных благ.
4. конкуренция как элемент рыночного механизма обеспечивает макси​мизацию прибыли и расширение масштабов производства. Конкуренция выступает в качестве формы взаимодействия рыночных субъектов и механизма регулирова​ния пропорций общественного воспроизводства. 
5. деньги – это товар, выполняющий роль всеобщего эквивалента

3. Сущность и функции денег. Закон денежного обращения. Уравнение И.Фишера

Возникновение денег. Деньги возникли в глубокой древности. Их развитие неотъемлемо от развития товарного производства и товарного обращения. Специфическое свойство денег заключается в том, что они выступают всеобщим эквивалентом, выражают стоимость всех других товаров в процессе обмена.

В современной зарубежной экономической литературе сущность денег опреде​ляется выполнением ими трех основных функций: средства обращения, меры сто​имости, средства накопления.
Деньги как мера стоимости. Сущность этой функции состоит в способности денег соизмерять стоимость всех товаров и услуг. С помощью этой функции денег стоимость товаров измеряется так же, как с помощью гири и метра измеряются вес и длина. Стоимость товаров, выраженная в деньгах, называется ценой.
Функцию меры стоимости выполняют идеальные деньги, т. е. для установления цены товара наличные деньги не требуются, цены определяются мысленно или иде​ально. Изначально для выполнения этой функции деньги должны были обладать собственной стоимостью. Исторически данная функция закрепилась за золотом.
Деньги как средство обращения. В этой функции деньги выступают в каче​стве посредника в процессе товарообмена 
Функцию средства обращения деньги выполняют мимолетно, в результате чего появляется возможность замены реального денежного материала (золота) денежными знаками, символами. Данное свойство обмена послужило основой появления неполноценных монет, а затем бумажных денег.
Деньги как средство накопления  образования сокровищ. Функцию обра​зования сокровищ могут выполнять только полноценные деньги (золото). Стремле​ние к богатству побуждало накапливать такие деньги, превращать их в сокровища. Денежные знаки (бумажные деньги) не могут выполнять функцию образования сокровищ, но они трансформируют ее в функцию накопления.
В современных условиях деньги выполняют функцию накопления в силу того, что они обладают ликвидностью.
Ликвидность — это возможность использования актива в качестве средства платежа и его способность сохранять свою номинальную стоимость неизменной. Для обеспечения совершенной ликвидности денег необходима устойчивая валют​ная система.

Деньги как средство платежа. В этом качестве деньги функционируют вне сферы товарного обращения. Они используются для погашения задолженности, выплаты заработной платы, уплаты налогов.
С данной функцией денег связано появление в обращении новой формы по​следних — кредитных денег, к которым относятся:
- векселя (письменные долговые обязательства);
- банкноты (банковские билеты или векселя банков);
- чеки (письменные распоряжения лиц, имеющих личные денежные счета).
Мировые деньги. Развитие товарного производства и выход товарного обмена за пределы национальных границ являются материальной основой возникновения мировых денег. В качестве мировых денег в эпоху золотого стандарта, как прави​ло, выступало золото. 

Вопросы на сообразительность:

1. Каковы функции денег в случаях:

- предприятие оплачивает поставленную ему продукцию;

- фирма выдает работникам зарплату;

- предприятие подсчитывает эффективность новой техники;

- предприятие погашает ссуду;

- фирма хранит деньги на расчетном счете в банке.

2. Товар приобретается в магазине. Какие функции денег при этом используются?

4. Понятие спроса, закон спроса, кривая спроса.

В условиях рыночной экономики действия отдельных, самостоятельных экономических субъектов согласовываются, координируются с помощью цен. Цены формируются на рынке в результате взаимодействия спроса и предложения товаров.

Спрос (Qd) – это количество товаров и услуг, которые покупатели (потребители) готовы приобрести при данных ценах в течение определенного времени. Рыночный спрос представляет собой сумму индивидуальных спросов.

Зависимость между ценой и спросом описывается законом спроса, согласно которому между ценой (Р) и спросом (Qd) существует обратная зависимость: при увеличении цены спрос падает, при снижении – растет:

Закон спроса представлен, соответственно, в таблице  и на рисунке:
                                 Цена товара и величина спроса
	Цена (Р), ден. ед.
	Объем спроса (Qd), ед.

	2
	50

	3
	40

	4
	30

	6
	20

	8
	10


                             Р               D
                          P1

                          P2


                          0

                                              Q1            Q2              Q        
                                             Кривая спроса.

Кривая (график) спроса показывает величину спроса при каждом зна​чении цены.
5. Неценовые факторы спроса и их графическое отображение.

Наряду с ценами на величину спроса воздействуют и другие, нецено​вые факторы (детерминанты спроса), приводящие к изменению спроса при данных ценах.
Неценовые факторы, влияющие па спрос
- Предпочтения потребителей (вкус и мода). Как правило, если то​вар становится модным, то спрос на него растет. Проявляется так назы​ваемый эффект присоединения к большинству.
- Уровень дохода. Изменение дохода может оказывать на спрос двоякое влияние. Различают товары высшей категории ("нормальные", качественные товары) и товары низшей категории (низкокачественные). Если доходы растут, то спрос на нормальные товары повышается, а спрос на товары низшей категории падает. И наоборот. Очевидно, что при росте доходов (при прочих равных условиях) спрос на сливочное масло растет, а на маргарин падает.
- Цены других товаров. Если товары взаимозаменяемые, то сущест​вует прямая зависимость между изменением цены на один товар и спросом на другой. Рост цен на авиабилеты ведет к росту спроса на железнодо​рожные перевозки. Если товары взаимодополняющие, то связь между из​менением цены одного товара и спросом на другой - обратная. Рост цен на магнитофоны приведет к снижению спроса на кассеты.
Количество и состав покупателей на рынке. Очевидно, что чем больше покупателей, тем больше рыночный спрос. При этом характер проса будет зависеть от возрастного, национального, религиозного соста​ва покупателей.
Ожидания покупателей в отношении изменения цен товаров. Если покупатели ожидают рост цен в будущем, то сегодня спрос будет увеличиваться (ажиотажный, инфляционный спрос). Если покупатели ожидают снижения цен, то сегодня их спрос будет сокращаться (отложенный спрос).
Таким образом,  на спрос на данный товар влияют изменения цен са​мого товара и неценовые факторы. Изменение цены товара приводит к из​менению величины спроса и движению вдоль кривой спроса, а неце​новые факторы приводят к изменению спроса и к смещению кривой спроса:

       Р
                                D                                



  P1                                                             D3
                                     
   0                                                     D2                                           Q
                           Q2         Q1                        Q3

При увеличении спроса под влиянием неценовых факторов кривая спроса сдвигается вправо вверх (от D к D2). Спрос при постоянной  цене (Р1) возрастает до Q3.

Если неценовые факторы приводят к снижению спроса, кривая спроса сдвигается  влево вниз (от D к D1). Спрос при постоянной цене (Р1)   сокращается до Q2.

6. Понятие предложения, закон предложения, кривая предложения.

ПРЕДЛОЖЕНИЕ (S) – это количество товаров и услуг (Q), которое продавцы готовы предложить при данных ценах (Р) в определенный промежуток времени.

ЦЕНА ПРЕДЛОЖЕНИЯ – та минимальная  цена, по которой продавец  готов продать свой  товар в данный период времени.

Связь между уровнем цен и предложением описывает закон предложения, согласно которому изменение цены влечет за собой однонаправленное изменение предложения, т.е. при увеличении цены предложение растет, при снижении – падает Между ценой и предложением  существует прямая зависимость.
Закон предложения представлен в таблице и на рисунке:

	Цена (P), ден.ед.
	Объем предложения (Qs), ед.

	2
	10

	3
	20

	4
	30

	6
	40

	8
	50


                             Р        

                                                                             S
                         P1


              

                           P2

                           0

                                                          Q2        Q1      Q
При снижении цены с Р1  до Р2  величина предложения уменьшается

 с Q1 до  Q2.

Изменение цены ведет к изменению величины предложения, что отражается движением по (вдоль) кривой предложения.

7. Неценовые факторы предложения и их графическое отображение.

Существуют неценовые факторы, влияющие на объем предложения:

1. Величина издержек (затрат) производства - чем выше издержки, тем меньше объем предложения. В свою уровень издержек производства зависит от; 

- характера применяемой технологии;
- стоимости ресурсов, используемых в данном производстве.

2. Налоги и субсидии -  снижение налогов и выделение субсидий сокращают издержки производства и увеличивают предложение. Увеличение налогов  сокращает предложение

3. Количество продавцов на рынке - увеличение числа продавцов (производителей) данной продукции ведет к  увеличению объема предложения.

4. Цены других товаров - изменение цены одного взаимозаменяемого товара влечет за собой изменение предложения другого товара в том же направлении. Изменение цены одного взаимодополняющего товара вызывает противоположное изменение объема предложения другого товара.

5. Ожидания в отношении изменения цен - ожидание продавцами роста цен ведет к сокращению предложения в настоящем, тогда как ожидание снижения цен увеличивает текущее предложение.

Изменение предложения под влиянием неценовых факторов предложения приводит к сдвигам кривой предложения:

                                            Р                                                     
                                                                                    S2            S           S1          

                            P1

                              0                                                                       Qs
Изменение предложения в результате изменения цены товара ведет к движению вдоль (по) кривой предложения, изменение объема предложения под влиянием неценовых факторов приводит к сдвигам кривой предложения. 

8. Эластичность спроса и предложения. Коэффициент ценовой эластичности.

. Степень из​менения спроса под воздействием факторов, влияющих на спрос, называ​ется эластичностью спроса.
Ценовая эластичность спроса характеризует степень изменения спроса под влиянием изменения цены и измеряется коэффициентом эла​стичности (Еd).

ВИДЫ ЦЕНОВОЙ ЭЛАСТИЧНОСТИ СПРОСА

	Вид

эластичности
	Соотношение изме​нения цены и спроса
	Коэффициент   эластич-ности
	Изменение выручки от реализации  (Р х Q)

	
	
	
	Уменьшение цены
	Увеличение цены

	Совершенно
неэластичный
спрос
	Цена растет (падает)-спрос постоянен
	Ed = 0
	Уменьшается
	Увеличивается

	Неэластичный спрос
	Цена изменяется больше, чем изменя​ется спрос
	Ed<1
	Уменьшается
	Увеличивается

	Единичная
эластичность
спроса
	Цена и спрос изме​няются одинаково
	Ed=1
	Не изменяется
	Не изменяется

	Эластичный спрос
	Цена изменяется меньше, чем изменя​ется спрос
	Ed>1
	Увеличивается
	Уменьшается

	Совершенно
эластичный
спрос
	Спрос изменяется, цена постоянна
	   Ed  = ∞
	Уменьшается
	Увеличивается


Примерами разной эластичности спроса на товары могут служить:

- спрос на инсулин – совершенно неэластичен. Как бы ни росла цена, больному диабетом необходима определенная доза инсулина;

- спрос на предметы первой необходимости (продукты питания) – неэластичен, т.к. с изменением цены спрос меняется незначительно;

- спрос на предметы роскоши – эластичен. Изменение цены существенно повлияет на спрос;

- спрос на транспортные услуги, как правило, характеризуется единичной эластичностью и изменяется в той же мере, что и цена билета;

- если цена фиксирована, например, установлена государством, а спрос меняется вне зависимости от уровня цены, то имеет место совершенная эластичность спроса.

Степень эластичности предложения под влиянием изменения цены характеризует эластичность предложения и измеряется коэффициентом эластичности предложения:

                            %Р 
               Es =    %Qs 

9. Рыночное равновесие: равновесный объем и равновесная цена. Дефицит и излишки.

До сих пор спрос и предложение рассматривались отдельно, и в каж​дом случае определялся характер поведения покупателя и продавца при изменении цен. Кривые спроса и предложения показывают, какое количе​ство товара покупатели готовы купить, а продавцы готовы продать при каждом возможном уровне цен. Для того, чтобы понять, как устанавлива​ется фактическая рыночная цена, надо рассмотреть взаимодействие спроса и предложения:
Школа спроса и предложения и рыночное равновесие

	Цена (Р)

	Объем спроса (Qd)
	Объем предложения (Qs)
	Состояние рынка
	Давление на цены

	8
 6
 4
3
2
	15 
20 
30
40 
50
	45 
40 
30 
20 
10
	S >D (излишек) 

S >D (излишек)

S = D (равенство)

D >S (дефицит)

 D >S (дефицит)
	Понижающее Понижающее Отсутствует
Повышающее Повышающее


Как видно из приведенных данных, при цене 8 ден. ед. продавцы го​товы предложить 45 ед. продукции, но покупатели по такой цене готовы купить лишь 15 ед. Возникает излишек в 30 ед. В этих условиях покупа​тель находится в более благоприятном положении. Это рынок покупате​лей.  Чтобы продать свою продукцию, продавцы вынуждены снизить цену, диалогичная ситуация возникает и при цене, равной 6 ден. ед.
Когда спрос превышает предложение, возникает дефицит и в более благоприятном положении находится продавец. Это рынок продавцов. При цене, равной 3 ден. ед., покупатели готовы купить 40 ед. продукции, но продавцы по такой цене продадут лишь 20 ед. Образуется дефицит. Пре​вышение спроса над предложением ведет к росту цены. Аналогичная си​туация возникает и в случае, если цена равна 2 ден. ед.
Только при цене, равной 4 ден. ед., спрос в точности равен предложе​нию, т.е. на рынке достигнуто равновесие. Это означает, что объем пред​лагаемых и объем покупаемых товаров совпадает, достигается наибольший объем оборота и ни один из участников рынка не заинтересован в том, чтобы менялась действующая цена.
Цена, при которой спрос равен предложению называется равновес​ной (Ре), а соответствующий ей объем продаваемых и покупаемых товаров -равновесным  (Qe).  При равновесии:
                              Qd = Ds  = Рe x Qe
Построив на основании данных таблицы на одном графике кривые спроса и предложения, можно убедиться, что уравновешивающая рыноч​ная цена соответствует точке пересечения кривых спроса и предложения:

                                          P                                                                 

                                                        D                                       S
                                        P 1                     излишки

                                                                         е

                                         Ре                 
                          
                                         Р2

                                                                   дефицит
                                            0                                                                           Q                              
Рыночное равновесие — состояние рынка, при котором спрос на товар соответствует его предложению (D = S) и ни один хозяйствующий субъект не заинтересован в изменении этого состояния 
Равновесная цена (Ре) — цена, при которой спрос равен предложению и она не обнаруживает  тенденции к росту или снижению.

Равновесный объем (Qе) — объем спроса и предложения при равновесной цене.

При цене равновесия (Ре) спрос равен предложению Qe. При цене выше равновесной (Р1)  предложение больше спроса и на рынке возникает излишек. При цене ниже равновесной (Р2) спрос больше предложения и на рынке возникает дефицит.
Излишек — состояние рынка, когда предложение больше спроса, а рыночная цена выше равновесной. В этих условиях между продавцами возникает конкуренция, заставляющая их снижать цену.  Предложение сокращается, а спрос возрастает. Рынок движется к равновесию.  

Дефицит — состояние рынка, когда спрос больше предложения, а рыночная цена ниже равновесной.  В этом случае конкуренция возникает между покупателями, и они готовы заплатить большую цену. Предложение возрастает, а спрос сокращается. Рынок опять-таки движется к равновесию.

Особенность рыночного механизма такова, что рынок автоматически поддерживает равновесие: взаимодействие спроса и предложения коррек​тирует (изменяет) цену до такого уровня, при котором величина спроса и величина предложения совпадают. Если на рынке устанавливается цена выше равновесной (Р1), то (предложение больше спроса) возникает изли​шек, равный Q1Q2. Продавцы не могут реализовать свою продукцию и вы​нуждены снижать цену, тем самым повышая спрос и сокращая предложе​ние до тех пор, пока не будет достигнуто равновесие.
При цене ниже равновесной (Р2) спрос больше предложения, возника​ет дефицит, равный Q3Q4, который порождает конкуренцию между поку​пателями, и они готовы платить более высокую цену, цена растет, в ре​зультате чего спрос сокращается, а предложение увеличивается, рынок движется к равновесию. Таким образом, рынок выступает как саморегули​рующаяся система, способная автоматически восстанавливать утраченное равновесие.
Способность рынка, выведенного из состояния равновесия, вновь возвращаться к равновесию под влиянием внутренних сил называется ус​тойчивостью, или стабильностью рынка.
Равновесие, устанавливающееся на рынке одного товара, - это час​тичное рыночное равновесие. Наряду с последним существует понятие общего рыночного равновесия - одновременное достижение равновесия на всех рынках (рынках благ и рынках ресурсов). Общее рыночное равнове​сие означает соответствие между объемом национального производства и покупательной способностью всех хозяйствующих субъектов, которая во многом зависит от характера распределения доходов. Достижение общего рыночного равновесия - проблема макроэкономическая.
Итак, мы рассмотрели механизм формирования цены, но что такое цена, какова ее внутренняя сущность? Вопрос о сущности, о природе цены является камнем преткновения для многих поколений экономистов-теоретиков.
ПРАКТИЧЕСКАЯ РАБОТА 
Цели: 1. Определить понятие рыночный спрос и рыночное
предложение 

2. Выявить основные факторы, влияющие на спрос и предложение.
3. Понять графическое изображение функции спроса и  предложения,
4. Усвоить и суметь объяснить почему и как изменяется рыночное равновесие.
5. Понять, что означает ценовая эластичность спроса и предложения.
Вариант № 1.
I. Основные термины и понятия
а) объем спроса;
б) кривая предложения;
в) рыночный спрос;
г) закон предложения;
д) коэффициент ценовой эластичности спроса;
е) неэластичный спрос;
ж) взаимозаменяемые товары;
з) абсолютный спрос.
Варианты ответов:
I. Величина процентного изменения объема спроса на данный товар при однопроцентном изменении его цены.
2. Количество продукта, которое могут и хотят купить потребители по данной цене в данное время.
3. Графическое выражение зависимости между ценой товара и тем его количеством, которое продавцы могут и хотят предложить на рынке.
4. Товары, для которых существует прямое соотношение между изменением цены на один из них и изменением объема спроса на другой.
5. Принцип, который выражает прямую зависимость между ценой товара и величиной его предложения (при прочих равных условиях).
6. Случай, при котором изменение объема спроса происходит при неизменной цене товара.
7. Сумма величин индивидуального спроса, предъявляемого каждым потребителем на конкретный товар при разных ценах из общего ряда предлагаемых цен.
8. Спрос, для которого коэффициент ценовой эластичности меньше единицы, т.е. величины спроса изменяется в меньшей степени, чем цена.
II. Закон спроса предполагает:
а) превышение предложения над спросом вызовет снижение цены;
б) если доходы у потребителей растут, они обычно покупают больше товаров;
в) кривая спроса обычно имеет положительный наклон;
г) когда цена товара падает, объем покупок растет.
III. Какой термин отражает способность и желание людей платить за что-либо: 

а) потребность; б) спрос;             в) необходимость; г) желание.

IV. Изменение какого фактора не вызывает сдвига кривой спроса:
а) вкусов и предпочтений потребителей;
б) размера или распределения национального дохода;
в) цены товара;
г) численности или возраста потребителей.
V. Если рыночная цена ниже равновесной, то:
а) появляются избытки товаров:
б) формируется рынок покупателей;
в) возникает дефицит товаров;
г) падает цена ресурсов.
VI. Если однопроцентное сокращение цены на товар приводит к двухпроцентному увеличению объема спроса на него, то этот спрос:
а) неэластичный;
б) эластичный;
в) единичной эластичности;
г) абсолютно неэластичный;
д) абсолютно эластичный;
VII. Если цена товара неэластичного спроса выросла с 7 до 8 у.е., то выручка:
а) сократилась;
б) осталась неизменной;
в) абсолютно неэластична;
г) абсолютно эластична;
д) выросла. 

VIII. Кривая абсолютно неэластичного спроса представляет собой:
а) вертикальную линию;
б) кривую линию;
в) горизонтальную линию;
г) прямую линию с отрицательным наклоном;
д) прямую линию с положительным наклоном
IX. Задача. Общий объем спроса и общий объем предложения на первичный алюминий в течение недели на бирже металлов характеризуется следующими
	Объем спроса, т
	Цена за 1 т., тыс.руб.
	Объем предложения, т

	74
	98
	99

	80
	92
	97

	86
	86
	94

	92
	80
	92

	98
	74
	90

	104
	68
	88


- постройте график спроса и предложения алюминия;
- каков будет объем продаж при цене на алюминий на уровне 92 тыс.руб за  1 тонну? Будет какое-то «лишнее» количество алюминия или его не хватит - определите эту величину алюминия в натуральном и денежном выражении.

ТЕМА 3.2. РЫНОК КАК РЕГУЛЯТОР ПРОИЗВОДСТВА ТОВАРОВ

1. Понятие конкуренция, ее виды.

2. Совершенная и несовершенная конкуренция.

3.  Монополия: модели современного рынка. Плюсы и минусы рынка.

4. Антимонопольная политика.

Студент должен:

Знать:

- закон стоимости и его функции;

- суть конкуренции и ее черты;

- положительные и отрицательные аспекты монополии. 

1.Понятие конкуренция и ее виды
Одним из существенных признаков рынка является конкуренция – форма взаимного соперничества субъектов рыночного хозяйства и механизм регулирования общественного производства. Конкуренция между покупателями, между покупателями и продавцами, в результате которой формируется рыночная цена, конкуренция между продавцами – неотъемлемая черта рынка. 

Конкуренция (от латинского слова "конкурере" - столкновение) - это борьба предпринимателей за наиболее выгодные условия производства и сбыта товаров в целях получения максимальной прибыли. По существу, конкуренция - это борьба за достижение лучших условий доступа к огра​ниченным ресурсам общества.
Именно в ходе конкурентной борьбы в рыночной экономике решают​ся вопросы: "Что? Как? Для кого?" следует производить. Конкуренция -способ эффективного распределения ограниченных ресурсов общества. Если предложение больше спроса, то неизбежно возникает борьба между продавцами, 'они вынуждены снижать цену, что, как правило, ведет к со​кращению объемов производства данного товара и к уменьшению ресур​сов, вкладываемых в данное производство. Если спрос больше предложе​ния, то возникает конкуренция между покупателями, каждый из них стре​мится предложить более высокую цену за дефицитный товар - цена по​вышается, увеличивается предложение, т.е. больше ресурсов привлекается в производство данного товара.
Чтобы устоять в конкурентной борьбе, предприниматель должен про​изводить именно то, чю предпочитает потребитель. Это значит, что фак​торы производства (ресурсы) направляются в те отрасли, где в них суще​ствует наибольшая потребность.
Конкуренция выполняет стимулирующую функцию. Стремление мак​симизировать прибыль в условиях конкуренции заставляет предпри​нимателей улучшать качество продукции или/и снижать издержки произ​водства. В конкурентной борьбе каждый продавец, предлагая лучшие или более дешевые товары, думает прежде всего о собственной выгоде, но тем самым приносит пользу своим покупателям и экономическому благосос​тоянию общества в целом.
Конкуренция распределяет доход в соответствии с вкладом и эффек​тивностью использования факторов производства. Эффективное использо​вание ресурсов обеспечивает получение прибыли. Если предприниматель использует ресурсы неэффективно, то он несет убытки и вытесняется с рынка.
Существуют разные методы конкурентной борьбы.
- ценовая конкуренция, когда производитель в целях создания на рынке для своей продукции более благоприятных условий и подрыва по​зиций конкурента снижает цену на свою продукцию. При этом снижение цены может происходить как на основе уменьшения издержек производ​ства, так и без изменения издержек производства путем установления мо​нопольно низкой цены на продукцию;
- неценовая конкуренция: повышение технического уровня, качества продукции; выпуск новой продукции; создание товаров-заменителей; по​слепродажное обслуживание, реклама.
Все это - методы честной, добросовестной конкурентной борьбы, они носят "законный" характер. Добросовестная конкуренция ведет к вы​игрышу потребителя (он получает больше разнообразной продукции, более высокого качества, по более низким ценам).
Наряду с добросовестной, честной конкуренцией существует "недоб​росовестная, нечестная" конкуренция, под которой понимаются способы укрепления рыночного положения фирмы, связанные не с повышением качества и эффективности производства, а с использованием таких мето​дов, как:
-  продажа по цене ниже себестоимости;
-  установление дискриминационных цен или коммерческих условий;
- ложная информация и реклама, вводящая в заблуждение;
-  недобросовестное копирование товаров конкурентов;
-   нарушение качества, стандартов и условий поставок товаров;
~-  промышленный шпионаж и др.
Итак, конкуренция - это необходимый инструмент рыночного меха​низма, достижения рыночного равновесия. Однако степень развитости конкуренции на разных рынках может быть различной.
Именно степень конкурентности рынка, ее формы и методы опреде​ляют структуру рынка - такие его основные черты, как: количество и размер фирм, функционирующих на рынке, характер производимых ими товаров, степень контроля над ценами со стороны отдельных участников рынка, легкость вхождения на рынок и выхода с рынка, доступность ры​ночной информации.
2 вопрос.

В зависимости от сочетания этих характеристик различают:
- рынок совершенной конкуренции;
- рынок несовершенной конкуренции.
Совершенная конкуренция - это тип рыночной структуры, которая в наибольшей степени соответствует основным принципам организации ры​ночной экономики, "чистому", немодифицированному рынку.
Рынку совершенной конкуренции, или классическому конкурентно​му рынку, свойственны следующие черты (признаки):
- значительное число продавцов и покупателей на конкретном рынке;
- объемы производства и предложения отдельного производителя со​ставляют столь незначительную долю в общем объеме рыночного предложения, что отдельная фирма повлиять на цену не может;
- всеми продавцами предлагается однородная, стандартная про​дукция;
- все участники рынка обладают одинаковой информацией о поло​жении дел на рынке;
- свобода входа и выхода: любая фирма может начать производство данного товара или беспрепятственно покинуть рынок.
При соблюдении этих условий все участники рынка оказываются в действительно равноправном положении. Такой рынок позволяет перерас​пределять ограниченные ресурсы общества в пользу наиболее эффективно работающих предприятий, так как в условиях совершенной конкуренции производитель может увеличить свою прибыль, лишь снизив издержки производства.
Рынок, характеризующийся такими чертами, называют "идеальным", или "свободным". В реальной жизни каждый из этих признаков рынка мо​жет нарушаться (и нарушается): государство может влиять на цены, между продавцами заключаются соглашения в целях давления на покупателей, наличие коммерческой тайны препятствует получению полной информа​ции и т.д.
Совершенная конкуренция была характерна для экономики развитых стран XIX в. В XXI в. совершенная конкуренция - явление редкое. С неко​торыми оговорками к такому типу рынка сегодня можно отнести сельскохозяйственных продуктов, некоторых видов услуг, товарные бир​жи, валютные, фондовые рынки.
На большей же части рынков конкуренция ограничена или вообще отсутствует.
Не только монополизация, но и любые нарушения условий совершен​ной конкуренции, ведут к ее подрыву. Рынок, на котором отсутствует хотя бы один признак совершенной конкуренции, называется рынком несовер​шенной конкуренции. На таком рынке подавляющая часть продукции предлагается ограниченным числом фирм, которые, занимая господ​ствующее положение на рынке, могут влиять на условия реализации про​дукции и, прежде всего, на цены.
Существует три основные структуры (модели) рынка несовершенной
конкуренции:

-   чистая монополия;
-   олигополия:
-   монополистическая конкуренция.
Олигополия (от греческого олиго - немногие и полео - продаю) - это рынок, на котором доминирует несколько крупных фирм. 
Монополистическая конкуренция. На рынке такого типа имеется множество продавцов, продающих однотипную, но дифференцированную продукцию (например, джинсы, зубная паста), в отношении которой про​давец ведет себя как монополист. Продавцы самостоятельно определяют цену на свои товары, объемы продаж. Но поскольку продавцов аналогич​ной продукции много и объем продаж отдельной фирмой относительно невелик, постольку контроль фирмы над ценами ограничен. Основные ме​тоды конкуренции - товарные знаки, реклама, выделяющие различия то​варов. Вход на рынок монополистической конкуренции относительно сво​боден.
Основные черты рынков несовершенной конкуренции

	Характерная   черта
	Чистая монополия

	Олигополия

	Монополистиче​ская конкуренция


	 Число фирм

	Одна

	Несколько

	Много


	Тип продукта

	Уникальный, близких заменителей нет

	Стандартизиро​ванный

	Дифференциро​ванный


	Контроль над ценами

	Полный

	Ограниченный взаимозависимо​стью

	Небольшой


	Условия вступ-ления в отрасль

	Блокировано

	Трудно

	Сравнительно легко


	Типичные отрасли

	Коммунальное хозяйство (водо-, газо-, электро​снабжение и т.п.)

	Металлургия, автомобиле- и станкостроение, нефтедобыча

	Розничная торговля, швейная, обувная промышленность



Помимо этих трех основных типов (моделей) существуют и другие модели рынка несовершенной конкуренции.
- дуополия - рыночная ситуация, при которой на рынке функцио​нирует лишь два производителя;
- монопсония - рынок, на котором множеству продавцов противо​стоит один покупатель;
- дуопсония - рыночная структура, при которой на рынке имеется лишь два покупателя, но много продавцов;
- олигопсонш - рынок, на котором имеется несколько покупателей, которым противостоит множество продавцов.
3 вопрос.
Полной противоположностью конкуренции, ее антиподом является монополия (от итал. "моно"- один, "полео"- продаю). Понятие "монополия" имеет двоякий смысл:
- во-первых, под монополией понимается предприятие, которое за​нимает ведущее положение в определенной отрасли ("Кока-кола", "Ксерокс", "Форд" и др.);
- во-вторых, под монополией понимается положение фирмы на рын​ке, позволяющее ей контролировать последний.
Различают несколько типов монополий.
Искусственная монополия. Являясь "благом4' для общества в целом, конкуренция - "зло" для предпринимателей, поэтому они всячески стара​ются избежать конкуренции. Осуществляя слияния фирм, заключая явные и тайные соглашения об объемах производства, рынках сбыта, уровне цен, предприниматели монополизируют рынки.
Искусственная монополия - основной объект борьбы со стороны го​сударства.
Естественная монополия - состояние рынка, при котором удовлетворение спроса эффективнее при отсутствии конкуренции. В силу технологических особенностей некоторых производств издержки произ​водства на одном крупном предприятии ниже, нежели на множестве мел​ких (водо-, газо- и электроснабжение, телефонная связь и т.п.). Такие про​изводства, как правило, защищаются от конкуренции государством.
Российское законодательство выделяет следующие отрасли, где до​пустимы естественные монополии:
-  транспортировка нефти и нефтепродуктов по магистральным трубо​проводам;
-  транспортировка газа по трубопроводам;
-  услуги по передаче электрической и тепловой энергии;
-   железнодорожные перевозки;
-  услуги транспортных терминалов, портов и аэропортов;
-  услуги общедоступной электрической и почтовой связи.
Государство регулирует естественные монополии, определяя цены на их продукцию, потребителей этой продукции и т.п.
4. Антимонопольная политика.

Объективно возникающая на основе конкуренции монополизация рынков может вести к снижению эффективности производства, неопти​мальному распределению ограниченных ресурсов общества.
Именно в силу такого негативного воздействия монополий на эконо​мику страны в целом ограничение деятельности монополий, демонополи​зация рынков является одной из функций государства.
Государство против монополий
Первый вопрос, который возникает при принятии мер, направленных на демонополизацию рынков, - это вопрос о самом факте монополизации. Законодательство некоторых стран исходит из того, что рынок монополи​зирован, если на долю одного продавца приходится 33% всего объема продаж на конкретном рынке, на долю трех - 50%, на долю пяти - 66,6% рыночного оборота. Считается, что рынок конкурентен, если на нем фигу​рирует не менее 10 продавцов.
Государство в борьбе с монополиями использует меры экономического и административного характера.
Экономические меры поддержки конкуренции и борьбы с монополией - это набор инструментов, при помощи которых ограничивают возможности реализации монопольной власти продавцов.
Административные меры, направленные на демонополизацию рын​ков и предотвращение "накопления" фирмами монопольной власти, опи​раются на соответствующее антимонопольное (антитрестовское) законо​дательство.
Антимонопольное регулирование в России. 
Антимонопольная политика, направленная против монополизации рынков, где эффективна и необходима конкуренция, сочетается с контро​лем и регулированием деятельности естественных монополий, которые в определенных условиях предпочтительнее конкуренции. В России регули​рование деятельности естественных монополий осуществляется на осно​вании принятого 19 июля 1995 г. Федерального закона "О естественных монополиях", определяющего правовые основы федеральной политики в отношении естественных монополий в Российской Федерации и направ​ленного на достижение баланса интересов потребителей и субъектов есте​ственных монополий, обеспечивающего доступность реализуемого ими товара для потребителей и эффективное функционирование субъектов ес​тественных монополий
В этих целях органы регулирования естественных монополий могут осуществлять:
- ценовое регулирование посредством установления цен (тарифов) или их предельного уровня;
- определение потребителей, под нежащих обязательному обслужи​ванию, исходя из необходимости защиты прав и законных интере​сов граждан, обеспечения безопасности государства, охраны приро​ды и культурных ценностей.
ПРОВЕРЬ СЕБЯ:

1. Для   каждой   ситуации,   приведенной   ниже,   найдите   соответствующий   тип рыночной структуры:

 А. Совершенная конкуренция 

Б. Монополия
В. Монополистическая конкуренция 

Г. Олигополия
а) на рынке оперирует большое количество поставщиков, каждый из которых предлагает фирменную обувь по относительно схожим ценам; 
б) на рынке оперирует единственный поставщик сотовых услуг; 

в) большое количество фермеров предлагают на рынке морковь по одинаковым ценам;
г) несколько крупных фирм функционируют на рынке обуви; 

д) единственная фирма производит приборы ночного видения.

2. Большинство рынков в экономике России представляют собой:
а) совершенную конкуренцию;
б) нерегулируемые монополии;
в) регулируемые монополии;
г) естественные монополии;
д) совокупность конкурентных и монополистических элементов.

3. Монополия как и рынок совершенной конкуренции, редко встречается в современной экономике. Вы согласны с этим утверждением? (Обоснуйте свой вариант ответа).

4. На основании нижеперечисленных признаков охарактеризуйте основные формы монополистических союзов:
а) полное объединение и единое управление;
б) совместный сбыт продукции и единые закупки сырья;
в) раздел рынков сбыта, договор об уровнях цен и квотах производства;
г) тайный сговор;
д) сбыт продукции в определенных количествах (квоты) и по определенным ценам.
5. Когда отрасль является естественной монополией, общество часто требует ее регулирования со стороны правительства. Так ли это? (Обоснуйте свой вариант ответа).

6. Монополист, в отличие от конкурентной фирмы:
а) может назначить любую цену на свой продукт;
б) максимизирует прибыль при равенстве предельного дохода и предельных издержек;
в) может произвести любой объем продукции и продать ее по любой цене;'
г) при данной кривой рыночного спроса может выбрать комбинацию цены и объема выпуска, которая дает максимум прибыли.
7. На рынках с монополистической конкуренцией не достигается эффективное использование ресурсов. Вы согласны с этим или нет? (Обоснуйте свой вариант ответа).
8.Понятие совершенной конкуренции предполагает, что:
а) значительное число фирм, оперирующих в отрасли, выпускают стандартные
товары;
б) имеется много покупателей, приобретающих этот товар по текущей цене;
в) все продавцы и покупатели имеют полную информацию о рынке;
г) имеет место свободный вход на этот рынок и выход из него;
д) все предыдущие ответы верны.
ТЕМА 3.3. ТЕОРИЯ ПОВЕДЕНИЯ ПОТРЕБИТЕЛЯ

1. Поведение индивидуальных потребителей. Потребительские предпочтения.

2. Предельная полезность. Закон убывающей предельной полезности.

3. Бюджетная линия и кривые безразличия.

4. Понятие потребительского равновесия.

Студент должен:

Иметь представление:

- о потребительском равновесии;

Уметь:

- строить бюджетную линию и кривую безразличия;

- определять точку максимальной полезности.

1. Поведение индивидуальных потребителей. Потребительские предпочтения.

Потребительское поведение – это процесс формирования спроса покупателей, осуществляющих выбор с учетом цен и личного бюджета, т.е. собственных денежных доходов. Денежные доходы оказывают прямое и непосредственное влияние на спрос, а цены – на количество покупаемых товаров. Это влияние прослеживается через особенности потребительского поведения, которое учитывает предприниматель в ценовой политике. Предприниматель должен определенно знать, на сколько следует повысить цены на товары более высокого качества и каков предел этого повышения; или наоборот, насколько следует снизить цену, не рискуя торговой выручкой, если спрос на данный товар сокращается. Ответы на эти вопросы связаны с изучением особенностей потребительского поведения.

Поведение покупателей, их выбор в мире товаров имеет сугубо индивидуальный характер. Каждый покупатель руководствуется своими вкусами, отношение к моде, дизайну товаров и иными субъективными предпочтениями. Здесь возможна лишь группировка покупателей по социально-демографическим факторам: общей численности населения данного региона, распределение по возрастному составу, количеству мужчин и женщин, особенностям их занятости и образу жизни и т.д.

Но, все наши предпочтения имеют ограничение – личный доход. Потребительские предпочтения можно сгруппировать в виде ассортиментных товарных наборов, покупаемых практически всеми группами населения в определенный период времени:

ТОВАРНЫЕ НАБОРЫ ОДЕЖДЫ И ПРОДУКТОВ

	Варианты 
	Набор Х (одежда, шт.)
	Набор Y (продукты, шт.)

	A

B

C

D
	7

6

5

4
	2

4

5

7


Здесь равнозначную сумму денежного дохода одни покупатели могут распределить между питанием и одеждой, предавая меньшее или большее значение каждому виду товаров: В и С. Другие покупают одежду и услуги так, чтобы какую-то часть дохода сэкономить – А, сократив до минимума расходы, другие – не укладываются (D) в рамки своих доходов, и, видимо, будут обращаться к займу денег для оплаты своих покупок.

Ограниченность личного бюджета и стремление более рационально его использовать при различных и подвижных ценах вынуждают покупателя делать выбор: одни товары покупать, а от других отказываться. Из многочисленных альтернатив потребитель выбирает такие варианты и сочетания товаров, которые соответствуют его представлениям о полезности покупок, соизмеренных с его возможностями личного бюджета. Здесь деньги выступают для покупателя первой количественной мерой полезности покупаемых товаров. Но и другой мерой, не менее существенной и достаточно определенной является количество товаров, купленных по данной цене.

2. Предельная полезность. Закон убывающей предельной полезности.

Главным фактором, определяющим потребительский выбор, является полезность того или иного блага.
Полезность имеет две основные формы:
- предельная полезность (МU) - добавочная полезность, извлекаемая от потребления дополнительной единицы блага;
- совокупная (общая, суммарная) полезность (АU) - полезность, при​носимая всей массой потребляемых благ, т.е. совокупная полезность есть сумма предельных полезностей: 
 Первая пара туфель (при отсутст​вии таковых) обладает очень высокой полезностью, полезность второй па​ры туфель несколько ниже, десятая пара обладает меньшей полезностью, чем девятая, девятая меньшей, чем восьмая и т.д. Отсюда следует, что по​скольку каждая последующая единица блага приносит меньшую полез​ность, то и потребитель готов платить за нее меньшую цену.
Всякий потребитель стремится к максимизации совокупной полезно​сти. Однако если товар и обладает полезностью для потребителя, то суще​ствуют факторы, ограничивающие возможность приобретения его: это це​на товара и доход потребителя (бюджетное ограничение). Поскольку ве​личина дохода и цены заданы, то потребитель не может купить все те бла​га, которые ему хотелось бы. Бюджетное ограничение и, следовательно, невозможность удовлетворения всех потребностей заставляет потребителя распределять свои доходы в соответствии с его представлениями о полез​ности и выгодности (предпочтительности) выбираемых товаров.

Поведение рационального потребителя вследствие убывания предельной полезности: денежные расходы на покупки  и текущее потребление покупатель должен распределить так, чтобы суммарный полезный эффект не только не снижался, но и был максимальным, обеспечивая равновесие между затратами и потреблением.

Потребительский выбор - это оптимальный выбор, максимизирую​щий функцию полезности рационального потребителя в условиях ограни​ченности ресурсов (денежного дохода).
4. Бюджетная линия и кривые безразличия.

	Набор товаров
	Товар Х, ед.
	Товар У, ед.

	А
	2
	40

	В
	4
	25

	С
	5
	20

	О
	8
	15


Обозначив на вертикальной оси товар У, а на горизонтальной оси - то​вар X и найдя координаты приведенных выше различных наборов двух то​варов, можем построить кривую, которая называется кривой безразличия.
Кривая безразличия (U) представляет собой совокупность потреби​тельских наборов, каждый из которых имеет одинаковую полезность для потребителя.

                                                  У

                                                                          А

                                                                               В

                                                                                   С

                                                                                              D
                                                       0                                                                                      X
                                                     Кривая безразличия

Любая точка на кривой безразличия (А, В, С, D) характеризует набор товаров X и У, имеющих одинаковое потребительское значение (принося​щих одинаковую совокупную полезность) для потребителя, и потому по​требителю безразлично, какой набор приобрести, т.е. ни один из наборов не имеет предпочтения.

Карта кривых безразличия - это множество кривых безразличия каждая из которых представляет собой различный уровень полезности.
Каждая кривая безразличия, входящая в карту кривых безразличия характеризует набор товаров, к которому потребитель относится одинаково, но сами кривые безразличия ранжируются по уровню удовлетворение потребностей. Чем кривая безразличия дальше от начала координат, т.е. выше степень удовлетворения потребностей и, следовательно, полезность набора товаров. Кривая безразличия U3 характеризует наибольшую сте​пень удовлетворения потребностей, кривые U1 и U2 соответствуют более низкому уровню удовлетворения потребностей, и, следовательно, наборы, описываемые этими кривыми, обладают для потребителя меньшей полез​ностью.                                    
                                     Количество товара, ед.  Y                                                   

                                                              
                                                
                                                                                                          U 3                                                  
                                                   U2

                                            U1                                              

                0

                                                                                Количество товара Х, ед.

               Карта кривых безразличия
Таким образом, карта кривых безразличия позволяет выявить потре​бительские предпочтения, однако она не отвечает на вопрос, какой имен​но набор выберет потребитель. Чтобы ответить на этот вопрос, надо про​анализировать покупательную способность потребителя - его бюджетное ограничение, т.е. учесть доход потребителя и цены товаров.
                         
                                          Y
   Количество        А            
                         товара                                              

                                     В

                                               F 

                                                                       С                                 

                                                                 D
                                                                           Е                     Х

                       0

                                                       Количество товара  
                                                     Бюджетная линия

Бюджетная линия – это линия, графически отображающая набор товаров, приобретение которых требует одинаковых затрат. Любая точка, лежащая на бюджетной линии, означает доступность набора товаров потребителю, т.е.его доход позволяет ему приобрести любой набор товаров Х и У.

Покупатель не может себе позволить  приобрести набор товаров, лежащий выше и правее бюджетной точки (точка F), т.к. такой набор потребовал бы большего дохода. Точка, находящаяся внутри бюджетной линии (G), также означает, что набор товаров для потребителя приемлем, но, приобретая такой набор, потребитель не полностью использует свой доход, т.е. ему доступны наборы, содержащие больше и товара Х, и товара У.

5. Понятие потребительского равновесия.

Изучив потребительские предпочтения и бюджетные ограничения, можно показать, как потребитель делает конкретный выбор, т.е. решает, сколько товаров каждого вида приобрести. Напомним, что, осуществляя свой выбор, потребитель стремится достичь максимального удовлетворе​ния своих потребностей при заданном бюджетном ограничении.
Оптимальный набор, выбираемый потребителем, должен отвечать двум требованиям: во-первых, он должен находиться на бюджетной линии и, во-вторых, набор потребляемых товаров должен быть предпочтителен по сравнению с другими.
Этим условиям соответствует точка касания бюджетной линией кри​вой безразличия. На рисунке - это точка е.

           
                                Y


                                                                            с          

                            
                                                 a                                            
                                                                                         е                               U3            

                                                                                                                                     U2 

                                                                                                  b                                           U1


Положение равновесия потребителя

Набор, который обеспечивает максимально возможное удовлетворе​ние потребностей, соответствует координатам точки касания бюджетной линией кривой безразличия. В этой точке потребитель находится в поло​жении равновесия - состоянии, при котором он в рамках своего бюджет​ного ограничения максимизирует совокупную полезность.
Точки а и b кривой безразличия U1 достижимы для потребителя, но потребитель при том же доходе может увеличить степень удовлетворения своих потребностей, перейдя на более высокую кривую безразличия – U2. Точка с на кривой безразличия U3 обеспечивает еще более высокий уро​вень удовлетворения потребностей, который, однако, не может быть дос​тигнут при существующем доходе.
Равновесное положение потребителя достигается в точке е, в которой бюджетная линия касается наиболее высокой из всех доступных потребителю кривых безразличия – U2 . потребителю доступны и комбинации товаров Х и Y, лежащие на кривой безразличия  U1 (точки a и b), однако, последние соответствуют меньшей совокупной полезности, так как они расположены на кривой безразличия, более близкой к началу координат. В то же время наборы товаров, находящиеся на кривой безразличия U3, обладают для потребителя большей полезностью, но недоступны ему в силу его бюджетного ограничения.

Потребитель находится в равновесии, если приобретает набор товаров, соответствующий  точке касания самой высокой из доступных ему кривых безразличия бюджетной линии. В точке равновесия потребитель получает наибольшую полезность при данном уровне цен и имеющемся в его распоряжении доходе.

Поведение людей в сфере распределения собственных доходов и при​обретения потребительских благ индивидуально и субъективно. Но из ин​дивидуального спроса потребителей складывается совокупный рыночный спрос на отдельные товары, "сигнализирующий" предложению (производ​ству) о том, какое количество товара требуется на рынках.
Основные понятия и термины
Потребительский выбор, полезность, предельная полезность, закон убывающей предельной полезности, совокупная полезность, карди-налистическая теория потребительского поведения, положение рав​новесия потребителя, правило потребительского равновесия, ординалистическая теория потребительского поведения, кривая безразличия, карта кривых безразличия, потребительские предпочтения, бюджет​ное ограничение, бюджетная линия.
Практическая работа .
по теме "Теория поведения потребителя"
Цели: 1. Знать содержание предельной полезности товара, показать ее отличие от общей полезности и формулировать закон убывающей предельной полезности.
2. Уяснить содержание бюджетной линии и факторы, определяющие ее положение на графике,
3. Дать характеристику кривым безразличия и установить, чем отличаются друг от друга различные кривые,
4. Усвоить положение потребительского равновесия и выяснить, под влиянием каких факторов оно может меняться,
5. Знать содержание эффекта дохода и эффекта замещения и влияние, оказываемое ими на величину потребительского спроса,
1. Основные термины и понятия:
а) полезность; б) предельная полезность; в) бюджетная линия;                           г) кривая безразличия; д) предельная норма замещения;         е) равновесие потребителя; ж) эффект замены;                    з) эффект дохода. 

Варианты ответов: 

1. Изменение структуры спроса на подешевевший товар, вызванной замещением этих
товаров другими благами,
2. Потребительский   эффект,   получаемый   покупателем   от   денежных   затрат   на приобретение каждой последующей дополнительной единицы одноименного товара,
3. Способность блага удовлетворять потребность,
4. Линия, графически отображающая множество наборов товаров, приобретение которых требует одинаковых затрат,
5. Состояние потребителя, при котором он покупает товары по данным ценам в таких объемах, что расходует весь располагаемый доход и максимизирует полезность,
6. Кривая, отображающая наборы товаров, имеющие одинаковую полезность,
7. Количество одного товара, от которого потребитель готов отказаться, чтобы получить дополнительную единицу другого товара, оставаясь при этом на данном уровне удовлетворения потребностей,
8. Изменение величины спроса на данный товар, вызванный изменением реального дохода.

II Закон убывающей предельной полезности:
а) 200, 250,270, 280;        б) 200, 200, 200,200;        в) 200,150Ч 100,50; г} 200, 300,400,500;        д) 200,150,150,150;        е) 50,60, 70,100,
III. Чтобы оказаться в положении равновесия покупатель должен:
а) не покупать недоброкачественных товаров;
б) быть уверенным, что цена каждого товара равна предельной полезности денег;
в) распределить доход таким образом, чтобы последний рубль, истраченный на покупку какого-либо товара, приносил такой га прирост полезности, как и рубль, истраченный на покупку другого товара;
г) уравновешивать предельные полезности последних единиц приобретаемых товаров.

IV. Если общая полезность при потреблении: 5-ой пары джинсов возраста с 45 до то предельная полезность будет равна:

 а) 15;    б) 45;    в) 28; г) 70
V. Если доход увеличивается, то бюджетная линия:
а) сдвигается вправо;
б) сдвигается влево;
в) поворачивается.

VI. Задача: Начертите три кривые безразличия по данным:
	Набор 1

(кривая безразличия С1)
	Набор 2

(кривая безразличия С2)
	Набор 3

(кривая безразличия С3)

	Продукты
	одежда
	Продукты
	одежда
	Продукты 
	одежда

	2

	40

	10

	40

	12

	45


	4

	34

	12

	35

	14

	40


	8

	26

	14

	30

	16

	35


	12
	21
	17
	25
	18
	30

	17
	16
	20
	20
	21
	25

	22
	12
	25
	16
	27
	20

	29
	9
	30
	14
	23
	17

	34
	7
	37
	12
	38
	15

	40
	5
	43
	10
	44
	13

	45
	4
	50
	8
	50
	12


1.   Какая из кривых безразличия отражает наиболее высокий уровень полезности?
2.   Какая из кривых представляет самый низкий уровень полезности?

VIII. При повышении цены блага А и понижении цены блага Б бюджетная линия займет положение,  отличенное цифрой на графике:

          Благо А                                   Благо А

                            


                                                                                 
                                             Благо Б                                                                    Благо Б

                                а)                                                          б)
Благо А                                                         благо Б



               1                                                              1


                                       
          в)                         Благо Б                                                              г)              Благо Б
ТЕМА 3.4. РЫНКИ ПРОИЗВОДСТВЕННЫХ РЕСУРСОВ

1.  Особенности спроса на факторы производства

2. Рынок труда. Цена труда. Номинальная и реальная заработная плата.  Механизм равновесия на рынке труда.

3. Рынок капитала. Основной и оборотный капитал. Понятие процентного дохода. Равновесие на рынке капитала.

4. Рынок земли. Особенности земли как фактора производства. Рента.  Дифференциальная и абсолютная рента. Цена земли. Равновесие на рынке земли.

5. Предпринимательство как фактор производства. Прибыли предпринимателя как остаточный доход.

Студент должен:

Иметь представление:

- об особенностях рынков труда и земли;

Знать:

- виды факторов производства и виды доходов, получаемых за использование факторов производства;

- зависимость между ценой земли и ставкой ссудного процента

Уметь:

- различать дифференциальную и абсолютную ренту; основной и оборотный капитал.  

1.  Особенности спроса на факторы производства

Цены ресурсов (факторов производства) складываются на рынке ре​сурсов, где покупателями выступают фирмы, а продавцами первичных факторов производства - домашние хозяйства, которым на правах частной собственности они и принадлежат. Цена ресурса зависит от его предельной производительности, измеряемой предельным продуктом ресурса, т.е. от того "вклада", который вносит данный вид ресурса в создание продукта.
Цена ресурса для фирмы - это издержки производства (затраты), для продавца - доход. Отсюда: каждый человек, прямо или косвенно участвующий в производстве. получает доход в соответствии с вкладом принадлежащего ему ресурса (труда, предпринимательских способностей, капитала, земли) в создание продукции, измеряемый предельным продуктом ресурса в денежном выражении.
Таким образом, рыночное распределение доходов - это пофакторное распределение. Владелец того или иного вида ресурсов получает "вменен​ный доход" - доход соответствующий предельной производительности вложенного им в производство ресурса. Каждому фактору соответствует определенный вид дохода.

         Факторы производства                                     Вид дохода

                        труд                                                                                   заработная плата

                      земля                                                                               рента

                     капитал                                                                              процент

     предпринимательская деятельность                                                     прибыль

2. Рынок труда. Цена труда. Номинальная и реальная заработная плата.  Механизм равновесия на рынке труда.

Заработная плата выступает наиболее массовой формой дохода в лю​бой рыночной экономике, составляя примерно 3/4 национального дохода страны. Многие процессы, происходящие в экономике, связаны с движе​нием заработной платы.
Заработная плата (W) - это доход, получаемый наемным работником за предоставление услуг труда в единицу времени (час. день, неделя, ме​сяц), т.е. заработная плата выступает как цепа, выплачиваемая за исполь​зование труда наемного работника.
Необходимо различать: номинальную заработную плату - денежную заработную плату, которую работник получает за свой труд - и реальную заработную плату - то коли​чество товаров и услуг (в натуральном выражении), которые работник может купить на свою номинальную заработную плату. Очевидно, что реаль​ная заработная плата находится в прямой зависимости от номинальной за​работной платы и в обратной зависимости от уровня цен и налогов.
Уровень (ставка) заработной платы, так же как и любая рыночная це​на, определяется на рынке.
Рынок труда - это система экономических механизмов, норм и ин​ститутов, обеспечивающих воспроизводство рабочей силы и использова​ние труда.
Субъектами рынка труда являются: контрагенты трудовых отноше​ний - работники и работодатели; посредники между работниками и рабо​тодателями (службы занятости); представители органов власти; предста​вители интересов работников (профсоюзы) и работодателей (союзы пред​принимателей).
Вопросы на сообразительность

1. Какую величину вознаграждения за труд трудящиеся и работодатели могли бы признать нормальной?

2. Каков главный принцип оплаты труда в товарно-рыночной экономике?

3. К терминам из левой колонки найдите соответствующие определения в правой колонке:

	1. номинальная оплата труда
	а) форма труда, при которой оплачивается количество выработанной продукции;

	2. тарифная сетка
	б) количество жизненных благ, которое можно купить за денежную зарплату; 

	3. сдельная заработная плата
	в) шкала, определяющая соотношение тарифных ставок различных разрядов;

	4. тарифная ставка
	г) форма оплаты труда, при которой оплачивается отработанное время;

	5.повременная заработная плата
	д) определенная сумма денег, которая выплачивается работнику за труд;

	6. реальная заработная плата
	е) величина оплаты труда в единицу времени



3. Рынок капитала. Основной и оборотный капитал. Понятие процентного дохода. Равновесие на рынке капитала.

Понятие "капитал" употребляется в широком и узком смысле слова. В широком смысле "капитал" - это любая ценность, приносящая доход (не​движимость и оборудование, сбережения, ценные бумаги и т.п.). В узком смысле слова, капитал (реальный, физический капитал) - это один из факторов производства, который представляет собой запас произведенных благ, используемых при производстве других благ (здания, машины, обо​рудование, сырье, материалы и т.п.).
В зависимости от характера оборота реальный капитал подразделяют на основной и оборотный.
По натурально-вещественному составу основной капитал включает здания, сооружения, машины, оборудование и т.п. Элементы основного капитала:
-   используются в течение многих производственных циклов;
- в процессе производства используются целиком и не меняют своей натурально-вещественной формы;
- подлежат замене (возмещению) через несколько производственных циклов;
-   переносят свою стоимость на готовую продукцию по частям.
Оборотный капитал по натурально-вещественному составу включа​ет сырье, основные и вспомогательные материалы. Элементы оборотного капитала:
-   используются в течение одного производственного цикла;
- в процессе производства меняют свою натурально-вещественную форму;
- подлежат замене (возмещению) через каждый производственный никл;
- .переносят свою стоимость на готовую продукцию полностью в те​чение одного производственного цикла.
Основной капитал подвергается физическому и моральному износу.
Физический износ — это уменьшение стоимости элементов основного капитала в результате их старения (снашивания) при использовании в производстве или неиспользовании вообще (коррозия, гниение и т.п.).
Моральный износ - обесценение элементов основного капитала в свя​зи с удешевлением производства аналогичных станков, машин и т.п. или в связи с появлением нового, более производительного оборудования, в ре​зультате чего действующее оборудование теряет свою экономическую эф​фективность.
Обесценение основного капитала в результате износа сопровождается переносом стоимости элементов основного капитала на готовую продукцию (амортизацией).
Амортизация - процесс перенесения стоимости элементов основного капитала по мере их износа на производимый с их помощью продукт.
Для возмещения изношенных элементов основного капитала фирмы делают амортизационные отчисления, зачисляемые в издержки производ​ства. После реализации продукции амортизационные отчисления накапли​ваются в виде амортизационного фонда, предназначенного для ремонта и замены изношенных элементов основного капитала.
Охарактеризовав особенности реального капитала, рассмотрим доход, который приносит капитал как фактор производства его собственнику.
Доход, который может принести капитал в результате его примене​ния, соответствует цене, уплачиваемой за пользование деньгами в течение определенного периода времени (обычно - год).
Цена, уплачиваемая за пользование деньгами в течение определенного времени, называется процентом (i). Та​ким образом, процент за пользование деньгами и доход на капитал - одна и та же величина. При этом не имеет значения, пользуется ли предпринима​тель заемным капиталом или нет. Используя только собственный капитал, он все равно должен получить на него доход не ниже процента.
                                       i  =   Rc  .  x 100%                                

                                               C
где i - норма (ставка) процента на капитал: Rc. - доход на капитал; C - капитал.
Если ссуда равна 100 тыс. ден. ед., а годовой доход составляет 5 тыс. ден. ед., то норма процента (процентная ставка) составит 5% [(5000 : 100000) х 100%].
Ставка процента определяется на денежном рынке и зависит от соот​ношения спроса на деньги, которые предъявляет бизнес, и предложения денег. Различают номинальную и реальную ставку процента:
- номинальная ставка процента (i) - это денежная процентная ставка, которая характеризует получаемый доход в текущих ценах:
- реальная ставка процента (r) - это процентная ставка с поправкой на инфляцию, т.е. она характеризует доход в неизменных ценах:
                          r =  I – π 

где  π - процент инфляции.
4. Рынок земли. Особенности земли как фактора производства. Рента.  Дифференциальная и абсолютная рента. Цена земли. Равновесие на рынке земли.

Земля (Т) - это ресурс, который не производится, а существует как природный объект. Обратите внимание на то. что понятие "земля" вклю​чает не просто земельную площадь, но и леса, полезные ископаемые, вод​ные ресурсы и т.п. Как фактор производства земля невоспроизводима и потому количественно ограничена, разнокачественна (по плодородию, бо​гатству месторождений, местоположению), недвижима, характеризуется длительным периодом пользования. Предложение земли абсолютно неэластично.
Цена услуг земли называется земельной рентой. 
Цена земли (Z) представляет собой капитализированную (превращен​ную в капитал) земельную ренту.
               Z =  R\ i  x 100%, 
uде  Z - годовая рента;
         i - банковский процент.
Предположим, что собственник земли получал годовой доход (ренту), равный 100 тыс. ден. ед., банк по вкладам платит 10% годовых. Очевидно, что владелец земли продаст свой участок за сумму, не меньшую 1 млн. ден. ед., так как, положив эту сумму в банк, он будет получать доход на уровне земельной ренты.
5. Предпринимательство как фактор производства. Прибыль предпринимателя как остаточный доход.

Прибыль - доход, получаемый от вложения такого фактора произ​водства, как предпринимательская деятельность. В отличие от заработной платы, процента и ренты прибыль не является равновесной ценой ресурса, она не формируется на рынке. Природа прибыли иная.
Предприниматель, соединяя факторы производства, организуя его. внедряя нововведения, принимая на себя риск, должен за все это получать вознаграждение. И этим вознаграждением является экономическая (чис​тая) прибыль - остаток от совокупного дохода после вычета всех издержек производства, как внешних, так и внутренних - упущенных при использо​вании собственных ресурсов (капитала, земли, предпринимательских спо​собностей). Этот остаток и является доходом предпринимателя.
Вопросы на сообразительность

1. Где образуется прибыль – в производстве или на рынке?

2. Образуется ли прибыль на полностью автоматизированных предприятиях?

3. Является ли прибыль предпринимателя его заработной платой?

ПРАКТИЧЕСКАЯ РАБОТА 
ТЕМА: Рынки производственных ресурсов 

ЦЕЛИ:
1. Уяснить особенности спроса на факторы производства.
2. Освоить основные понятия темы.
3. Уметь различать формы заработной платы.
4. Уяснить природу капитала и процента.
I. Составьте пары из понятий и определений:
	1 . сумма денег, начисляемая и выплачиваемая работнику за его труд;
	А. Номинальная ставка процента

	2. текущая рыночная ставка процента;
	Г. Заработная плата

	3. система социально-экономических отно​шений между собственниками рабочей силы и владельцами средств производства;
	Е. Капитал


	4. цена труда;
	Ж. Рынок труда

	5. номинальная процентная ставка с учетом инфляции;
	И. Реальная ставка процента

	6. ресурс длительного пользования;

	К. Номинальная заработная плата

	7. отношение ренты к ставке ссудного про​цента.
	Б. Цена земли


	8. покупательная способность номинальной заработной платы.
	Д. Реальная заработная плата.


II. Верно/неверно
Верны ли следующие утверждения:
1. Цены на ресурсы не влияют на денежные доходы фирмы;
2. Для фирмы цены на ресурсы являются издержками производства;
3. При понижении цен реальная заработная плата возрастает;
4. Ставка ссудного процента - это цена ссудного капитала;
5. Реальная процентная ставка может быть отрицательной;
6. Предложение земли совершенно эластично;
7. Дифференциальную ренту получают с худших земель;
8. Цена земли обратно пропорциональна ставке ссудного процента.
9. Чем ниже процентная ставка, тем меньше спрос на деньги.
III. Задача: если повременно-премиальная зарплата рабочего за 8 час. составила 1800 у.е., в том числе 200 у.е.премиальных, то чему будет равна часовая ставка заработной платы.
IV. Задача: если вы поместили в банк 600 у.е., а через год получили 750 у.е., то будет ли эта сделка для вас выгодной при условии, что уровень инфляции составил 30%.

V. Задача: Петров имеет 2000 рублей и решает: сберечь их или потратить. Если он положит деньги в банк, то через год получит 2240 рублей. Инфляция составляет 14% в год
а) какова номинальная процентная ставка;
б) какова реальная процентная ставка;
в) что ты посоветуешь Петрову?
г) как повлияло бы на твой совет снижение темпа инфляции до 10% при неизменной номинальной ставке процента.
VII. Задача: Если годовая земельная рента равна 600 у.е., а рыночная ставка ссудного процента составляет 20%, то чему равна цена земельного участка.
VIII. Все основные ресурсы предлагают:
а) фирмы;
б) домашние хозяйства;
в) государство.
IX. Земельная рента будет расти при прочих равных условиях, если:
а) снижается цена земли;
б) растет спрос на землю;
в) сокращается спрос на землю;
г) предложение земли растет;
д) ни при одном из этих условий.

X. Задача: ожидаемая норма прибыли: 19      17    15     13     11       9 Объем инвестиций в оборудование    220    250   300   360   430   500
Если ставка процента составит 13%, то инвестиции будут равны:
а) 300;
б) 360;
в) 430;
г) 500;
д) более 500.
Увеличение процентной ставки с 15 до 17% приведет:
а) росту инвестиций на 40;
б) росту инвестиций на 50;
в) сокращению инвестиций на 50;
г) сокращению инвестиций на 40;
д) росту инвестиций более чем на 50.

РАЗДЕЛ 4. МАКРОЭКОНОМИКА

Тема 4.1. Общие понятия о макроэкономике. Основные макроэкономические показатели

1. Макроэкономика как составная часть общей экономической теории. Понятие макрорынка, его агенты и связи.

2. Международная система национальных счетов

3. Основные макроэкономические показатели.

4. Методы подсчета валового национального продукта.

Студент должен:

иметь представление

- о методике расчета основных макроэкономических показателей;

знать:

- систему макрорынка и его связи.

1. Макроэкономика как составная часть общей экономической теории. Понятие макрорынка, его агенты и связи.

Макроэкономика - раздел экономической теории, изуча​ющий экономику в целом, на уровне агрегированных показателей. На​пример, если при изучении микроэкономики мы говорили о расходах на приобретение товаров и услуг отдельным человеком или отдельной фирмой, то в настоящем разделе мы будем рассматривать совокупные расходы (совокупный спрос) общества. Это касается и совокупного предложения, общего уровня цен, безработицы и т. д. Макроэкономи​ка изучает и экономическую политику правительства, а потому часто сталкивается с проблемами нормативного характера: что должно делать правительство для предотвращения инфляции, безработицы, потери конкурентоспособности отечественных товаров и т. п.
Макроэкономика - сравнительно молодая наука и само ее название появилось лишь в середине XX века. Возникновением ее, по мнению большинства экономистов, мы обязаны, прежде всего, Дж. М. Кейнсу, чья работа «Общая теория занятости, процента и денег» (1936) про​извела подлинный переворот в представлениях ученых об устойчивос​ти рыночной системы в целом и необходимости государственного вме​шательства в экономику.
Изучать макроэкономику в некоторых отношениях сложнее, чем микроэкономику, потому что в этом разделе экономической теории мы видим множество конкурирующих школ и направлений. Кто прав и чья модель более соответствует реальной действительности - предоставля​ется выбрать самому изучающему макроэкономическую теорию.
Взаимосвязи основных макроэкономических субъектов на основных рынках в условиях закрытой экономки, т.е. без учета "заграницы", представлены на рисунке:

КРУГООБОРОТ ДОХОДОВ И РАСХОДОВ В НАЦИОНАЛЬНОМ ХОЗЯЙСТВЕ

                                                                                                            

                        Услуги                   Оплата услуг

                    факторов                    факторов 

                  производства                производства

                    налоги                           налоги

                трансферты                            субсидии

                    Продажа                Оплата

                    товаров               государственных

                                                        закупок товаров                                                                                        
По часовой стрелке от до​машних хозяйств через рынок факторов фирмам поступают услуги фак​торов производства (услуги труда, капитала, земли, предприниматель​ства). В свою очередь, через рынок благ от фирм к домашним хозяй​ствам поступают различные материальные и нематериальные блага: продовольствие, автомобили, различные виды сервисного обслужива​ния и т. д. Этот процесс также происходит на схеме по часовой стрелке. Но движение всех этих реальных потоков ресурсов и конечной продукции оплачивается денежными потоками. Поэтому против часовой стрелки показано встречное движение денежных средств. От фирм домашним хозяйствам поступает оплата услуг факто​ров производства. Для домашних хозяйств - это их доходы, а для фирм эти платежи представляют собой расходы. Государ​ство взимает налоги с фирм и домашних хозяйств, предоставляя трансферты и субсидии.
В макроэкономике широко применяется метод моделирования - упрощенное описание реальности, абстрактное обобщение взаимосвязей экономических переменных, описываемых с помощью уравнений и гра​фиков.

2. Международная система национальных счетов

В экономической теории и статистике широко используются взаимосвязанные показатели национальных счетов, которые рассчитываются на основе ВВП. Система национальных счетов (СНС) связывает воедино важнейшие макроэкономические показатели - объем выпуска товаров и услуг, совокупные доходы и совокупные рас​ходы общества. СНС представляет собой современную систему сбора и обработки информации и применяется практически во всех странах для макроэкономического анализа рыночной экономики. Она позволяет в наглядной форме представить ВВП (ВНП) на всех стадиях его движе​ния, т. е. производства, распределения, перераспределения и конечно​го использования. Ее показатели отражают структуру рыночной эконо​мики, институты и механизмы функционирования.
Для определения всех этих показателей и, прежде всего, величины ВНП используется система национальных счетов (СНС). СНС - это со​ставляемая по единой для всех стран методологии система статистических данных о производстве, распределении и использовании конечного продук​та. СНС основывается на модели народно-хозяйственного кругооборота, в котором процесс функционирования национальной экономики изображается в виде денежных потоков, возникающих между макроэкономическими субъектами в ходе производства, распределения и потребления материаль​ных благ и услуг.
СНС возникла в развитых странах Запада в конце 1930-х - первой половине 40-х годов. Можно считать, что к созданию национальной сис​темы учета статистиков и экономистов подтолкнула Великая депрессия 1929-1933 гг. Для конъюнктурной оценки развития экономики и разра​ботки экономических и политических мероприятий требовалась оценка хозяйственной деятельности на основе синтетических показателей, вза​имосвязанных между собой. Таким образом, практические нужды при​вели к возникновению идеи национального счетоводства, системы мак​роэкономических показателей, отражающих все основные параметры функционирования экономики. Первые расчеты национального дохода были произведены в США в 1932 г. К этому же периоду относятся пер​вые официальные оценки национального дохода Германии и Японии. Позднее официальные оценки национального дохода были произведе​ны в Великобритании и Франции.
Теорию национального счетоводства на протяжении двух столетий создавали многие экономисты-теоретики и практики, среди которых не​обходимо отметить имена таких ученых XX в., как Р. Стоуна, А. Мэдисо​на, Э. Денисона, В. Леонтьева (США), Ф. Перру (Франция), Дж. Хикса, Дж. М. Кейнса (Великобритания).
Особое внимание совершенствованию СНС уделяют международ​ные организации и, прежде всего, ООН. Стандартная система нацио​нальных счетов, разработанная Статистической комиссией ООН, приме​нялась с 1953 г. Это была система из шести счетов, которые давали воз​можность оценить экономическое развитие страны. В 1968 г. была вве​дена новая версия международного стандарта СНС, которая существо​вала до 1993 г. и включала следующие счета:
1. Сводные счета.
2. Счета производства, потребления и использования капитала.
3. Счета доходов и расходов и счета финансирования капитальных затрат.
СНС характеризует воспроизводимые и невоспроизводимые (земля, лесные ресурсы, полезные ископаемые и т. д.) материально-веществен​ные ресурсы, а также финансовые активы и пассивы, увязанные с дви​жением финансовых потоков.
С 1993 г. действует третья модификация международной стандарт​ной системы национальных счетов, построенная на последних к тому времени достижениях теории и практики национального счетоводства в отдельных странах.
При разработке этой системы были определены границы «экономи​ческого производства» (т. е. сферы производства ВВП, которые охваты​вают производство практически всех товаров и услуг, за исключением услуг в домашнем хозяйстве (приготовление пищи, уборка жилища, вос​питание детей и т. д.). В производство включена деятельность по защи​те окружающей среды.
Использование системы национальных счетов необходимо для про​ведения эффективной макроэкономической политики государства, эко​номического прогнозирования, а также для международных сопоставле​ний национального дохода.
В целом рекомендованные Статистической службой ООН в качестве международного стандарта национального счетоводства СНС представ​ляет собой два уровня: сводные счета (отражают движение ВВП, наци​онального дохода (НД), финансирования капиталовложений, операции с другими странами) и детализированные счета (показывают межот​раслевые связи, движение доходов, их распределение и конечное по​требление).
3. Основные макроэкономические показатели.

Рассмотрим важнейшие показатели системы национальных счетов, характеризующие движение ВВП на различных его стадиях.

В качестве основного показателя, характеризующего объем продук​ции и услуг, произведенных в обществе за определенный период времени (год), используется валовой национальный продукт.
Валовой национальный продукт (ВНП, GNP) - это рыночная стои​мость конечных товаров и услуг, произведенных в течение года факторами производства, принадлежащими гражданам данной страны независимо от их местонахождения (на территории данной страны или за рубежом).
ВНП включает только конечную продукцию - продукцию, не идущую в дальнейшую переработку, а используемую для конечного потребления, -и не включает промежуточную продукцию. Промежуточная продукция -это продукция, произведенная и потребленная в производстве того же года (уголь, нефть, чугун, зерно и т.п.). Учет промежуточной продукции в составе национального продукта приводит к повторному счету и искажает результаты национального производства.
Кроме того, во избежание повторного счета в ВНП страны не вклю​чают:
- государственные и частные трансфертные платежи - платежи, вза​мен которых никакие товары или услуги не поступают (пенсии, по​собия, субсидии, стипендии и т.п.);
- сделки с ценными бумагами (купля-продажа акций, облигаций, сертификатов и т.п.);
- выручку от продажи товаров, произведенных в предыдущий пери​од. Такая продажа не отражает текущего производства и потому не учитывается в ВНП данного года. Например, если Вы продаете в 2004 г. "Жигули" выпуска 2003 г., то естественно, стоимость этой машины в ВНП 2004 г. не входит.
Наряду с ВНП исчисляют его модификацию - валовой внутренний продукт (ВВП), который представляет собой стоимость конечных товаров и услуг, произведенных на территории данной страны, независимо от на​циональной принадлежности факторов производства. При исчислении ВВП, с одной стороны, к ВНП прибавляются доходы, полученные ино​странцами в данной стране, с другой стороны, из ВНП вычитаются доходы отечественных производителей за рубежом.
Соотношение между ВНП и ВВП характеризует следующая зависи​мость:
ВНП — доходы, получаемые отечественными производителями за рубежом + доходы, получаемые иностранными производителями в данной стране = ВНП
Отсюда следует, что, например, заработная плата турецких строите​лей, работающих в России, учитывается в ВВП России и в ВНП Турции. 
Чистый внутренний продукт (ЧВП) представляет собой ВВП за вычетом амортизационных отчислений. С помощью показателя ЧВП можно измерить годовой объем производства, который экономика (пред​приятия, государство, домохозяйства) в состоянии потребить, не сокра​щая производственные возможности будущих периодов: ЧВП = ВВП -амортизация. Таким образом, в ЧВП включаются только чистые инвес​тиции. Что касается амортизации, то она является частью валовых ин​вестиций и входит в ВВП. Амортизация отражает возмещение запаса капитала, который использовался в текущем году.
Национальный доход (НД). Для определения показателя общего объема заработной платы, процента, прибыли и ренты, т. е. платежей, полученных при производстве ВВП в данном году, необходимо вычесть из ЧВП косвенные налоги на предпринимателей. Смысл этого подсчета в том, что государство, взимая косвенные налоги с предприятий, ничего не вкладывает в производство и поэтому его нельзя рассматривать как поставщика экономических ресурсов. Таким образом, мы получаем по​казатель национального дохода (НД). С точки зрения собственников ре​сурсов, национальный доход является измерителем их доходов от уча​стия в производстве за текущий период.
Располагаемый доход (РД), или личный располагаемый доход представляет собой полученный домашними хозяйствами доход, отли​чающийся от НД, который является заработанным доходом. Здесь сле​дует отметить, что часть заработанного дохода - взносы на социальное страхование, налоги на прибыль предприятий - не поступает в распо​ряжение населения. В то же время трансфертные платежи, осуществ​ленные государством, не являются результатом хозяйственной деятель​ности работника, но представляют часть их дохода. Таким образом, рас​полагаемый доход как фактически полученный доход можно вычислить путем вычитания из национального дохода взносов на социальное стра​хование, налогов на прибыль предприятий, нераспределенных прибы​лей, индивидуальных налогов (подоходного, налогов на личное имуще​ство, на наследство) и добавления суммы всех трансфертных платежей. Располагаемый доход находится в личном распоряжении членов обще​ства и используется на потребление и сбережения домашних хозяйств. Итак, взаимосвязь макроэкономических показателей может быть представлена следующей схемой:
валовой внутренний продукт (ВВП) - амортизация = 

чистый внутренний продукт (ЧВП) - косвенные налоги = национальный доход (НД) - налоги на прибыль предприятий -взносы на социальное страхование  - нераспределенная прибыль корпораций + трансфертные платежи = 

личный доход (ЛД) – индивидуальные подоходные налоги =

располагаемый доход (РД).

Трансфертные платежи – это безвозмездные выплаты государства, т.к. они не являются платой за предоставленную услугу, например: государственные пособия по бедности, по безработице, поддержка неполных семей и т.п. Поскольку они выплачиваются не в обмен на услуги какого-либо фактора производства, постольку их не рассматривают как факторные доходы.

4. Методы подсчета валового национального продукта.

Экономическая теория и статистика для измерения объема национального производства использует ряд показателей, среди которых важнейшее место занимает показатель ВВП, при расчете его используют три метода:
- метод конечного использования - определение ВНП как суммы расходов;
- распределительный метод - определение ВНП как суммы доходов;
- производственный метод - определение ВНП как суммы добав​ленных стоимостей.
При первом методе ВНП исчисляется путем суммирования расходов всех макроэкономических субъектов, приобретающих конечную продук​цию. ВНП по расходам включает:
- личное потребление (С) - расходы домашних хозяйств на различ​ные виды товаров (текущего и длительного пользования) и услуг;
- валовые инвестиции (I) - это затраты, связанные с расширением основного и оборотного капитала. Валовые инвестиции включают: чистые инвестиции (затраты на приобретение новых машин, обо​рудования, строительство зданий, сооружений), расходы на возме​щение износа элементов основного капитала (амортизацию), а так​же прирост товарных запасов;
- государственные закупки товаров и услуг (G) - расходы государст​ва на приобретение конечной продукции;
- чистый экспорт (Еп) - разница между объемом экспорта и импорта.
Таким образом:
GNР (по расходам) = С + / + G + Еп
Решите задачи:

РАССЧИТАТЬ ОБЪЕМ ВВП ПО МЕТОДУ РАСХОДОВ по ТАБЛИЦЕ:
	СТАТЬИ РАСХОДОВ
	Объем, млрд руб.

	Чистые частные внутренние инвестиции
	89

	Импорт товаров и услуг
	21

	Величина госзакупок и услуг
	286

	Амортизационные отчисления
	46

	Потребительские расходы населения
	480

	Экспорт товаров и услуг                   
	54

	СТАТЬИ РАСХОДОВ
	Объем, млрд руб.

	Чистые частные внутренние инвестиции
	284

	Импорт товаров и услуг
	85

	Величина госзакупок и услуг
	316

	Амортизационные отчисления
	156

	Потребительские расходы населения
	506

	Экспорт товаров и услуг
	85


	


При втором (распределительном) методе ВНП определяется путем суммирования доходов собственников ресурсов (труда, земли, капитала, предпринимательских способностей), полученных в результате производ​ства продукции. Кроме того, при подсчете ВНП по доходам учитываются два вида распределенных средств, с выплатой доходов не связанных: амортизация и косвенные налоги. Таким образом, в ВНП по доходам входят:
- заработная плата наемных работников (W), включая отчисления на социальное страхование, социальное обеспечение, в фонды ме​дицинского обслуживания, занятости и т.п.;
- рента (R) - рентные доходы от сдачи в аренду земли, жилья, по​мещений;
- процент (i) - доход на капитал;
- прибыль (Pr), которую получают единоличные предприятия и това​рищества (некорпоративная прибыль) и акционерные общества (кор​поративная прибыль). Корпоративная прибыль распадается на: нало​ги на прибыль корпораций, нераспределяемую прибыль акционер​ных обществ, предназначенную для накопления (совершенствования производства), и дивиденды;
- амортизация (А) - возмещение износа основного капитала, участ​вующего в создании ВНП;
- косвенные налоги (T) - налоги, включаемые в цену товара.
Отсюда:
            GNP (по доходам) =  W + R + I + Рr + А + T.
Оба рассмотренных метода определения ВНП представляют собой два разных взгляда на одну и ту же проблему: то, что затрачено потреби​телями на приобретение товаров, получено ими в виде дохода на вложен​ные факторы производства. Результат исчисления ВНП "по расходам" и "по доходам" должен совпадать.
ВВП России, исчисленный как сумма расходов и сумма доходов, представлен в таблице:
Состав валового внутреннего продукта 

России (2002 г., млрд. руб.)
	ВВП по источникам доходов
в том  числе:

	10863

	ВВП по направлениям использования,
в том числе:
	10863


	оплата труда наемных работников
	5012
	потребление домашних хозяйст
	5561

	Валовая прибыль и валовой смешанный доход
	4369
	государственное потребление
	1836

	чистые налоги  на производство

	1482

	валовые накопления
	2288

	
	
	чистый экспорт продуктов и услуг
	      1168


Как свидетельствуют приведенные данные, более 50% ВВП идет на личное потребление (в США - около 60%), государственное потребление составляет около 17%, валовые инвестиции - 21%.

Решите задачи:

	Определить располагаемый доход по следующим данным:
	
	

	Статьи доходов
	Объем в ден.ед.
	

	ВВП
	2000
	5084
	4018

	Амортизационные отчисления
	150
	683
	553

	Косвенные налоги на бизнес
	240
	505
	465

	Взносы на соц.страхование
	102
	412
	420

	Налоги на прибыль
	384
	702
	540

	Нераспределенная прибыль корпораций
	505
	1110
	1040

	Трансфертные платежи
	281
	386
	600

	Индивидуальные налоги                                                       174
	558
	450


При производственном методе ВНП исчисляется как сумма добав​ленных стоимостей. Добавленная стоимость представляет собой стоимость той части конечной продукции, которая была добавлена на каждой стадии ее производства, и определяется как разность между рыночной стоимостью выпущенных товаров и услуг и стоимостью промежуточного продукта (сырья, материалов, топлива и т.п.). Она включает в себя зара​ботную плату, амортизацию, процент и прибыль.
Пример исчисления стоимости конечного продукта (костюма) как суммы добавленных стоимостей представлен в таблице:
Определение добавленной стоимости
	Стадии производства
	Промежуточный
	Добавленная

	и реализации конечного продукта (костюма)
	продукт (цена продаж)
	стоимость


	1. Овцеводческая ферма (шерсть)
	60
	60-0=60

	2. Текстильное производство (ткань)
	100
	100-60=40

	3.  Швейное производство (костюм)
4.  Оптовая торговля
5.  Розничная торговля
	125 

175 

250
	125-100=25

175-125=50 

250-175=75

	Общая стоимость
	710(60+100+125+
	250 (60+40+25+

	(сумма продаж)
	+ 175 + 250)
	+50+75)


В таблице отражены пять стадий производства и реализации конечно​го продукта. Каждая фирма (кроме первой), участвующая в этих процес​сах, покупает у предыдущей сырье (промежуточную продукцию) и добав​ляет к его стоимости свои затраты. Из таблицы видно, что, если просто сложить объемы продаж на всех пяти стадиях производства и реализации костюма, то общая стоимость будет содержать повторный счет, рав​ный 460 ден. ед. (60+100+125+175). Конечная же стоимость костюма (250 ден. сд.) равна сумме добавленных стоимостей на всех стадиях его производства (60+40+25+50+75).
Суммирование добавленной стоимости на всех стадиях производства конечной продукции в масштабах национальной экономики позволяет определить ВНП страны.
ВНП - это денежный показатель. На его величину влияет не только количество произведенной продукции, но и уровень цен, т.е. величина ВНП может меняться как в результате изменения физического объема производства, так и за счет изменения цен. Поэтому в зависимости от того, учитывается или нет изменение цен, различают номинальный и реальный ВНП:
-  номинальный ВНП - это ВНП, исчисленный в текущих ценах:
-  реальный ВНП - это ВНП, исчисленный в неизменных ценах, т.е. "очищенный" от влияния инфляции.
Рассмотрим следующий (условный) пример.  Предположим,  что в стране производится только два товара – А и Б.

	Вид товара
	Объем производства, ед.
	Цены, ден.ед.

	
	2007
	2008
	2007
	2008

	А
	100
	150
	10
	12

	Б
	200
	220
	5
	6


Номинальный ВНП 2007 г. = 2000 [(100x10) + (200x5)]. Номинальный ВНП 2008 г. = 3120 [(150x12) + (220x6)]. Если сравнить номинальные ВНП 2007 и 2008 гг., то получится, что годовой объем производства в 2007 г. увеличился в 1,56 раза (3120 : 2000).
Однако за год цены выросли, поэтому реальный ВНП 2008 г, (в неиз​менных ценах, ценах 2007 г.) составил: 2600 [(150x10) + (220x5)], соответ​ственно, реальный объем национального производства увеличился за год в 1,3 раза (2600: 2000).
Отношение номинального ВНП к реальному ВНП характеризует из​менение общего уровня цен и называется дефлятор ВНП.
Дефлятор ВНП = Номинальный ВНП / Реальный ВНП

 Если дефлятор ВНП больше единицы, это означает рост цен (инфля​цию), если дефлятор меньше единицы значит цены снижаются.
В нашем примере дефлятор ВНП составит 1,2 (3120 : 2600). Это озна​чает, что в 2008 г. по сравнению с 2007 г. цены выросли на 20%.
Рассматривая ВНП, следует обратить внимание также на такое поня​тие, как потенциальный ВНП, который характеризует возможный объем производства при полном использовании ресурсов, в частности при "есте​ственном" уровне безработицы. Разница между потенциальным ВНП и фактически произведенным реальным ВНП характеризует объем недопро​изводства, или дефицит ВНП.
ВНП (ВВП) в расчете на душу населения (объем реального ВНП за I год, деленный на численность населения) является важнейшим показате​лем, характеризующим уровень развития экономики и, соответственно, уровень жизни в стране.
                 ВВП на душу населения (1999 г., долл. в год)
	Страна
	ВВП на душу населений
	Страна
	ВВП
на душу населения

	Люксембург
	43036
	Мексика
	8351

	США
	33725
	Россия
	6064

	Япония
	24968
	Турция
	5966      ,

	Германия
	24601
	Румыния
	5441

	Великобритания
	23312
	Украина
	3693


Однако при всей значимости показателя ВВП на душу населения, он не может полностью отразить экономическое благосостояние нации, так как учитывает:
-  нерыночные операции (ремонт собственного дома своими силами, выращивание овощей для собственных нужд и т.п.), которые влия​ют на благосостояние, но не отражаются в величине ВНП;
-  увеличение (или сокращение) свободного времени, что является важной характеристикой благосостояния;
-  повышение качества продукции;
-  экологические последствия производства - ухудшение (улучшение) природной среды;
-  теневую экономику.
Решите задачу:

В таблице представлены данные, характеризующие величину номинального ВВП в 1998 г. и индекс цен этого года. Рассчитайте реальный ВВП, указать, что используется - инфлятор или дефлятор:____________________________
	Год
	Номинальный ВВП
	Индекс цен: 1998 - 100%
	Реальный ВВП

	1998
	104
	21%
	?

	1999
	510
	97%
	?

	2000
	587
	99%
	?

	2001
	604
	100%
	?

	2002
	618
	102%
	?


Основные понятия и термины
Валовой национальный продукт, конечный продукт, промежуточный продукт, валовой внутренний продукт, добавленная стоимость, ВНП по расходам. ВНП по доходам, номинальный, реальный ВНП, дефля​тор ВНП, дефицит ВНП, система национальных счетов, чистый на​циональный продукт, национальный доход, личный доход, распола​гаемый доход, чистое экономическое благосостояние, реальное на​циональное богатство, потенциальное национальное богатство.
ПРАКТИЧЕСКАЯ РАБОТА

ЦЕЛИ: 1. Уяснить роль системы национальных счетов в макроэкономическом анализе.
2. Уметь объяснить суть понятий ВНП, ВВП, ЧВП, НД, РД.
3. Уметь рассчитать ВВП (ВНП) по методам расходов и доходов.
4. Объяснить различия между номинальным и реальным ВВП.
I.        Основные термины и понятия:
а) государственные трансферты;
б) добавленная стоимость;
в) дефлятор ВВП;
г) чистый экспорт;
д) чистый внутренний продукт. 

ВАРИАНТЫ ОТВЕТОВ:
1.   Экспорт товаров и услуг минус импорт товаров и услуг.
2.  Выплаты государства отдельным индивидуумам (или семьям), получаемые на безвозмездной основе.
3.   Способ определения реального объема ВВП путем деления номинального ВВП на индекс цен.
4.   Рыночная цена всего объема произведенной продукции минус стоимость потребленного сырья и материалов, использованных в производстве.
5.   Валовой внутренний продукт, уменьшенный на сумму амортизационных отчислений.
II.       Имеются следующие данные по экономике страны:
- трансфертные платежи - 4
- валовые внутренние инвестиции - 16.2
- косвенные налоги на бизнес - 7
- личные подоходные налоги - 2.6
- чистый экспорт —1.1
- нераспределенная прибыль корпораций - 2.8
- амортизация - 7.9
- личные потребительские расходы - 77.2
- налоги на прибыль корпораций - 1.4
- взносы на социальное страхование - 0.2
- государственные закупки товаров и услуг - 8.5
Рассчитайте:
1.   Валовой национальный продукт по расходам;
2.   Чистый национальный продукт;
3.   Национальный доход;
4.   Личный доход;
5.   Располагаемый доход.

III.     Рассчитать объем ВВП по методу доходов по таблице:
	Статьи доходов
	Объем, млрд.руб.

	1. заработная плата и жалованье
	2178

	2. рента
	324

	3. процент за капитал
	230

	4. доходы индивидуальных собственников
	153

	5. налоги на прибыль
	116

	6. дивиденды
	98

	7. нераспределенная прибыль корпораций
	86

	8. амортизация
	312

	9. косвенные налоги
	503


IV.     Определите объем ВНП по методу расходов по таблице:
	Статьи расходов
	Объем, млрд.руб.

	1. чистые частные внутренние инвестиции
	80

	2. импорт товаров и услуг
	40

	3. величина госзакупок товаров и услуг
	75

	4. амортизационные отчисления
	30

	5. потребительские расходы населения
	300

	6. экспорт товаров и услуг
	25


V. В таблице представлены данные, характеризующие величину номинального ВВП в 2003 г. и индекс цен этого года. 

Рассчитайте реальный ВВП, указать, что используете для расчета инфлятор или_дефлятор._____________________________________________________
	год
	Номинальный ВВП
	Индекс цен - 100%
	Реальный ВВП

	2003
	104
	21
	?


1
VI.     По данным таблицы рассчитайте:
	счет
	Сумма

	Процент за кредит
	12

	амортизация
	8

	Заработная плата и жалованье
	218

	Прибыль корпораций
	113

	Косвенные налоги и трансфертные платежи, выплачиваемые частными предпринимателями
	22

	Рентные платежи владельцам арендуемого имущества
	20

	Налоги на прибыль корпорация
	50

	Чистый экспорт товаров и услуг
	9

	Государственные закупки товаров и услуг
	90

	Доходы от собственности
	21

	Трансфертные платежи населению
	22

	Потребительские расходы
	260

	Валовые частные инвестиции
	55


A) объем ВВП по потоку доходов; Б) объем ВВП по потоку расходов;
B) объем ЧВП;   Г) объем национального дохода.

Тема 4.2. Макроэкономическое равновесие и экономическая динамика. Модели макроэкономической динамики.

1. Совокупный спрос, понятие, кривая совокупного спроса. Факторы, влияющие на совокупный спрос.

2. Совокупное предложение, понятие и особенности кривой совокупного предложения. Факторы, влияющие на совокупное предложение.

3. Экономическое равновесие на макроуровне.

Студент должен:

иметь представление:

- о теоретических моделях равновесной динамики;

знать:

- сущность макроэкономических категорий; совокупный спрос, совокупное предложение; общий уровень цен.

уметь:

- строить графики совокупного спроса и совокупного предложения, определять макроэкономическое равновесие.

1. Совокупный спрос, понятие, кривая совокупного спроса.

Рыночная экономика, состоящая из множества локальных, индивиду​альных рынков, сама является одним огромным рынком. И подобно тому, как для нормального функционирования конкретного рынка необходимо достижение равновесия между спросом и предложением, так и для нор​мального функционирования национальной экономики должно достигать​ся равновесие в масштабах всей экономики. Равенство совокупного спроса  совокупному предложению определяет равновесный уровень цен и равно​весный объем национального производства. Но прежде чем анализировать  условия достижения макроэкономического равновесия, необходимо рас​смотреть сами понятия совокупный спрос и совокупное предложение.
Совокупный спрос (AD) - это тот реальный объем национального производства, который экономические агенты (хозяйствующие субъекты) готовы купить при каждом возможном уровне цен. 
Совокупный спрос, или совокупные расходы, включают спрос:
-  населения на потребительские товары (потребительские расходы);
-  фирм на инвестиционные товары (инвестиционные расходы);
-  государства на товары и услуги (государственные расходы);
- заграницы на продукцию национального производства.
Во всей совокупности расходов наибольшую долю занимают потре​бительские расходы, они же и наиболее постоянны, устойчивы, меньше всего подвержены колебаниям. Все остальные виды расходов более дина​мичны, изменчивы.
Зависимость между общим уровнем цен и реальным объемом произ​водства (ВНП), на который предъявляется спрос, - обратная: чем ниже общий уровень цен, тем больше объем производства, который будет куп​лен. Эта зависимость описывается кривой совокупного спроса:

                 P- уровень цен


                            AD
                P1       


                   0                                           Y– реальный ВВП

                               Y1

                             Кривая совокупного спроса

Изменение реального объема производства, который готовы купить хозяйствующие субъекты в связи с изменением уровня цен, отражается движением вдоль кривой совокупного спроса. Нисходящая кривая AD указывает на то, что чем ниже уровень цен, тем больше реальный объем ВНП, который будет куплен.
Обратная зависимость между уровнем цен и совокупным спросом объясняется действием эффекта процентных ставок, эффекта богатства, эффекта импортных закупок.
2. Совокупное предложение, понятие и особенности кривой совокупного предложения.

Совокупное предложение (AS) – это общая величина всех конечных товаров и услуг, предъявляемых к продаже, т.е. это реальный объем национального производства  при каждом возможном уровне цен. Более высокий уровень цен стимулирует увеличение объема предложения (производства), более низкий – сокращение производства, т.е между уровнем цен и национальным объемом производства существует прямая зависимость:

                   Р                                           AS
                             вертикальный отрезок

                           горизонтальный              промежуточный

                             отрезок                                 отрезок


                      0                                                     Y
                                         Y1                   Y2

                     Кривая совокупного предложения

Кривая AS показывает реальный объем ВНП, который будет произве​ден при различных уровнях цен. Точка Y2 характеризует потенциальный объем ВНП, т.е. объем, который достигается при естественном уровне безработицы. Форма кривой отражает изменения издержек производства (прежде всего, за счет изменения затрат на оплату труда) в условиях, когда меняется объем национального производства.
Рассматриваемая кривая совокупного предложения - это "синтетиче​ская" кривая, которая составлена из трех самостоятельных кривых AS, представляющих разные взгляды на динамику предложения, и потому включает три отрезка;
- горизонтальный (кейнсианский). На этом отрезке объем националь​ного производства (ВНП) изменяется при постоянстве цен. Любой объем производства от 0 до Y2 свидетельствует о недопроизводстве, неполном использовании ресурсов. На отрезке 0 Y1 объем производства может воз​растать при постоянном уровне цен. Безработица находится на высоком уровне, в этих условиях предприниматели могут нанимать дополнитель​ную рабочую силу, не увеличивая заработную плату. Издержки производ​ства не меняются, постоянными остаются и цены.
- промежуточный. На этом отрезке кривой AS объем национального производства увеличивается при возрастании цен. Безработица по мере продвижения объема производства от Y1  к Y2 начинает сокращаться, сво​бодных рабочих рук становится меньше, а предприниматели, чтобы при​влечь дополнительную рабочую силу, должны платить больше. Растет за​работная плата, растут издержки производства, повышаются цены.
-  вертикальный (классический). Этот отрезок кривой совокупного предложения описывает состояние экономики, когда она при данном уровне технологий достигает границ своих производственных возможно​стей. Все ресурсы используются полностью, безработица находится на ес​тественном уровне, объем производства измениться не может, он постоя​нен. Если в условиях полной занятости предприниматели будут стремиться "переманив" работников более высокой заработной платой. Издержки производства и цены повысятся, но увеличение производства в одном мес​те приведет к сокращению производства в другом (вспомните кривую про​изводственных возможностей) и национальный объем производства не изменится.
3. Экономическое равновесие на макроуровне. 
4. После анализа совокупного спроса и совокупного предложения, рассматриваемых по отдельности, обратимся к проблема макроэкономического равновесия. Графически макроэкономическое равновесие будет означать совмещение на одном рисунке кривых AD и AS на пересечении их в некой точке. Кривая AD может пересечь кривую AS  на трех уже известных отрезках: горизонтальном, промежуточном и вертикальном.

На графике представлены три варианта возможного макроэкономического равновесия, т.е. такого состояния экономики, когда весь произведенный национальный продукт полностью реализован (национальный доход равен совокупным расходам). Другими словами, равновесный уровень реального ВВП – это такой уровень, при котором объем произведенной продукции равен совокупному спросу на нее:
                         P                                          AS

                                                          AD3

                                                  AD2        

                                  AD1                            E3

                                                              E2

                                            E1


0                                           Y

                                                                   Y*

Макроэкономическое равновесие: модель «AD – AS»

Точка Е1 – это равновесие при неполной занятости без повышения уровня цен, т.е. без инфляции. Точка Е2 – это равновесие при небольшом повышении уровня цен и состоянии, близком к полной занятости ресурсов. Точка Е3 – это равновесие в условиях полной занятости, но с инфляцией

ПРАКТИЧЕСКАЯ РАБОТА
ТЕМА: СОВОКУПНЫЙ СПРОС И СОВОКУПНОЕ ПРЕДЛОЖЕНИЕ 

ЦЕЛИ: 1. Уяснить, что такое совокупный спрос и совокупное предложение.
2. Усвоить понятие макроэкономическое равновесие в свете классической и кенйсианской школах.
3. Выяснить, как влияют изменения совокупного спроса и совокупного
предложения на динамику реального ВВП и уровня цен.
I. ОСНОВНЫЕ ТЕРМИНЫ И ПОНЯТИЯ:
1.  Совокупный спрос
2.  Совокупное предложение
3.  Эффект процентной ставки
4.   Кейнсианский отрезок кривой совокупного предложения
5.   Промежуточный отрезок кривой совокупного предложения
6.   Классический отрезок кривой совокупного предложения 

ВАРИАНТЫ ОТВЕТОВ:
а) восходящий отрезок кривой совокупного предложения, находящийся между кейнсианским и классическими отрезками. 

б) общий   объем  товаров   и   услуг, на   который   предъявляется   спрос   при различных уровнях цен;
в) вертикальный отрезок кривой совокупного предложения, соответствующий положению экономики при полной занятости;
г)общее количество товаров и услуг, которое могут предложить производители при данном уровне цен;
д) горизонтальный отрезок кривой совокупного предложения, на котором уровень цен остается постоянным, когда объем реального ВВП меняется;
е)  повышение (снижение) уровня цен и вызванный им рост (падение) спроса на деньги, который повышает (снижает) уровень процентной ставки и, таким образом, изменяет общий уровень совокупных расходов в стране.
II. ЗАДА ЧА, На графике представлены кривые совокупного спроса (Demand) и совокупного предложения (Supply). Кривая совокупного спроса сдвигается влево:
       Уровень цен           Р                                           S
                                                   D1              D 2




0                                                   Y реальный ВВП

1.   Каково влияние сдвига кривой спроса влево на уровень цен?   Как изменится общий уровень цен?
2.   Каково  влияние  сдвига  кривой  спроса  на уровень реального  ВВП?  Как изменится его объем?
IV. Кривая совокупного спроса выражает отношение между:
а) уровнем цен и совокупными расходами на покупку товаров и услуг;
б) уровнем цен и произведенным ВВП в реальном выражении;
в)  уровнем  цен,  который  признают покупатели,  и  уровнем   цен,   который удовлетворяет продавцов;
г) объемами произведенного и потребленного ВВП в реальном выражении;
д) все ответы неверны.
V.  Промежуточный отрезок на кривой совокупного предложения: 

а) имеет положительный наклон;
б) имеет отрицательный наклон;
в) представлен вертикальной линией;
г) представлен горизонтальной линией;
д) все ответы неверны.
VI. Если растут цены, то:
а) держатели ценных бумаг с фиксированной ценой увеличивают свои расходы;
б) растет спрос на деньги и уровень процентной ставки;
в) расходы, чувствительные к изменению процентной ставки, увеличиваются;
г)    у   держателей   ценных   бумаг   с   фиксированной    ценой   повышается покупательная способность;
д) все ответы верны.
VII. Если цены на импортные товары выросли, то наиболее вероятно, что это вызвано:
а) сокращением совокупного предложения;
б) ростом совокупного предложения; -
в) падением совокупного спроса;
г) ростом совокупного спроса; д) все ответы неверны.
VIП. Если налоги на предпринимательство растут, то:
а) совокупный  спрос сокращается, а объем совокупного  предложения  не меняется;
б)  совокупное предложение сокращается, а объем совокупного спроса не меняется:
в) сокращаются совокупное предложение и совокупный спрос;
г) растут совокупное предложение и совокупный спрос;..
д) все ответы верны.
IX. Кривая совокупного предложения выражает отношение между:
а) уровнем цен и потребляемым объемом ВВП в реальном выражении;
б) уровнем цен и произведенными объемами ВВП в реальном выражении;
в)  уровнем цен, по которым производители желают продавать, а. покупатели -покупать товары;
г) потребленным и произведенным объемом ВВП в реальном выражении.
X.   ЗАДАЧА.   В  таблице  представлены  данные,  характеризующие  совокупное предложение: постройте график совокупного предложения.
	Уровень цен
	Произведенный ВВП в реальном выражении

	250
	2000

	225
	2000

	200
	1900

	175
	1700

	150
	1400

	125
	1000

	125
	500

	125
	0


а) определите:                                       \
1.   в каких пределах изменяется объем реального ВВП на кейнсианском отрезке кривой совокупного предложения;
2.   в каких  пределах изменяется  уровень  цен и  объем  реального  ВВП  на классическом отрезке кривой совокупного предложения;
3.   в каких  пределах  изменяется  объем реального ВВП   на  промежуточном отрезке кривой совокупного предложения;
б) в таблице представлены три варианта функции совокупного спроса:
	Уровень цен
	Реальный объем ВВП

	
	AD1
	AD2
	AD3

	250 

225 

200 

175 

150 

125
100 

	1400 

1500 

1600 

1700 

1800 

1900 

2000
	1900
2000 

2100 

2200 

2300 

2400 

2500
	400 

500 

60Q 
700 

800 

900 

1000


Постройте кривые совокупного спроса AD1, AD2, AD3, соответствующие трем вариантам. Определите равновесный объем ВВП и равновесный уровень цен для каждого их трех вариантов.
XI. ВЕРНО/НЕВЕРНО:
1.   Кривая совокупного спроса имеет отрицательный наклон.
2.   Кривая совокупного предложения на ее классическом отрезке горизонтальна
3.   И классическая, и кейнсианская школы считают, что в длительном периоде кривая совокупного предложения вертикальна.
4.   Снижение уровня цен сокращает спрос на деньги и повышает процентную ставку.
5.   В равновесной экономике всегда существует полная занятость.
6.   При увеличении совокупного спроса на промежуточном отрезке кривой совокупного предложения растут и цены, и реальный объем ВВП.
Тема 4.3. Экономический рост и его типы

1. Экономический рост как положительная составляющая экономической динамики.

2. Показатели экономического роста. НТП как фактор экономического роста. 

3. Источники и типы экономического роста.

Студент должен:

знать:

- типы и источники экономического роста.

1. Экономический рост как положительная составляющая экономической динамики.

Под «экономическим ростом» принято понимать увеличение объемов созданных за определенный период товаров и услуг. 
Конечной целью экономического роста является рост благосостояния и увеличение национального богатства. Чем больше производственный потенциал страны и чем выше темпы экономического роста, тем выше уровень и качество жизни.

Из определения понятия экономического роста следует, что важным показателем экономического роста является показатель величины реального ВВП. Это абсолютный показатель, который широко используется для оценки уровня экономического развития страны, ее экономического потенциала, однако он не может быть использован для оценки уровня жизни.


Более точным показателем уровня благосостояния, качества жизни выступает величина реального ВВП на душу населения – относительный показатель, отражающий стоимость того количества товаров и услуг, которое не вообще производится в экономике, а приходится в среднем на одного человека. Рост величины ВВП на душу населения означает, что на одного жителя страны приходится все больше товаров и услуг, что благосостояние увеличивается.

2 вопрос. К основным факторам (ресурсам) экономического роста относятся труд, земля, капитал. В свою очередь, каждый из них – совокупность факторов «второго порядка». Так, капитал – это здания, сооружения, оборудование, сырье, топливо и т.п., в различной степени, воздействующие на создаваемый ВНП. К капиталу можно отнести и НТП, воздействие которого на величину и структуру ВНП постоянно возрастает. Безусловно, к числу внешних факторов экономического роста следует отнести и совокупный спрос общества, ибо именно он выступает «основным локомотивом» экономического роста как в количественном, так и в структурном и качественном аспектах. Очевидно, все факторы, за исключением совокупного спроса, относятся к факторам предложения.

Таким образом, факторы, влияющие на экономический рост и его темпы, - это:


* труд – количество часов рабочего времени, отработанного всеми рабочими в экономике. Чем выше уровень квалификации рабочих, качество рабочей силы, тем больше продукции они производят;


* физический капитал – запас оборудования, зданий и сооружений, которые используются для производства товаров и услуг. Заметим, что физический капитал сам является результатом процесса производства. Чем более совершенным и современным он является, тем больше товаров (в том числе инвестиционных, т.е. нового оборудования) и услуг можно произвести с его помощью;


* человеческий капитал – знания и трудовые навыки, которые получают рабочие в процессе обучения (в школе, колледже, университете, на курсах профессиональной подготовки и повышения квалификации) и в процессе  трудовой деятельности. Следует заметить, что человеческий капитал, как и физический, также является результатом производственных процессов и также повышает  возможности общества производить новые товары и услуги;


* природные ресурсы – факторы, обеспечиваемые природой, такие, как земля, реки и полезные ископаемые. Природные ресурсы делятся на воспроизводимые (например, лесные ресурсы, так как взамен вырубленных деревьев можно посадить новые) и невоспроизводимые  (например, нефть, уголь, железная руда и др., на образование которых в природных условиях уходят тысячи и даже миллионы лет). Хотя запасы природных ресурсов – важный фактор экономического процветания, но их наличие отнюдь не является главным условием  высоких темпов роста и высокой эффективности экономики. Так, быстрые темпы развития экономики США поначалу были связаны с обилием свободных земель, пригодных для сельскохозяйственного использования, а Кувейт и Саудовская Аравия стали богатейшими государствами мира благодаря огромным разведанным запасам нефти. Однако, например, Япония превратилась в одну из ведущих стран мира, обладая весьма незначительными сырьевыми запасами. Быстрые темпы экономического роста в странах  Юго-Восточной Азии (так называемых «азиатских драконах», включающих Гонконг, Тайвань, Южную Корею и Сингапур) обусловлены вовсе не обилием природных ресурсов. Природные ресурсы являются единственным фактором, который не производится человеком. Из-за того, что количество невоспроизводимых природных ресурсов ограничено, большое распространение получили идеи о существовании пределов роста мировой экономики, однако проблему расширения этих пределов позволяют решить технологические достижения;


* технологические знания – понимание наилучших способов (методов) производства товаров и услуг. Отличие технологических знаний от человеческого капитала состоит в том, что технологические знания представляют собой саму разработку и понимание этих наилучших методов (отвечают на вопрос, как производить), а под человеческим капиталом понимают степень овладения людьми (рабочей силой) этими методами, превращение знаний в трудовые навыки. Новые технологии делают труд более эффективным и позволяют увеличить производство товаров и услуг. Технологические знания являются главным фактором ускорения темпов экономического роста, основой совершенствования качества (роста производительности) ресурсов. Основная причина того, что сегодняшний уровень жизни выше, чем был 100 лет назад, заключается в новых технологических знаниях. Телефон, компьютер, двигатель внутреннего сгорания, конвейер относятся к тем тысячам технических новшеств, которые увеличили возможности производства товаров и услуг.


3 вопрос. Мировая экономическая история знает два основных типа экономического роста: экстенсивный и интенсивный. Экономический рост, обусловленный увеличением количества ресурсов, простым добавлением факторов, представляет собой экстенсивный тип экономического роста. Экономический рост, связанный с совершенствованием качества ресурсов, использованием достижений научно-технического прогресса, - это интенсивный тип роста. Результатом интенсификации может явиться не только увеличение объема продукции, но и повышение ее качества. Сегодня растет значимость информационного производства.


Экономическая история не знает интенсивного или экстенсивного типа экономического роста в чистом виде. Всегда имеет место преимущественно интенсивный или экстенсивный экономический рост 


Что понимается под экономическим ростом?

1. Какими показателями характеризуется экономический рост?

2. Какие типы экономического роста вы знаете?

3. Какие факторы экономического роста вы знаете, какие из них преобладают на современном этапе развития?

4. Как государство может стимулировать экономический рост?

Тема 4.4. Цикличность развития рыночной экономики

1. Понятие экономического цикла, фазы цикла.

2. Основные причины кризисов перепроизводства.

3. Социально-экономические последствия кризисов.

Студент должен:

знать:

- фазы цикла;

- особенности современного кризиса в России и проблемы его преодоления.

Уметь:

- характеризовать фазы экономического состояния экономики в период цикла

1. Понятие экономического цикла, фазы цикла.

Цикличность экономического развития - это непрерывные колебания рыночной экономики, когда рост производства сменяется спадом, повышение деловой активности - понижением. Цикличность характеризуется периодическими взлетами и падениями рыночной конъюнктуры. Периоды повышения экономической активности характеризуются преимущественно экстенсивным развитием, а периоды понижения экономической ак​тивности - началом преимущественно интенсивного разви​тия. Следовательно, цикл является постоянной динамической характеристикой рыночной экономики, без 'него нет развития экономики. Экономический цикл - это форма движения и развития рыночной экономики.

В экономической литературе циклы различной продолжи​тельности получили названия по имени их исследователей. Так, циклы продолжительностью 3-4 года. именуются как циклы Китчина, 10-летние циклы - циклы Жугляра или циклы Мар​кса, 15-20-летние циклы - циклы Кузнеца, 40-60-летние цик​лы - циклы Кондратьева.

Цикличность - это форма развития национальной экономики и мирового хозяйства как единого целого, это движение от одного макроэкономического равновесия в масштабе экономики в целом к другому.

Цикл представляет собой интервал времени в развитии рыноч​ной экономики, в течение которого происходит увеличение объ​ема производства товаров и услуг, а затем сокращение, спад, деп​рессия, оживление и, наконец, снова его рост:
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На данном графике крайние точки развития рыночной эконо​мики характеризуют экономический бум и кризис. Подъем, эко​номики начинается с оживления фазы восстановления деловой активности в форме заключения новых хозяйственных догово​ров, постепенно и очень слабого увеличения спроса на рабочую силу, следовательно, сокращения безработицы, роста потреби​тельского спроса. Затем начинается чистый рост, который харак​теризует постоянное, нарастающее увеличение объема производ​ства товаров и услуг, высшая точка этого подъема характеризует​ся как бум. В это время в экономике наблюдается полная занятость, а производство работает на полную мощность. Реальный объём производства достигает в этой точке своего максимума. Цены, как правило, повышаются, а рост деловой активности, достигнув полной занятости ресурсов, прекращается и замирает.

Исходной фазой цикла является кризис (иные названия: спад, рецессия-лат. - отступление).В момент рецессии наблюдается падение уровня и темпов экономического роста, а затем, как правило, и прямое сокращение масштабов выпуска продукции. Такие явления связаны с перепроизводством товаров. В это время резко увеличиваются запасы нереализованной продукции. Происходят массовые банкротства (разорение) промышленных и торговых предприятий, которые не могут распродать накопившиеся товары. Из-за приостановки производства быстро растёт безработица, сокращается заработная плата. В обществе нарушаются кредитные связи, расстраивается рынок ценных бумаг, падают курсы акций. Все предприниматели испытывают острую необходимость в деньгах для уплаты быстро образовавшихся долгов и поэтому норма банковского процента значительно возрастёт.

 Вслед за кризисом наступает другая фаза - депрессия (лат.Depressio - понижение, подавление).Тогда приостанавливается спад производства , а вместе с ним снижение цен. Постепенно уменьшаются запасы товаров. Из-за незначительного спроса увеличивается масса свободного денежного капитала и ставка банковского процента снижается до минимума. Производство и занятость, достигнув самого низкого уровня, начинают медленно и постепенно набирать ход.

В период депрессии предложение товаров перестанет обгонять спрос , а поэтому между ними устанавливается равновесие (прекращение выпуска товаров снижает их предложение до уровня спроса).В то же время создаются естественные условия             для выхода из кризиса. Уменьшение цен на средства производства и удешевление кредита способствует новому накоплению капитала, возобновлению расширенного воспроизводства на новой технической основе.

Следующая фаза - оживление - означает расширение производства до его предкризисного уровня. Размеры товарных запасов устанавливаются на уровне , необходимом для бесперебойного снабжения рынка. Начиняется небольшое повышение цен, вызванное оживлением покупательского спроса. Сокращаются масштабы безработицы. Возрастает спрос на денежный капитал, и ставка процента увеличивается.

 Наконец, наступает фаза подъёма. В этот период выпуск продукции превышает предкризисный уровень. В связи с этим, естественно, сокращается или рассасывается безработица. С расширением покупательского спроса возрастают цены на товары. Повышается прибыльность производства. Увеличивается спрос на кредитные средства, и, соответственно возрастает норма банковского процента. Подъём завершается бумом, когда экономика работает на пределе своих возможностей, наблюдается полная занятость, инвестиции и расходы покупателей очень высоки.

Экономика оказывается перегретой и с неизбежностью скатывается в новый кризис

2. Основные причины кризисов перепроизводства

Причины кризиса могут быть различными. Они делятся на объективные, связанные с циклическими потребностями модернизации и реструктуризации, и субъективные, отражающие ошибки и волюнтаризм в управлении, а также природные, характеризующие явления климата, землетрясения и др.

Причины кризиса могут быть внешними и внутренними. Первые связаны с тенденциями и стратегией макроэкономического развития или даже развития мировой экономики, конкуренцией, политической ситуацией в стране, вторые – с рискованной стратегией маркетинга, внутренними конфликтами, недостатками в организации производства, несовершенством управления, инновационной и инвестиционной политикой.

Если понимать кризис таким образом, то можно констатировать, что опасность кризиса существует всегда, что его необходимо предвидеть и прогнозировать.

3. Социально-экономические последствия кризисов.

В понимании кризиса большое значение имеют не только его причины, но и разнообразные последствия: возможно обновление организации или ее разрушение, оздоровление или возникновение нового кризиса. Последствия кризиса могут вести к резким изменениям или мягкому продолжительному и последовательному выходу. Разные последствия кризиса определяются не только его характером, но и антикризисным управлением, которое может смягчать кризис или обострять его.

Социальные последствия экономических кризисов 1998 - 1999 и 2008 - 2009 гг. во многом отличались. Различия были обусловлены не только особенностями экономической конъюнктуры, но и принимавшимися управленческими решениями. Финансовые ресурсы, накопленные в 2000-е гг., позволили в значительной степени купировать риски падения уровня жизни некоторых социально уязвимых групп населения, прежде всего, пенсионеров. Если в 1998 г. российские домохозяйства вынуждены были руководствоваться стратегией самовыживания, то спустя десятилетие они могли рассчитывать на реальную поддержку государства. Вместе с тем подобного рода поддержка имеет и негативный эффект: рост зависимости граждан от государства, свертывание экономических и гражданских инициатив членов социума.

Давно минули годы перестройки, когда для основной части мыслящей гуманитарной интеллигенции России вопросы «кто враг, а кто друг; что правильно, а что неправильно» решались вполне однозначно. Реформы 1992 г., которые одни - с искренним дружелюбием, а другие - с непримиримой враждой к их покойному идеологу, называют «гайдаровскими», разделили эту интеллигенцию, части которой хотелось демократии в плановой экономике. Реалии разрушили эти иллюзии, и вопрос о сближении первых со вторыми дебатируется до настоящего времени. И, наверное, поэтому в научных, прежде всего, экономических дискуссиях, серьезное обсуждение социально-экономических проблем подменяется наклеиванием политических ярлыков. Убедить оппонентов невозможно, и каждый из них остается на своих позициях, невзирая на количественные значения статистических показателей, в большей или меньшей степени объективно характеризующих социальную ситуацию в стране.

Вопросы для самопроверки

1. Что означает цикличность развития?

2. Что такое экономический цикл, из каких фаз он состоит?

3. Опишите каждую фазу. Какая фаза является определяющей в экономическом цикле?

4. Какие объяснения причин цикличности кажутся вам самыми убедительными? Почему?

5. Что входит в арсенал государственной антициклической политики?

РАЗДЕЛ 5. МЕХАНИЗМ МАКРОЭКОНОМИЧЕСКОГО

 РЕГУЛИРОВАНИЯ

Тема 5.1. Содержание, формы и методы регулирования экономики на макроуровне

1. Рынок и государство. Необходимость участия государства в экономических процессах. Экономические функции государства.

2. Инструменты государственного регулирования:

    а) налогово-бюджетная (фискальная) политика;

    б) денежно-кредитная (монетарная) политика

3. Проблемы регулирования экономики в ходе реформ в России.

Студент должен:

знать:

- формы и методы государственного регулирования экономики на макроуровне

1. Рынок и государство. Необходимость участия государства в экономических процессах. Экономические функции государства.

В обеспечении нормального функционирования любой современной экономической системы важная роль принадлежит государству. Государство на протяжении всей истории своего существования наряду с задачами поддержания порядка, законности, организации национальной обороны, выполняло определенные функции в сфере экономики.

 Государственное регулирование экономики – это форма управления экономикой, представляющая собой влияние, воздействие государс​твенных органов на экономические процессы. Оно применяется в ус​ловиях, когда объект управления непосредственно не подчинен субъекту управления, т.е. какому-то государственному органу.

Умелое государственное регулирование позволяет ликвидировать те “провалы”, которые невозможно восполнить, используя исключительно рыночный механизм. Но важно подчеркнуть, что никто не утверждает, будто все проблемы заканчиваются тогда, когда государство компенсирует провалы рынка. Ведь существует и фиаско государства (фиаско государственного регулирования), под которым понимается неэффективное распределение ресурсов в результате государственного регулирования. 

Основные формы и методы вмешательства государства в экономику:

1. Административные методы государственного регулирования проводятся через расширение государственной собственности на материальные ресурсы, управление государственными предприятиями и законотворчество. Административные методы государственного регулирования находят эффективное применение в таких основных областях: 

- прямой контроль государства над монопольными рынками;

- административное регулирование рынков тех товаров неэластичного спроса, которые отнесены к монополии государства, с применением планирования цен, введением жестких ставок акцизных налогов;

- обеспечение экономической безопасности производства;

- разработка стандартов, необходимых для осуществления всех видов производственной и экономической деятельности и контроля за их выполнением;

2. Экономические методы проводятся с помощью различных мер макроэкономической политики (например, прогнозирование, социальные программы и т.п.). Они подразделяются на методы денежно-кредитной и налогово-бюджетной политики.

Многообразие  задач,  которые  стоят  перед  государством  в  рыночной экономике,  можно  выразить  через  выполняемые  государством  экономические функции. К ним относятся:

    1) создание и регулирование правовой основы функционирования экономики;

    2) антимонопольное регулирование;

    3) проведение политики макроэкономической стабилизации;

    4) воздействие на размещение ресурсов;

    5) деятельность в сфере распределения доходов.

     В реальной действительности все функции  переплетены между  собой  и  в комплексе воздействуют на экономическую ситуацию.

               2.   Инструменты государственного регулирования:

    а) налогово-бюджетная (фискальная) политика

 Фискальная политика представляет собой меры, которые предпринимает правительство с целью стабилизации экономики с помощью изменения доходов и расходов госбюджета.
Целями ее как любой стабилизационной политики, направленной на сглаживание циклических колебаний экономики, т.е. стабилизацию экономики в краткосрочном периоде, является поддержание:
1.  стабилизация экономического роста;
2.   полной занятости ресурсов;
3.  стабильного уровня цен.
Фискальную политику проводит правительство. Инструменты фискальной политики воздействуют как на совокупный спрос (на величину совокупных расходов), так и на совокупное предложение (величину издержек фирм).
Инструментами ф.п. выступают расходы и доходы госбюджета:
-    государственные закупки;
-    налоги;
-    трансферты.
Госзакупки товаров и услуг и трансферты представляют собой расходы госбюджета, а налоги - основной источник дохода бюджета, поэтому ф.п. носит название бюджетно-налоговой политики. Изменение величины госзакупок товаров и услуг оказывает влияние только на сов.спрос, а изменение величины налогов и трансфертов фирмам (субсидий) - и на сов.спрос, и на сов.предложение. Снижение налогов увеличивает совокупное предложение, стимулируя деловую активность, а их рост сдерживает производство. Снижение субсидий, наоборот, уменьшают совокупное предложение, а их увеличение, обусловливая уменьшение издержек фирм на призводство ед.прод., ведет к росту совокупного предложения.

В зависимости от фазы цикла, в которой находится экономика, инструменты Ф.П. используются по - разному и выделяют два вида ф.П.:
1.стимулирующая ф.п. применяется при спаде, направлена на увеличение деловой активности и используется в качестве средства борьбы с безработицей. Ее инструменты:
-    увел.госзакупок;
-    снижение налогов;
-    увел.трансфертов.
При этом снижение налогов и увеличение трансфертов фирмам (субсидий) ведет к росту не только СС, но и СП, т.к. растет сов.выпуск и снижаются цены. Поэтому эти инструменты могут использовать в качестве средства борьбы одновременно и с безработицей, и с инфляцией.
2.  сдерживающая ф.п. используется при буме («перегрева» экономики), направлена на сдерживание деловой активности в целях борьбы с инфляцией. Инструменты ее:

-    сокращение госзакупок;
-    увел, налогов;
-    сокращение трансфертов.
    б) денежно-кредитная (монетарная) политика

Монетарная (кредитно-денежная) политика - меры, проводимые по регулированию денежного рынка с целью стабилизации экономики. Поэтому ее называют    разновидностью    стабилизационной    (антициклической)    политики.    Она направлена  на сглаживание циклических  колебаний экономики и  используется  для  воздействия на экономику в краткосрочном периоде.

 Цели МП:
1.  поддержание стабильного экон.роста;
2.  полной занятости ресурсов;
3.  стабильного уровня цен;
4.  равновесия платежного баланса.
МП оказывает влияние на экон.конъюнктуру, воздействуя на совокупный спрос. Объектом регулирования выступает денежный рынок, и прежде всего денежная масса. Монетарную политику определяет и осуществляет Центральный Банк РФ
Тактические цели МП ЦБ могут выступать:
- контроль за предложением денег (ден.массой); 

- контроль за уровнем ставки процента;
-   контроль за обменным курсом нац.ден.ед. (нац.валюты).
К инструментам МП, дающим возможность ЦБ контролировать величину денежной массы, относятся:
1. изменение нормы обязательных резервов  - часть депозитов ком.банков, которую они не имеют права выдавать в кредит и должны хранить в виде беспроцентных вкладов в ЦБ. 

 2. изменение учетной ставки процента - это ставка процента, по которой ЦБ предоставляет кредиты КБ (в России - ставка рефинансирования
З. операции на открытом рынке    покупка и продажа ЦБ гос.ценных бумаг и вторичных рынках ценных бумаг, (деятельность ЦБ на первичных рынках ценных бумаг как правило, запрещена законом.) 

Покупка ценных бумаг ЦБ используется как средство оперативного воздействия
в период спада экономики. Если же экономика «перегрета», то в целях борьбы с инфляцией ЦБ должен продавать гос.ценные бумаги на открытом рынке. Это существенно ограничивает кредитные возможности КБ, сокращая их резервы, что ведет к мультипликативному сжатию ден.массы и в том случае, когда ЦБ продает гос.ценные бумаги коммерческим банкам, и тогда, когда покупателями выступают домохозяйства и фирмы (небанковский сектор). Это оказывает сдерживающее влияние на экон.активность.

Виды монетарной политики:
1. стимулирующая - проводится в период спада, имеет целью «взбадривания»
экономики, стимулирования роста деловой активности и используется в качестве средства
борьбы с безработицей - это проведение ЦБ мер по увел.предложения денег. 

Ее инструменты:

· снижение нормы обязательных резервов;
· снижение учетной ставки процента;

· покупка ЦБ гос.ценных бумаг 

· Рост предложения денег ведет к увел.совокупного спроса, что обеспечивает рост выпуска, значит, преодоление рецессии и использование ресурсов на уровне их полной занятости.
2. сдерживающая - проводится в период бума, направлена на снижение деловой активности   и   рассматривается   как   средство   борьбы   с   инфляцией использование ЦБ мер по уменьшению предложения денег:
· повышение нормы обяз.резервов;
· повышение учетной ставки %;
продажа ЦБ гос.ценных бумаг.
Уменьшение предложения денег сокращает совокупный спрос, что обеспечивает снижение уровня цен.

Таким образом, воздействие монетарной политики происходит в краткосрочном периоде и направлено на сглаживание циклических колебаний (стабилизация экономики) путем воздействия на совокупный спрос с помощью изменения величины предложения денег ЦБ.

Воздействие монетарной политики на экономику

Механизм, который показывает, как изменение ситуации на ден.рынке влияет па изменение ситуации на рынке товаров и услуг, носит название механизма ден.трансмиссии или ден.передаточного механизма. Связующим звеном между денежным  и товарным рынком выступает ставка %. Равновесная ставка % формируется на ден.рынке по соотношению спроса на деньги и предложения денег. Изменяя величину предложения денег. ЦБ может влиять на ставку %. Зависимость между ставкой % и предложения денег обратная: если предложение денег увел., ставка % падает. Ставка %, являясь ценой заемных средств (ценой кредита), воздействует на инвестиционные расходы фирмы. Чем выше ставка %, тем меньше кредитов будут брать фирмы и тем меньше будет величина совокупных инвестиционных расходов и поэтому меньше совокупный спрос и, следовательно, объем выпуска. Механизм денежной трансмиссии в период спада экономики: ЦБ покупает гос.ценные бумаги → резервы КБ увел. →кредитные возможности расширяются →банки предоставляют больше кредитов → предложение денег мультипликативно увел. → став​ка % (цена кредита) падает→фирмы с удовольствием берут более дешевые кредиты → величина инвест.расходов растет → совокупный спрос увел. → объем производства растет.
Эта   политика,   проводимая   с   целью   выхода   экономики   из   состояния   рецессии, наз.политика «дешевых денег» и соответствует стимулирующей монетарной политике. .

Политика, проводимая ЦБ в период подъема экономики и направленная на снижение деловой активности в целях борьбы с инфляцией, наз.политикой «дорогих денег» и соответствует сдерживающей МП. Цепочка событий: экономика перегрета→ ЦБ продает гос.ценные бумаги → резервы КБ сокращаются →  кред. возможности банков умен.  → предложение денег мультипликативно сокращается → ставка % (цена кредита) увеличивается → количество кредитов уменьшается  → величина инвестиций уменьшается → совокупный спрос уменьшается → объем производства падает.

3. Проблемы регулирования экономики в ходе реформ в России.

В современной России границы необходимого вмешательства государства в экономику.

1. Прежде всего, это отрасли, где перестаёт эффективно действовать механизм рыночной саморегуляции. Механизм свободного рынка позволяет удовлетворять потребности, выражаемые в денежной форме через спрос. Но существуют потребности, которые невозможно измерить в деньгах: национальная оборона, охрана общественного порядка, национальная сеть коммуникаций и т.д., здесь без государственного вмешательства не обойтись. Так же особо пристальное внимание должно уделяться ценообразованию естественных монополий и монополиям вообще. Особо хотелось бы отметить те сферы, которые более близки к основной части населения – жилищно-коммунальные хозяйства, которые так же являются монополиями, но местное управление не уделяет ему должного внимания.

2. Ещё одной из важнейших функций государства в рыночной экономике является перераспределение доходов. Рынок признаёт справедливыми доходы, полученные в результате свободной конкуренции на рынке, в обществе же есть люди, не владеющие ни землёй, ни капиталом и не трудоспособные. Они не участвуют в деятельности рынка и не получают доходов. Существуют и люди, не имеющие работу, но трудоспособные, они не могут найти рыночное применение своему труду. Рыночное распределение доходов неприменимо к таким людям, поэтому их содержание становится задачей государства. Во всех вышеперечисленных случаях оно имеет право вмешаться в перераспределение доходов, так как то, что несправедливо с точки зрения рыночного механизма, несправедливо с позиции общечеловеческих норм морали и нарушает право человека на достойное существование в обществе.

3. Государство обязано брать на себя задачу обеспечения правовой базы: предоставление законного статуса частным предприятиям, соблюдение права частной собственности и т.д.

4. Одной из главнейших обязанностей государства является финансирование оборонной промышленности и связанных с ней научно-технической базы.

Таким образом, государство в условиях рынка должно контролировать и поддерживать только те отрасли экономики, в развитии которых частные фирмы не заинтересованы или куда деньги вкладывать опасно. Как правило, это отрасли общенационального значения – военная промышленность, научные разработки и т.д. С монополиями и олигополиями всё гораздо сложнее. Они создают проблемы больше населению, чем государству. Последнему скорее выгодно существование монополий, так как чем больше они повышают цены, тем больше налогов платят. При этом потребители никак не способны повлиять на уровень цен своим спросом. Игнорирование данной проблемы со стороны государства может привести к серьёзным последствиям, в частности к социальным взрывам. 

Причины, по которым современная экономика не справляется со своими задачами.

Во-первых, это колоссальный бюрократический аппарат. Россия унаследовала от Советского Союза громоздкую, нерациональную структуру государственного управления. Вирус бюрократии поразил все эшелоны власти – от низших до высших. И если в некоторых странах бюрократические структуры выполняют созидательные функции, то в России бюрократические традиции сдерживают эффективное проведение экономических преобразований, являются тормозом на пути рыночных реформ. С другой стороны, через бюрократические структуры осуществляется передел собственности, в том числе и в пользу самой бюрократической элиты, имеющей неограниченный доступ к национальным богатствам страны. 

Во-вторых, в России сформировался целый сегмент на рынке финансовых ресурсов, где функционируют кредиты, которыми распоряжается бюрократическая элита. Очевидно, что между степенью бюрократизации государственной власти и степенью её коррумпированности существует определённая зависимость. Даже в самых развитых демократических странах процессам политической и деловой жизни часто сопутствует коррупция. Ни одному государству, как показывает практика, не удалось полностью решить эту проблему. В России коррупция процветала во все времена. Веками всё население России – снизу доверху – ориентировалось в своём стремлении к благосостоянию не на собственность, а на власть. Ещё на заре века Н.В. Гоголь писал, что “бесчестное дело брать взятки сделалось необходимостью и потребностью даже для таких людей, которые не рождены быть бесчестными”. Эти слова, написанные век назад поразительно точно соответствуют нынешней ситуации в России. Нынешние масштабы коррупции достигли абсолютных пределов. В существующих условиях невозможность заработать на жизнь честным трудом толкает многих чиновников на путь нетрудовых доходов. Для многих из них занимаемая должность стала не только источником денежного капитала, но и возможностью участвовать в перераспределении государственной собственности. 

Меры, которые бы повысили эффективность государственного регулирования в современной России:

-  требуется коренная реструктуризация управленческого аппарата. Как правило, в промышленно развитых странах, несмотря на различия в государственном устройстве, функции управления экономическими процессами возложены на исполнительную власть, которую представляют, как правило, министерства. Опыт многих стран мира показывает, что оптимальное количество министерств – 12-15, из них обязательными являются министерства: финансов, иностранных дел, обороны, внутренних дел, здравоохранения, а остальные создаются в зависимости от специфики страны.  

- сократить численность работников в этих министерствах. 

- с коррумпированностью следует бороться с помощью жёсткого контроля деятельности каждого чиновника. Этим должно заниматься отдельное министерство, высылающее в каждый регион группу проверяющих, подотчётных президенту или другому ответственному лицу. 

- должна быть введена система высоких штрафов, при грубом нарушений полномочий чиновника следует отстранить от должности и провести судебное разбирательство. Другими словами, следует сделать всё, чтобы чиновникам было выгоднее и безопаснее не брать взяток и не иметь связей с преступными группировками. Эти меры не должны носить долгосрочного характера, а использоваться лишь 5-10 лет (в зависимости от сложности ситуации).

В целом трудно переоценить роль государства в экономике. Оно создаёт условия для экономической деятельности, защищает предпринимателей от угрозы со стороны монополий, обеспечивает потребности общества в общественных товарах, обеспечивает социальную защиту малообеспеченных слоёв населения, решает вопросы национальной обороны. С другой стороны, государственное вмешательство может в некоторых случаях заметно ослабить рыночный механизм и принести заметный вред экономике страны. Поэтому основной задачей государства является удерживание “золотой середины” в стабильное время и умение принять жёсткие решения в сложных ситуациях.

Тема 5.2. Денежный (финансовый) рынок как регулятор экономики

1. Денежная система и денежный рынок, его особенности.

2. Денежная масса и ее показатели (агрегаты). Понятие ликвидности.

3. Закон денежного обращения.

Студент должен:

иметь представление:

- о влиянии изменения спроса и предложения на денежном рынке на величину ВНП;

- сущность денежной системы и закон денежного обращения

уметь:

- определять денежные агрегаты

1. Денежная система и денежный рынок, его особенности.

Денежный рынок – это рынок, на котором спрос на деньги и их предложение определяют уровень процентной ставки, цену денег. Если спрос на деньги формируется всеми хозяйствующими субъектами, то предложение денег является прерогативой (исключительным правом) государства.

Основные участники денежного рынка:

- фирмы;

- правительство;

- центральные и коммерческие банки и др.

Объект купли-продажи – деньги, предоставляемые во временное пользование.

Особенность денежного рынка в отличие от товарных рынков, где процесс купли-продажи представляет собой обмен товаров и услуг на деньги, на денежном – деньги фактически обмениваются на другие ликвидные активы по альтернативной стоимости, измеренной в единицах номинальной ставки процента.

2. Денежная масса и ее показатели (агрегаты). Понятие ликвидности.

Деньги финансовый актив, который служит для совершения сделок, т.е. для покупки товаров и услуг. ИЛИ: деньги - это законное платежное средство, которое служит для совершения сделок.
Активом называется все, что обладает ценностью. Активы делятся на:
1.   реальные - вещественные (материальные) ценности: оборудование, здания, мебель, бытовая техника ...
2.     финансовые - ценности, представленные ценными бумагами. Финансовые активы делятся на:
- денежные финансовые активы - деньги. Ценность денег заключается в их высокой ликвидности, т.е. способности обмениваться на товары и услуги. Ликвидность (от анг. жидкий, текучий) это способность актива быстро и без издержек обмениваться на любой другой актив, реальный или финансовый, или превращаться в принятое в экономике платежное средство;
-  неденежные активы - ценные бумаги: акции и облигации. Их ценность приносить доход в виде дивидендов (акции) и % (облигации).
Свойством ликвидности обладают все активы и реальные, и финансовые, однако у разных активов степень ликвидности разная. Наименьшей ликвидностью обладают реальные активы, т.к. их сложнее продать, чем ценные бумаги. Наибольшей ликвидностью обладают ден.фин.активы, поскольку в рыночной экономике только деньги могут обслуживать сделки и являются универсальным законным платежным средством, (нельзя купить хлеб, отдав взамен акцию или облигацию). Свойством абсолютной ликвидности обладают наличные деньги.
Деньги - величайшее изобретение человечества. Их появление в качестве посредника в обмене сняло проблему двойного совпадения желаний и ликвидировало издержки обмена. Любой товар можно продать за деньги и на полученную сумму купить любой др.товар.
Сущность денег лучше всего прослеживается через выполнение ими функций: средства обращения, средства платежа, мера стоимости, запаса ценностей и мировые деньги, (самостоятельная работа по учебнику.)
 Количество обращающихся денег в экон., наз.ден.массой и представляет собой величину предложения денег. Величина предложения денег измеряется с помощью ден.агрегатов. В различных странах кол-во ден.агрегатов разное, что обусловлено прежде всего национальными особенностями и значимостью различных видов депозитов. Однако, во всех система ден.агрегатов строится одинаково: каждый следующий агрегат включает в себя предыдущий. Агрегаты США:
I. ден.агрега М1 включает наличные деньги (в России и Англии - это МО) и средства на текущих счетах, которые представляют собой либо чековые депозиты, либо депозиты до востребования: М1 = наличность + чековые депозиты (или депозиты до востребования) + дорожные чеки.
2 ден.агрегат М2 включает ден.агрегат М1 и средства на сберегательных счетах, а также мелкие (до 100 тыс.долл.) срочные чеки: М2 = М1 + сберегательные депозиты + мелкие срочные депозиты
3.  ден.агрегат МЗ включает ден.агрегат М2 и средства на крупных (свыше 100 тыс.дол.) срочных счетах: МЗ = М2 + крупные срочные депозиты.
4.   ден.агрегат L включает ден.агрегат МЗ и краткосрочные гос.ценные бумаги L= МЗ + краткосрочные гос.ценные бумаги.

Ликвидность ден.агрегатов увел.снизу вверх (от L до М0), а доходность -сверху вниз (от М0 до L).
Под деньгами обычно понимается ден.агрегат М1, который обладает наивысшей ликвидностью и самой низкой доходностью (до 1980 г. по чековым вкладам США процент вообще не выплачивался).
Поэтому необходимо отличать деление компонентов ден.агрегатов:
-  на наличные и безналичные деньги. Наличные - банкноты и монеты, находящиеся в обращении, т.е. вне банковской системы. Это обязательства ЦБ. Все остальные компоненты ден.агрегатов , т.е находящиеся в банковской системе, представляют собой безналичные деньги. Это долговые обязательства КБ;
-   на деньги и «почти деньги». Деньгами являются только ден.агрегат М1, включающий наличные деньги - С (currecy), являющиеся обязательствами ЦБ, и средства на текущих счетах КБ - D (demand deposits), являющиеся обязательствами этих банков: М = С + D
Средства, включаемые в ден.агрегаты М2, МЗ и L сверх тех, которые входят в ден.агрегат М1, а именно средства на нечековых сбер.счетах, средства на срочных счетах и краткосрочные гос.ценные бумаги - это «почти деньги», поскольку они могут быть превращены в деньги. Можно:
а)  либо снять средства со сбер.или срочных счетов и превратить их в наличность;
б) либо перевести средства с этих счетов на текущий счет;
в) либо продать гос.ценные бумаги.

3 вопрос. Закон денежного обращения

Количество денег в обращении определяется с помощью уравнения количественной теории денег: МV = РY, где М — количество денег в обращении; V - скорость обращения денег, т.е. количество оборотов, которое делает в среднем за год ден .единица (1 доллар, 1 фунт, 1 рубль); Р - общий уровень цен; Y - реальный ВВП. Произведение РY - это номинальный ВВП. Уравнение показывает, что с учетом того, что каждая ден.единица в год делает определенное число оборотов, кол-во денег в обращении должно соответствовать величине ВВП в текущих ценах (т.е. номинального ВВП). Это означает, что каждый год в экономике денег должно быть столько, чтобы можно было оплатить стоимость произведенного ВВП в ценах этого года. Не случайно это уравнение также наз.уравнением обмена, или уравнением ФИШЕРА (амер.экон. Ирвинг Фишер предложил матем.формулу для определения кол-ва денег в обращении, хотя сама количественная теория денег впервые была предложена итальянскими экон.еще в 17 в., а особенное развитие получила в работах Д.Юма и Ш.Монтескье и в работах Д.Рикардо).
Если денег будет в обращении выпущено больше (увел.ден. масса) или возрастет скорость их обращения, то для сохранения равенства правой части уравнения левой его части уровень цен должен повыситься, а это есть не что иное, как инфляция. Скорость обращения денег (особенно в долгосрочном периоде) - величина достаточно стабильная. Она может меняться либо в связи с серьезными технологическими усовершенствованиями в банковской сфере (появление банкоматов), либо в результате вмешательства правительства в банковскую сферу,

что в развитых странах практически не наблюдается, так как ЦБ контролирующий деятельность КБ, обладает независимостью от правительства.
Величина ден. массы может меняться достаточно часто. Ее регулирует ЦБ, который обладает монопольным правом эмиссии денег - это выпуск в обращение дополнительных денег. Увел.предложение денег служит фактором стимулирования СС, важным инструментом стабилизационной (антициклической) политики. Причиной серьезной эмиссии обычно служит необходимость финансирования большого дефицита госбюджета в условиях, когда иные способы финансирования недоступны, что характерно для развивающихся стран и стран с переходной экономикой. Однако рост денежной массы не оказывает воздействия на реальный выпуск, не ведет к развитию экономики, а ее следствием является лишь ее высокая инфляция, осложняющая экономическую ситуацию в этих странах.

Тема 5.3. Денежно-кредитная и бюджетно-налоговая

 политика государства

1. Понятие кредитной системы. Принципы кредита. Функции Центрального Банка России в кредитной системе.

2. Понятие финансов. Государственный бюджет.

3. Функции налогов. Принципы налогообложения. Кривая Лаффера.

Студент должен:

знать:

- сущность денежно-кредитной и бюджетно-налоговой политики государства

1. Понятие кредитной системы. Принципы кредита. Функции Центрального Банка России в кредитной системе.

 Различают два понятия кредитной системы – в широком и узком смысле.
1. В широком смысле - совокупность кредитно-расчетных и платежных отношений, форм кредита и кредитных учреждений. 

2. В узком смысле - совокупность или система специализированных финансово-кредитных институтов. 

Банковская система России — один из важнейших элементов ее финансовой системы. Как и вся экономика России, банковская система претерпевает в настоящее время кардинальные изменения, затрагивающие как структурную ее часть, так и функциональную. Изменения фиксируются банковским законодательством, разработка которого осуществляется на основе зарубежного опыта, опыта первых лет экономических реформ в России, современных представлений о сущности и назначении банковских учреждений.

Банковская система включает в себя три группы кредитно-финансовых институтов: 

· Центральный банк
· Коммерческие банки
· Специализированные кредитно-финансовые учреждения

В главе кредитной системы находится центральный банк. Он, как правило, принадлежит государству и выполняет основные функции по регулированию экономики.

Центральный банк монопольно производит эмиссию (выпуск) кредитных денег в наличной форме (банкнот), осуществляет кредитование коммерческих банков, хранит кассовые резервы других кредитных учреждений, выполняет расчетные операции и осуществляет контроль за деятельностью прочих кредитных институтов.

Коммерческие банки — это кредитные учреждения универсального характера, которые осуществляют кредитные, фондовые, посреднические операции, организуют платежный оборот в масштабе национального хозяйства.

Кредит — это система экономических отношений в связи с передачей от одного собственника другому во временное пользование ценностей в любой форме (товарной, денежной, нематериальной) на условиях возвратности, срочности, платности.

Кредит — это товар продаваемый за специфическую цену, — ссудный процент и на специфических условиях — на срок, с возвратом.

· Продавец кредита — кредитор, ссудодатель.

· Покупатель кредита — должник, дебитор, ссудополучатель, заемщик.

· Специфические условия, на которых предоставляется кредит, составляют основные принципы кредитования.

Основными принципами кредитования являются возвратность, срочность и платность. 

Возвратность предполагает, что переданные в долг ценности в оговоренной заранее форме (кредитном соглашении), чаще всего денежной, будут возвращены продавцу кредита (кредитору). Нарушение принципа возвратности может нанести непоправимый ущерб кредитору, поэтому в современных условиях в кредитных соглашениях принято оговаривать способы страхования кредитного риска. Целевая направленность кредитования обеспечивает возвратность и платность ссуды.

Срочность кредитования — это естественная форма обеспечения возвратности кредита. Она означает, что ссуда должна быть не просто возвращена, а возвращена в строго оговоренный в кредитном соглашении срок. Для этого в кредитном соглашении подробно разрабатывается график погашения кредита и уплаты процентов.

Возвратность кредита тесно взаимосвязана с его обеспечением, т.е. зависит от способности заемщика предоставить необходимые и достаточные гарантии своевременного возврата кредита. 

Платность кредита выражается в том, что банк за предоставленные свои средства во временное пользование заемщику взимает с последнего определенную плату. Принцип платности реализуется банком через процентную политику банка, т.е. плата за кредиты взимается в форме процента, размер которого устанавливается соглашением между кредитором и заемщиком в кредитном договоре. Процентная ставка кредита - своего рода стоимость кредитных ресурсов банка - обеспечивает возмещение затрат по вкладным операциям и содержание сотрудников, получение прибыли и других расходов банка

Платность кредита выполняет следующие функции: 
- перераспределение свободных денежных средств юридических и физических лиц; 
- регулирование производственного процесса и обращения путем перераспределения кредитных ресурсов на микро- и макроэкономическом и межгосударственном уровнях; 

- регулирование инфляционных процессов в кризисные периоды.

Целевая направленность кредита распространяется на большинство видов кредитов, выражая необходимость целевого использования полученных средств заемщиком от кредитора. Кредит должен быть использован строго по назначению. Например, кредит полученный на выплату заработной платы не должен использоваться на приобретение товарно-материальных ценностей. Сотрудники кредитного отдела банка осуществляют последующий контроль за целевым использованием выданных кредитов заемщиком.

В банковской системе России ЦБ РФ ( ЦБР ) определён как главный банк страны и кредитор последней инстанции.

Он находится в государственной собственности и на него возложены функции общего регулирования деятельности каждого коммерческого банка в рамках единой денежно кредитной системы страны. Центральный банк призван приводить их деятельность в соответствие с общей экономической стратегией и выступает ключевым агентом государственной денежно-кредитной политики, при этом со стороны ЦБР используются в первую очередь экономические методы управления и только в отдельных случаях административные. Принципы организации и деятельности Центрального банка РФ (Банка России), его статус, задачи, функции, полномочия определяются Конституцией Российской Федерации, Законом о Центральном Банке и другими федеральными законами. 

Центральный банк РФ выполняет роль главного координирующего и регулирующего органа денежно-кредитной системы России. Одной из основных целей его деятельности является обеспечение эффективной и стабильной работы всей банковской системы. В связи с этим на ЦБ РФ возложен ряд функций:

- разработка и проведение кредитно-денежной поли​тики;

- регулирование денежного обращения;


- регулирование деятельности кредитных организа​ций и осуществление контроля за ними;

- осуществление безналичных расчетов в общенаци​ональном масштабе;

- организация валютного регулирования; 

- хранение золотовалютных резервов страны. 

Для их выполнения ЦБ РФ использует следующие инструменты и методы:

- установление правил, регламентирующих деятель​ность кредитных организаций;

- осуществление надзора за деятельностью кредит​ных организаций;

- установление и осуществление контроля за соблю​дением обязательных экономических нормативов кредитными организациями;

- установление резервных требований;

 - рефинансирование кредитных организаций;

- проведение дисконтной политики;

- проведение операций на открытом рынке;

- осуществление валютных интервенций. Для поддержания надежности банковской системы Центральным банком активно используются все пере​численные выше инструменты.

2. Понятие финансов. Государственный бюджет.

Фина́нсы (от лат. financia — наличность, доход) — совокупность экономических отношений, возникающих в процессе формирования, распределения и использования централизованных и децентрализованных фондов денежных средств

Функции финансов:

1. Распределительная — посредством финансов распределяется и перераспределяется внутренний валовой доход, благодаря чему денежные средства поступают в распоряжение государства, муниципалитета;

2. Контрольная — заключается в их способности отслеживать весь ход распределительного процесса, также расходование по целевому назначению денежных средств, поступающих из федерального бюджета;

3. Регулирующая — вмешательство государства в процесс воспроизводства через финансы (налоги, государственные кредиты и т. д.). Государство воздействует на воспроизводительный процесс через финансирование отдельных предприятий, проведение налоговой политики;

4. Стабилизирующая — обеспечение граждан стабильными экономическими и социальными условиями.

Государственный бюджет – это баланс доходов и расходов государства за определенный период времени (обычно год), представляющий собой основной финансовый план страны, который после его принятия законодательным органом власти (парламентом, государственной думой, конгрессом и т.п.) приобретает силу закона и обязателен для исполнения.

При выполнении своих функций государство несет многочисленные расходы. По целям расходы государства могут быть разделены на расходы: 

на политические цели:

- расходы на обеспечение национальной обороны и безопасности, т.е. содержание армии, полиции, судов и т.п.;

- расходы на содержание аппарата управления государством.

на экономические цели:

- расходы на содержание и обеспечение функционирования государственного сектора экономики;

- расходы на помощь (субсидирование) частному сектору экономики.

на социальные цели: 

- расходы на социальное обеспечение (выплату пенсий, стипендий, пособий);

- расходы на образование, здравоохранение, развитие фундаментальной науки, охрану окружающей среды.

С макроэкономической точки зрения все государственные расходы делятся на:

- государственные закупки товаров и услуг (их стоимость включается в ВВП); 

- трансферты (их стоимость не включается в ВВП); 

- выплаты процентов по государственным облигациям (обслуживание государственного долга).

Основными источниками доходов государства являются:

- налоги (включая взносы на социальное страхование);

- прибыль государственных предприятий;

- сеньораж (доход от эмиссии денег);

- доходы от приватизации.

 Виды состояний государственного бюджета
Разница между доходами и расходами государства составляет сальдо (состояние) государственного бюджета. Государственный бюджет может находиться в трех различных состояниях:

1. когда доходы бюджета превышают расходы (Т > G), сальдо бюджета положительное, что соответствует излишку (или профициту) государственного бюджета;

2.когда доходы равны расходам (G = Т), сальдо бюджета равно нулю, т.е. бюджет сбалансирован;

3.когда доходы бюджета меньше, чем расходы (Т < G), сальдо бюджета отрицательное, т.е. имеет место дефицит государственного бюджета.

На разных фазах экономического цикла состояние государственного бюджета разное. При спаде доходы бюджета сокращаются (так как сокращается деловая активность и, следовательно, налогооблагаемая база), поэтому дефицит бюджета (если он существовал изначально) увеличивается, а профицит (если наблюдался он) сокращается. При буме, наоборот, дефицит бюджета уменьшается (поскольку увеличиваются налоговые поступления, т.е. доходы бюджета), а профицит увеличивается

Государственный долг - это сумма величин бюджетных дефицитов, накопленных за определенный период времени.

Государственный долг обычно состоит из внутреннего и внешнего долга.
Внутренний государственный долг - это долг правительства перед физическими и юридическими лицами, связанный с заимствованием денежных средств внутри страны, необходимых для покрытия дефицита бюджета.

Образование внутреннего государственного долга вписывается в общую схему «доходы - расходы». Созданию государственного долга и государственным расходам предшествует не только дефицит госбюджета. Нужно еще определить источник заимствования денежных средств. Если это будет сектор домашних хозяйств, то там должны быть сформированы в достаточном объеме денежные сбережения. Кроме того, у домашних хозяйств должен быть экономический интерес отдавать свои денежные сбережения государству (покупая его ценные бумаги), а не размещать вклады в банковской системе.

3. Функции налогов. Принципы налогообложения

Бенджамин Франклин: « В жизни нет ничего неизбежного, кроме смерти и налогов».
Налог - это принудительное изъятие государством у домохозяйств и бизнеса определенной суммы денег не в обмен на товары и услуги. Налоги появляются с появлением государства, поскольку представляют собой основной источник доходов государства. Государство должно иметь средства для выполнения своих функций, основными из которых являются:
-   определение правил ведения экон.деятельности — «правил игры» (антимонопольное законодательство, поддержание частного сектора экономики, защита прав собственности, защита свободы конкуренции, защита прав потребителей и т.д.);
-   поддержание экон.стабильности (борьба с инфляцией, безработицей, обеспечение экон.роста):
-    производство общ. благ (обеспечение безопасности, правопорядка, образования, здравоохранения, развития фундаментальной науки);
социальная политика: соц.обеспечение малоимущих за счет перераспределения доходов, выплата пенсий, стипендий, пособий по безработице и т.п.) - борьба с отрицательными внешними эффектами (экол.политика). Средствами для оплаты расходов гос-ва в первую очередь выступают налоги. Поскольку услугами гос-ва пользуются все члены общества, то гос-во собирает плату за эти услуги со всех граждан страны. ТО, налоги представляют собой основной инструмент перераспределения доходов между членами общества и имеют целью уменьшение неравенства в доходах.
Налоговая система включает в себя:
1.  субъект налогообложения - кто должен платить налог;
2.  объект налогообложения - что облагается налогом;
3.  налоговые ставки - процент, по которому рассчитывается сумма налога. 

Принципы  налогообложения (сформулированы  А.Смитом «Исследование о природе и причинах богатства народов» 1776 г.:
справедливость - не должны обогащать богатых и делать нищими бедных;
понятность - налогоплательщик должен знать, за что платит налог и почему именно он;
удобность - налоги должны взиматься тогда и таким образом, когда и каким образом это удобно налогоплательщику, а не налогосборщику;
недорогой - сумма налоговых поступлений должна существенно превышать расходы по сбору налогов.
В основу современной налоговой системы положены принципы эффективности и справедливости. Налоговая система должна обеспечивать эффективное распределение и использование ресурсов на микроуровне. Справедливость должна быть вертикальной: люди, получающие разные доходы, должны платить неодинаковые налоги; и горизонтальной - люди с равными доходами должны платить равные налоги.

 Виды налогов. Различают два вида налогов. 1. прямой налог - это налог на определенную денежную сумму:

-    личный подоходный налог;
-    налог на прибыль;
-    налог на наследство;
-    налог на имущество;
-    налог с владельцев транспортных средств и др.
2. косвенный налог - это часть цены товара или услуг. Поскольку этот налог входит в стоимость покупок, то он носит неявный характер и представляет собой налог на потребление, а не на доход. Косвеацный налог может быть включен в цену товара либо как фиксированная сумма, либо как процент от цены. К косвенным налогам относятся:
-    НДС - имеет наибольший вес в России;
-    налог с оборота;
-    налог с продаж;
акцизный   налог   (подакцизными   товарами   являются   сигареты, алкоголь, автомобили, ювелирные изделия, меха); таможенная пошлина
Особенностью прямого налога является то, что налогоплательщик и налогоноситель - это один и тот же агент. Особенность косвенного налога -налогоплательщик и налогоноситель - это разные агенты. (Налогоплательщик -покупатель товара или услуги, оплачивает налог при покупке; налогоноситель - фирма, которая произвела этот товар или услугу, она выплачивает налог государству).
Воздействие налогов на экономику. Подробное изучение здесь принадлежит советнику президента США Р.Рейгану амер.экономисту Артуру Лафферу. Он построил гипотетическую кривую, с помощью которой показал воздействие изменения ставки налога на общую величину налоговых поступлений в госбюджет (гипотетическая так называемая потому, что свои выводы Лаффер делал не на основе анализа статистических данных, а на основе гипотезы, т.е. логических рассуждении и теоретического умозаключения)
                                                        Кривая Лаффера 
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Лаффер показал, что существует оптимальная ставка налога ((опт), при которой налоговые поступления максимальны (Т мах). Если увеличить ставку налога (до tI), то уровень деловой активности снизится и налоговые поступления сократятся (TI), поскольку уменьшится налогооблагаемая база. Поэтому в целях борьбы со стагфляцией (одновременным спадом производства и инфляцией) Лаффер в нач.80-х годов предложил такую меру, как снижение ставки налога (и на личные доходы, и на прибыль корпораций). Он предложил, что ставки подоходных налогов, существовавшие в амер.экономике, превышали оптимальную величину, поэтому экономика находилась на «плохой стороне» кривой. Снижение ставок подоходного налога от и до (опт., по его мнению, должно было послужить стимулом повышения деловой активности, что позволило бы решить две проблемы: 

1. Преодолеть стагфляцию; 

2. Увеличить налоговые поступления в бюджет, который находился в состоянии хронического дефицита
Таким образом, налоги являются не только основным источником доходов гос-ва и средством перераспределения доходов, но и важным инструментом стабилизации экономики.

Тема 5.4. Инфляция и антиинфляционная полимтика

1. Инфляция: причины и формы проявления

2. Уровень, темп и виды инфляции

3. Инфляция и безработица. Кривая Филлипса

4. Особенности антиинфляционной политики в России

1. Инфляция: причины и формы проявления

В мире почти нет стран, где в XXI в. не существовала бы инфляция. Она как бы пришла на смену прежней болезни рыночной экономики, которая стала явно ослабевать, - циклическим кризисам. Инфляция не является порождением современности, а имела место и в прошлом.
Инфляция - это обесценение денег, снижение их покупательной способности, дисбаланс спроса и предложения. В буквальном переводе термин "инфляция" (от лат.inflatio) означает "вздутие", т.е. переполнение каналов обращения избыточными бумажными деньгами, не обеспеченными соответствующим ростом товарной массы.

В последнее время экономисты стали выделять особый новый вид инфляции - стагфляцию. Стагфляция - это одновременное возрастание общего уровня цен, сокращение, объемов производства и, следовательно, увеличение безработицы. Стагфляция тесно связана с инфляцией предложения и спроса. Причинами являются структурное несовершенство рынка и отсутствие конкуренции, т. к. у монополий нет стимулов для снижения издержек. Многие исследователи полагают, что причиной стагфляции могут служить инфляционные ожидания: в условиях инфляционного спроса владельцы факторов производства начинают завышать стоимость своих услуг, ожидая возможное падение доходов из-за инфляции. Это приводит к росту издержек производства и уменьшению совокупного предложения. Наблюдается процесс одновременного роста цен (из-за инфляции спроса) и падение объемов производства.

Таким образом, стагфляция - это наихудший из всех видов инфляции, сочетающий  в себе проблемы инфляционного спроса и издержек, поэтому борьба с этим явлением крайне сложна.

2. Уровень, темп и виды инфляции

Основные виды инфляции.
1) По степени сбалансированности расхождения роста цен по различным товарным группам выделяют два вида: сбалансированная инфляция и несбалансированная. При первой цены различных товаров относительно друг друга остаются низменными, а при второй - цены различных товаров постоянно изменяются по отношению друг к другу в различных пропорциях. Несбалансированная инфляция встречается гораздо чаще и приносит больший ущерб экономике, т.к. хаос с ростом цен затрудняет ориентировку и оценку экономической ситуации для граждан, предприятий и инвесторов.

2) Инфляция разделяется на ожидаемую и неожидаемую. Первая предсказывается и прогнозируется заранее, вторая - нет. Так, по прогнозам инфляция в России по итогам  2007 г. не превысит 8%, тогда как в 2006 г. она составила 9%, в 2005 г. -  10.9%. Поэтому неожидаемая инфляция опасней ожидаемой, т.к. индивиды и хозяйственные агенты не успевают к ней приготовиться, что может быть чревато частичной или полной потерей сбережений. Неожиданная инфляция дезорганизует экономику, может привести к панике, отпугивает иностранных инвесторов нестабильностью, поэтому ее допущение считается крупным просчетом правительства.

 3) Наличие инфляционного процесса в экономике страны в первую очередь сказывается на ценах. В хозяйстве рыночного типа уровень инфляции обычно измеряют темпом роста цен. Но экономика иногда стоит и на нерыночных основаниях, когда инфляция сопровождается тотальным государственным планированием цен, поддержанием их неестественной стабильности.
4) По темпам роста цен инфляцию разделяют на три типа: 

- умеренная (ползущая) - 10% в год.
- галопирующая – от 20% до 200 % в год
- гиперинфляция - 50% в месяц.

 Умеренная инфляция наименее опасна и сопровождает развитие экономики практически всех стран. Темпы умеренной инфляции обычно не превышают 10% в год и, по мнению многих экономистов, являются просто платой за развитие промышленности страны. При такой инфляции стоимость денег сохраняется и отсутствует риск подписания контрактов в номинальных ценах. Нарастающая инфляция изменяется, следуя за экономическим циклом. Она увеличивается во время подъема и уменьшается в период спада. Однако здесь выявлена интересная закономерность: спад снижает темпы инфляции на меньшую величину, чем увеличивает их следующий за ним подъем. Кроме того, во время спада процесс подавления инфляции идет весьма медленно, тогда как подъем восстанавливает прежний уровень инфляции за довольно короткий срок, а дальше превосходит его. За эти свойства умеренная инфляция получила еще два названия - ползучая и нарастающая.
3. Инфляция и безработица. Кривая Филлипса

Кривая Филипса отражает взаимосвязь между темпами инфляции и безработицы.

Кейнсианская модель экономики показывает, что в экономике может возникнуть либо безработица (вызванная спадом производства, следовательно уменьшением спроса на рабочую силу), либо инфляция (если экономика функционирует в состоянии полной занятости).

Одновременно высокая инфляция и высокая безработица существовать не могут.
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Кривая Филипса была построена А.У. Филлипсом на основе данных заработной платы и безработицы в Великобритании за 1861-1957 годы. Следуя кривой Филлипса государство может выстроить свою экономическую политику. Государство с помощью стимулирования совокупного спроса может увеличить инфляцию и снизить безработицу и наоборот.

Кривая Филипса была полностью верна до середины 70х годов. В этот период случилась стагнация (одновременный рост инфляции и безработицы), которую кривая Филипса не смогла объяснить.

Применение Кривой Филипса

Кривая Филипса применяется для построения кривой совокупного предложения. Совокупное предложение выражает зависимость реального объема выпуска от уровня цен. А объем производства напрямую зависит от числа занятых в экономике. Чем больше количество занятых в экономике, тем больше объем производства и соответственно предложение.
4.Особенности антиинфляционной политики в России

Одним из сложнейших вопросов экономической политики является управление инфляцией. Способы управления ею неоднозначны и противоречивы по своим последствиям.

Управление инфляцией предполагает использование комплекса мер, помогающих в определенной мере сочетать рост цен (незначительный) со стабилизацией доходов. Инструменты управления процессом, применяемые в различных странах, различаются в зависимости от характера и уровня инфляции, особенностей хозяйственной обстановки, специфики хозяйственного механизма. В целом в индустриально развитых странах (в частности, в США и большинстве стран Западной Европы) темп инфляционного роста удается удерживать в довольно узких пределах.

Негативные социальные и экономические последствия инфляции вынуждают 

правительства разных стран проводить определенную экономическую политику. Антиинфляционная политика насчитывает богатый ассортимент самых разных денежно-кредитных, бюджетных мер, налоговых мероприятий, программ стабилизации и действий по регулированию и распределению доходов. Очень важным условием антиинфляционной политики является незави​симость правительства от групп давления: антиинфляционные меры нуж​но проводить последовательно и взвешенно. 

Важно отметить, что основным способом борьбы с инфляцией должна быть борьба с ее основополагающими причинами. 

Целями антиинфляционной политики должны быть в первую очередь быть:

·     сокращение инфляционного потенциала

·     предсказуемость динамики инфляции. 

·     снижение темпов инфляции

·     стабилизация цен

Основными задачами стабилизационной программы являются:

- сокращение правительственных расходов, в том числе сокращение субсидий;

- повышение налогов;

- снижение объемов кредитования коммерческих банков;

- увеличение выпуска казначейских облигаций и объемов зарубежных займов;

- повышение социальных расходов на нужды малообеспеченных слоев населения;

- фиксация обменного курса национальной валюты.

Подготовить программу стабилизации и начать ее выполнять - дело довольно трудное. Основная задача, чтобы она начала работать. Поэтому, многие страны пытаются одновременно с сокращением государственных расходов вносить изменения в экономическое законодательство. Это касается, например, закона, запрещающего Центральному банку выдавать кредиты правительству или коммерческим банкам. 

Как свидетельствует опыт, остановить инфляцию с помощью одних организационных мер весьма трудно. Для этого необходима структурная реформа, направленная на преодоление возникших в экономике диспропорций.

Конкретные методы сдерживания инфляции необходимо разрабатывать после определения характера инфляции, выделения основных и связанных с ними факторов, подстегивающих раскручивание инфляционных процессов. Каждая инфляция специфична и предполагает применение комплекса таких мер, которые соответствуют этой специфике.

Инфляция может носить монетарный или преимущественно структурный характер, ее источниками могут быть чрезмерный спрос (инфляция спроса) или опережающий рост заработков и цен на материалы и комплектующие (инфляция издержек). Инфляция может стимулироваться неоправданно низким курсом национальной валюты или неоправданным снятием ограничений на регулируемые цены так называемых ценообразующих товаров (топливо, сельскохозяйственное сырье). Стимулируют инфляцию и дефицит госбюджета, и монополизм поставщиков и производителей. 

Практически же действует не одна, а комплекс причин и взаимосвязанных факторов. Поэтому и методы борьбы с инфляционным процессом обычно носят комплексный характер, постоянно уточняются, и корректируются.

Практическая работа
Тема "Инфляция и антиинфляционная политика".

 Цели: 1. Понять сущность инфляции и способы измерения ее уровня.
2. Выяснить различие между инфляцией спроса и инфляцией издержек, между непредвиденной и прогнозируемой инфляцией.
3. Понять, как влияет инфляция на реальные доходы, занятость и динамику реального ВНП.

I. Основные термины и понятия
1.  Инфляция.
2.  Дефляция.
3.  Темп инфляции.
4.  Гиперинфляция.
5.  Инфляция спроса.
6.  Инфляция издержек.
7.  Ожидаемая инфляция.
S. Непредвиденная инфляция.
Варианты ответов.
а) Повышение цен, негативное воздействие которого на реальный доход не может быть ослаблено из-за отсутствия заранее принятых для этого мер со стороны получения дохода или государства.
б) Рост цен, вызванный ростом издержек производства.
в) Очень быстрый рост цен, порождающий «бегство» от денег.
г) Снижение общего уровня цен.
д) Повышение общего уровня цен.
е) Рост цен, вызванный избыточным спросом при неизменном реальном объеме ВНП.
ж) Повышение цен, прогнозируемое получателем дохода. Поэтому он может принять меры для снижения (или предотвращения) негативных последствий инфляции для его реального дохода.
з) Разница индексов цен отчетного и базисного года, сделанная на индекс базисного года.
И. Рост совокупных затрат приводит к инфляции, если:
а) экономика развивается в условиях полной занятости;
б) численной рабочей силы не растет;
в) фактический объем ВНП больше потенциального:
г) все ответы верны.
111. Что из перечисленного не имеет отношения к инфляции, обусловленной ростом издержек производства:
а) рост стоимости издержек на единицу продукции;
б) дополняющий рост заработной платы;
в) рост занятости и производства;
г) рост процентной ставки.

IV. В период ускоряющейся инфляции процентная ставка:
а) падает, т.к. падает цена денег;
б) падает потому что падает уровень занятости;
в) растет, т.к. цена денег падает;
г) растет, т.к. падает уровень занятости;
д) не меняется.
V. Непредвиденная инфляция обычно сопровождается:
а) отсутствием экономического роста;
б) снижением эффективности экономики;
в) перераспределением богатства и дохода:
г) верны ответы б) и в);
д) все ответы неверны.
VI. Инфляция предложения возникает вследствие:
а) роста объема предложения;
б) уменьшения объема выпуска;
в) роста затрат.
VII. Инфляция приводит к тому, что :
а) повышается риск инвестирования;
б) увеличивается спекулятивная направленность бизнеса;
в) появляется требования более высоких прибылей и процентов;
г) все ответы верны.
VIII. Антиинфляционная политика должна быть в первую очередь направлена на:
а) устранение причин инфляции;
б) уменьшение негативных последствий инфляции;
в) поддержку населения;
г) все ответы верны.
IX. При инфляционном, избыточном спросе государство может:
а) ограничить свои расходы;
б) повысить налоги;
в) ввести контроль над зарплатой;
г) все ответы верны;
д) верны а) и б).
X. При инфляции, сопряженной со спадом, могут быть эффективны:
а) повышение налогов;
б) рост государственных инвестиций;
в) контроль над зарплатой и ценами;
г) все ответы верны;
д) верны а) и б).

XI. Какой тип инфляции вызывают события, перечисленные в таблице: (инфляция спроса С, инфляции П)
	Событие
	Тип ияфдяняя

	1. Резкий скачок цен на нефть
	

	2. Значительный рост гос.расходов, направленных на военные нужду
	

	3. Автоматический рост зарплаты, связанный с законом о прожиточном минимуме
	

	4, Внезапное сокращение сбережений у большинства населения
	

	5. Внезапное и значительное сокращение налогов на личные доходы населения
	


XII.   Кривая Филлипса фиксирует связь между уровнем инфляции и: 

а) предложением денег;                 б) уровнем безработицы:
в) уровнем процента;                     г) реальной ставкой процента;
д) все ответы веры.
ХШ. В таблице представлены значения кривой Филлипса, по ее данным постройте кривую:
	Уровень безработицы
	Темп роста дан (%)

	2

4

6

8
	6
5

4
3


XIV. Задача:
Индекс цен текущего года составил 157%, а индекс цен прошлого года 110%. Определить уровень среднемесячной инфляции и ее вид.
X. Верно / неверно:
1. Инфляция - это общий рост производства.
2. Ожидаемая и непредвиденная инфляция оказывают одинаковое воздействие на перераспределение доходов.
3. Земля, золото, произведения искусства - нетрадиционные объекты инвестирования, вызванного желанием снизить опасность обесценения своих финансовых активов в период инфляции.
4. Непредвиденная инфляция может привести к перераспределению дохода между должником и кредитором в пользу первого.
5. Инфляция не приводит к снижению реальных доходов у всех слоев населения.
6. Эффективной временной мерой по преодолению инфляции, связанной со спадом, является контроль над зарплатой и ценами.
7.Антиинфляционные меры должны быть направлены на устранение причин инфляции.

Тема 5.5. Доходы, проблемы социальной политики государства в рыночной экономике

1. Основные направления социальной политики государства в современных условиях.

2. Принципы распределения доходов в обществе. 

3. Проблемы неравенства доходов. Кривая Лоренца и коэффициент Джини

Студент должен:

иметь представление:

- об основных видах доходов;

знать:

- сущность социальной политики государства в современных условиях;

уметь:

- рассчитывать реальные доходы;

- строить кривую Лоренца

1. Основные направления социальной политики государства в современных условиях.

Социальная политика — система мероприятий, проводимых правительством через местные и региональные органы власти, направленных на улучшение качества и уровня жизни больших социальных групп, финансируемых из средств госбюджета и соответствующих либо идеологическим установкам государства на данный момент, либо ценностным ориентациям общества на долговременную перспективу.
Социальная политика является составной частью общей стратегии государства, относящейся к социальной сфере: целенаправленная деятельность по выработке и реализации решений, непосредственно касающихся человека, его положения в обществе; по предоставлению ему социальных гарантий с учетом особенностей различных групп населения страны проводимая правительством, всеми ветвями и органами власти, опирающаяся на широкую общественную поддержку социальная политика предназначена аккумулировать, фокусировать, отражать обстановку в стране и ситуацию в обществе, потребности и цели социального развития.
При разработке и реализации социальной политики с необходимостью встаёт вопрос о социальных приоритетах, то есть социальных задачах, которые признаются обществом на данном этапе его развития наиболее настоятельными и срочными, требующими первоочередного решения. В качестве главных приоритетов социальной политики можно выделить:

· обеспечение человеку от рождения до старости нормальных условий жизни и развития;

· создание условий для функционирования семьи как первичной ячейки общества, особое внимание оказывать матерям;

· обеспечение экономической безопасности, надежная защита конституционных прав и свобод граждан;

· обеспечение эффективной защищенности населения: повышение качества социальной защиты населения, охрана здоровья, культуры, обеспечения жильем, улучшение демографической ситуации.

Объектом социальной политики является всё население страны.

К субъектам социальной политики относятся органы законодательной и исполнительной власти различных уровней, работодатели в государственном и негосударственном секторах экономики, также профсоюзные и иные общественные организации, которые влияют на разработку государственной социальной политики.

Принципы социальной политики:

· социальной справедливости,

· социальной ответственности,

· социального партнерства,

· социальных гарантий,

· преемственности.

Задачи социальной политики охватывают стимулирование экономического роста и подчинение производства интересам потребления, усиление трудовой мотивации и деловой предприимчивости, обеспечение должного уровня жизни и социальной защиты населения, сохранение культурного и природного наследия, национального своеобразия и самобытности.

Основными направлениями социальной политики, отражающими ее специфику, являются:
1) Главное внимание уделяется проблемам доходов граждан и уровня жизни. Цели социальной политики фокусируются в основном на том, чтобы не допустить дальнейшего снижения этого уровня, добиться для начала хотя бы стабилизации положения в этой области, ограничения, а затем и сокращения масштабов бедности, создания в перспективе условий для роста жизненного уровня населения. Такое усиленное внимание к данной проблеме, особенно в более ранних из упомянутых документов, где порой она чуть ли не вообще заслоняет собой другие социальные проблемы и задачи, вполне объяснимо. Жизненный уровень весьма значительных масс очень сильно упал, и без существенных подвижек в этой области значимость других социальных проблем несколько отходит на второй план. Но тем не менее совсем оставлять их без внимания нельзя, и многие из них определенное внимание в рассматриваемых документах все же получили. 
2) В подходах к обеспечению стабилизации жизненного уровня и постепенного создания условий для его повышения предлагается стимулировать активную трудоспособную часть общества высокопроизводительным и эффективным трудом либо предпринимательской деятельностью обеспечить свое благосостояние (а не рассчитывать на "милости" государства или еще кого-то) и благополучие всего общества, предоставить каждому трудоспособному члену общества условия, позволяющие ему своим трудом и предприимчивостью (обратим на это особое внимание!) обеспечить благосостояние семьи, формирование сбережений и их эффективное инвестирование. Что же касается социальной поддержки, она должна быть направлена на слабозащищенные группы населения, которые без нее не могут обойтись, при этом должна усиливаться ее адресность и обеспечиваться оптимальность соотношений между доходами активной части населения и нетрудоспособных граждан. 

3) В качестве очень важной черты современной социальной политики выступает положение о том, что государство должно обеспечить основные социальные гарантии в области доходов населения, т.е. гарантировать гражданам минимальный доход, а также дать им гарантии медицинского и социального обслуживания, помощи в случае болезни, инвалидности и разных социальных невзгод, гарантии получения образования и культурного развития на уровне, по меньшей мере, не ниже достигнутого. 
4) Намечается стабилизация положения в жилищной сфере, формирование системы поддержки слабозащищенных слоев населения в части содержания и приобретения, в т.ч. строительства, жилья. 

5) В качестве особой выдвигается задача решения хотя бы в какой-то степени такой проблемы, как безработица, а именно - сдерживание массовой безработицы и смягчение ее тяжелых социальных последствий. 
6) Определенное внимание уделяется проблемам развития отраслей народного хозяйства, непосредственно занятых предоставлением населению услуг социального характера, т.е. здравоохранения, образования, культуры, физкультуры и спорта. 

7) В отличие от высказываемых порой представлений, сводящих систему социальных явлений и процессов лишь к непроизводственным сторонам жизнедеятельности людей, в рассматриваемых документах к кругу задач и направлений социальной политики совершенно правильно относится решение проблем, связанных с регулированием трудовых отношений, - охрана труда, защита трудовых прав граждан, социальное партнерство, вопросы оплаты труда, подающиеся регулирующему воздействию социальной политики.  

8) В качестве особых задач выделяется решение специфически социальных проблем некоторых категорий населения: вынужденных мигрантов, военнослужащих, жителей Севера и др. 

9) применительно к отдельным этапам периода, на которые рассчитан тот или иной из упомянутых документов, устанавливается приоритетность решения определенных задач социальной политики, ев направлений. 

10) Большое внимание уделяется региональным аспектам социальной политики, определяются важнейшие линии взаимодействия федеральных и региональных органов власти в этой области. 
2. Принципы распределения доходов в обществе. 

 Уровень благосостояния людей характеризуют, прежде всего, получаемые ими доходы. Именно доходы определяют наши возможности в питании и одежде, в получении образования и медицинских услуг; возможности посещать театры и приобретать книги, активно путешествовать по миру и т. д. Понятие дохода шире понятия заработной платы, поскольку доход может содержать и другие денежные поступления.

Доходы населения – материальные средства, которыми располагает население для осуществления своих потребностей. Доходы рассматривают на разных уровнях, используя три основных показателя:

1.                 Номинальный доход – это общее количество денег, которое получено отдельными лицами (или начислено им) за определенный период. Структура этого дохода включает такие элементы, как факторные доходы, то есть те, что получены от использования собственных факторов производства,- заработная плата, рента, процент, прибыль; выплаты и льготы по линии государственных социальных программ (трансферты); плюс другие поступления – проценты по вкладам в банки, дивиденды на акции, страховые суммы, лотерейные выигрыши и прочее.

2.                 В отличие от номинального располагаемый доход представляет только ту часть номинала, которая может быть использована непосредственно на личное потреб​ление товаров и услуг, а также на сбережения. Иными словами, располагаемый доход равен номинальному минус налоги и другие обязательные платежи (от​числения в пенсионный фонд, на социальные нужды и другие).

3.                 Реальный доход - отражает покупатель​ную способность нашего денежного дохода. Он представляет собой количество товаров и услуг (в стоимостном выражении), которое мо​жно купить на располагаемый доход в течение определённого пери​ода (то есть здесь учитывается возможное изменение цен). Иначе говоря, это доступная каждому лицу (по доходу, которым он рас​полагает) индивидуальная «потребительская корзина».

Главными статьями доходов большинства населения являются заработная плата и трансфертные платежи. Соотношение между ни​ми заметно влияет на экономическое поведение людей. В частно​сти, когда в структуре доходов преобладают заработки, это сти​мулирует трудовую активность человека, его усердие, инициативу, предприимчивость. Когда же повышается роль трансфертов, люди становятся пассивнее по отношению к производственной деятель​ности и заражаются психологией иждивенчества. Поэтому напра​вления и размеры государственной социальной помощи должны быть продуманными, взвешенными и строго адресными. 

 В разных странах и в разные периоды действуют различные системы формирования доходов населения. Чаще всего выделяют следующие четыре основных принципа распределения:

1.                 Уравнительное распределение. Оно имеет место, когда все члены общества (или его определённая часть) получают равные доходы или блага. Такой принцип характе​рен для первобытных социумов, а также для стран с режимом, который Маркс и Энгельс определили как «казарменный коммунизм». В литературе можно встретить и другое, книжное название этого принципа – эгалитарное распределение. Поскольку люди по своим способностям и энергии различаются, то уравниловка вознаграждении их труда неизбежно порождает ситуацию, когда «один сажает виноградник, а другой ест его плоды». 

2.                 Рыночное распределение предполагает, что каждый из владельцев того или иного фактора производства (рабочей силы, предпринимательских способностей, земли, капитала) пол​учает разный доход - в соответствии с хозяйственной полезностью продуктивностью своего фактора. Так, по отношению к обладат​елям рабочей силы (то есть наёмным работникам) действует известный принцип распределения по труду. Он означает, что размер доходов каждого трудящегося зависит от конкретной рыночной оценки значимости данного вида труда, а также от его конечных результатов (сколько, чего, как и какого качества произведено).

3.                 Распределение по накопленному имуществу. Он проявляется в получении дополнительных доходов теми, кто накапливает и передаёт по наследству какую-либо собственность (землю, предприятия, дома, ценные бумаги и другое имущество).

4.                 Привилегированное распределение особенно характерно для стран с неразвитой демократией и граждански пассивным обществом. Там правители самоуправно перераспреде​ляют общественные блага в свою пользу, устраивая для себя повышенные оклады и пенсии, улучшенные условия жизни, труда, лечения, отдыха и другие льготы. Монтень прав: «не нужда, но скорей изобилие порождает в нас жадность».

В реальности все четыре рассмотренных принципа нередко по-разному сочетаются. Например, в СССР для «трудящихся масс» преобладала уравниловка, а для верхушки компартии (КПСС) и госаппарата существовали многообразные привилегии. В то время как «массы» испытывали на себе тяготы низких доходов, товарных дефицитов, перенаселенных коммунальных квартир, общежитий, подвалов и пр., номенклатурная элита имела высокие доходы, шикарные квартиры, машины, дачи, прекрасные питание и быт. Однако, какая бы система распределения ни была, в любом современном обществе неизбежно неравенство доходов людей.

3. Проблемы неравенства доходов. Кривая Лоренца и коэффициент Джини

Одним из наиболее известных способов измерения этого неравен​ства является построение кривой Лоренца. Речь идет при этом о персональном, а не функциональном распределении доходов.

Если мы разделим все население страны на 5 частей (квинти​лей), т. е. по 20%, и совокупные доходы общества также по 20%, то можем увидеть, что линия, исходящая из начала осей координат (бис​сектриса) дает нам представление о равном распределении доходов:

      % доходов                                               F
                   100

                           абсолютное равенство          кривая Лоренца

                    80


                    60                                                        абсолютное неравенство

                   40

                   20

                        0                                               Е            % семей
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Кривая Лоренца основана на расчете кумулятивных долей (накоп​ленных долей), и соответственно, построении кумулятивной кривой. На оси абсцисс мы откладываем первые 20% населения; затем, добавив вторую группу, получаем 40% населения, затем 60% и т. д. На оси ординат мы откладываем кумулятивные значения доходов: первые 20%, за​тем 40%, далее 60% и т. д. Если бы 20% населения получали бы 20% совокупных личных доходов, 40% населения - 40% доходов, и т. д., то мы построили бы как раз биссектрису, называемую линией абсолютно​го равенства. 

Но в реальности распределение не бывает абсолютно равным. Например, первые 20% населения получают 5% доходов, 40% населения - 15% доходов, 60% населения - 35% доходов, 80% населе​ния - 60% доходов, и, наконец, 100% населения - 100%» всех доходов общества. В соответствии с этими значениями мы и строим кривую Ло​ренца, которая отклоняется от линии абсолютного равенства. Кривая Лоренца  будет более вогнутой по отношению к биссектрисе, если распределение доходов отличается большей неравномерностью. На рисунке мы можем увидеть и линию абсолютного неравенства, идущую под прямым углом (0FE).

 Чем больше отклоняется кривая Лоренца от биссектрисы, тем сильнее не​равенство в распределении доходов, и чем активнее социальная поли​тика государства по выравниванию доходов, тем менее вогнута данная кривая. В зависимости от конкретных социальных программ и систем налогообложения в той или иной стране будет зависеть отличие кривых Лоренца, построенной для личных и для располагаемых доходов. 

Больше всего приближается к линии абсо​лютного равенства кривая Лоренца, отражающая распределение дохо​дов с учетом трансфертных выплат, а далее всего от нее находится кри​вая, демонстрирующая распределение доходов от собственности.

Еще одним показателем, используемым в экономической науке для определения степени дифференциации доходов, является коэффициент Джини (G), или индекс концентра​ции доходов. Этот коэффициент тесно связан с кривой Лоренца. Он представляет собой коэффициент, который определяется отношением площади «зоны неравенства» ко всей площади треугольника 0FЕ («зоны неравенства»). При этом значение индекса Джини изменяется в пределах от 0 (абсолютное равенство: гипотенуза и кривая слиты, разрыва между ними нет)  до 1 (абсолютное неравенство: разрыв максимальный, кривая «распласталась по катетам).  Таким образом, чем ближе коэффициент к 1, тем больше дифференциация доходов в обществе, выше их концентрация в немногих руках, и наоборот.

Дополнительная ценность кривой Лоренца и индекса Джини в том, что они позволяют проводить многосторонний анализ положения с распределением доходов в стране. К примеру, через сравнение этого положения до и после уплаты налогов, до и после выплаты трансфертов, через сравнение по разным странам мира и т.д. Тем самым можно определить, насколько результативны меры государства по смягчению неравенства в обществе.

Практическая работа

Тема: Доходы, проблемы социальной политики государства
в рыночной экономике.
Цели; 1. Уяснить основные понятия темы.
2. Выяснить границы вмешательства государства в действие рыночного механизма.
3. Определить степень неравенства в доходах с помощью кривой Лоренца.
I. Основные термины и понятия:
а) номинальный доход;
б) располагаемый доход;
в) прожиточный минимум;
г) потребительская корзина:
д) уровень жизни:
е) социальная защита:
ж) кривая Лоренца:
з) социальная политика.
1. Определенные обязательства общества по отношению к своим гражданам.
2. Вся сумма денежного дохода, не зависящая от налогообложения и изменения цен.
3. Размер денежного дохода, удовлетворяющий минимально допустимые потребности.
4. Степень обеспеченности населения материальными и духовными благами.
5. согласованная деятельность экономических субъектов, направленная на обеспечение благоприятных условий жизни и труда членов общества.
6. Сбалансированный набор товаров и услуг, удовлетворяющих функциональные потребности человека в определенный период времени.
7. Номинальный доход с учетом вычета налогов.
8. Кривая, отражающая степень неравенства в распределении доходов.
II. С точки зрения потребления оптимальное распределение - это распределение:
а)  поровну;
б) по собственности на факторы;
в) по труду.
Ш. Рыночный принцип распределения доходов.
а) по труду.
б) поровну;
в) по накопленному богатству;
г) по собственности на факторы.
IV. Вся сумма полученного дохода - это:
а) номинальный доход;
б) располагаемый доход;
в) реальный доход.
V. Располагаемый доход.
а) больше номинального;
б) меньше номинального;
в) равен реальному.
VI. Размер денежного дохода, удовлетворяющий минимально допустимые потребности - это:
а) прожиточный минимум;
б) уровень жизни;
в) потребительская корзина.
VI. К показателям уровня жизни принадлежит:
а) уровень реальных доходов;
б) объем потребляемых благ и услуг;
в) продолжительность рабочего времени;
г) все ответы веры.
VIII. Величина реальных доходов зависит от:
а) уровня заработной платы;
б) величины трансфертов;
в) налоговой политики;
г) инфляции;
д) все ответы верны.
IX. Социальная политика - это:
а) система мер;
б) согласованная деятельность экономических субъектов;
в) пенсии, стипендии, пособия.
X. К функциям социальной политики не относится:
а) формирование системы социальной защиты;
б) создание условий для роста благосостояния;
в) стимулирование экономического роста;
г) все ответы верны.
XI. К показателям качества жизни можно отнести:
а) состояние экологии;
б) уровень доходов;
в) условия труда;                           г) здоровье;
д) веры а), в), и г);
е) все ответы верны.

XII. Определенные обязательства общества по отношению к своим гражданам - это:
а) система социальной защиты;
б) социальная защита;
в) социальная политика.
XIII. На основании данных таблицы постройте кривую Лоренца:
	% семей
	20
	40
	60                   80                  100

	% доходов
	5
	15
	30                   50                  100


Как будет выглядеть кривая Лоренца при абсолютном равенстве распределении доходов?
	XIV. В таблице приведены данные распределения общего объема денежных доходов населения РФ в 2010 и 2011 годах нарастающим итогом:

	Денежные доходы
	2003
	2004

	Денежные доходы всего %
	100
	100

	В том числе по 20% группам населения; Первая (с наименьшими доходами)
	5,9
	6

	вторая
	10,2
	10,4

	третья
	14,8
	14,8

	четвертая
	21,6
	21,2

	Пятая (с наибольшими доходами)
	47,5
	47,6


С помощью кривой Лоренца покажите неравенство в распределении доходов РФ в 2010 и 2011 годах и сделайте вывод.
XV. Верно / неверно:
1 .Социальная политика оказывает влияние на экономический рост.
2. Величина свободного времени является показателем уровня жизни.
3. Качество жизни - величина субъективная.
4. Минимальная потребительская корзина отражает наиболее благоприятную структуру потребления.
5. Располагаемый доход больше номинального.
6. В рыночной экономике исчезают причины дифференциации доходов.
7. Пенсия должна являться стимулом к лучшей работе.
Тема 5.6. Безработица. Государственная политика занятости и регулирования безработицы

1. Понятие, статус и показатели безработицы

2. Виды безработицы. Естественный уровень безработицы

3. Причины и последствия безработицы: неэкономические и экономические. 

4. Государственная политика по борьбе с безработицей.

Студент должен:

иметь представление:

- о мерах государства по регулированию занятости и оказании помощи безработным;

знать:

- сущность, виды, измерения и издержки безработицы

1 вопрос.
Важным явлением, характеризующим макроэкономическую нестабильность выступает безработица. Чтобы определить, кто такие безработные, надо знать основные категории населения:

Трудовые ресурсы - часть населения, занятая экономической деятельностью или способная работать, но не работающая по тем или иным причинам (домохозяйки, учащиеся, безработные и др.).

Экономически активное население - это часть населения, которая предлагает свой труд для производства товаров и услуг. Экономически активное население включает две категории - занятых и безработных. 

Население (population – POP) страны с макроэкономической точки зрения делится на две группы: включаемые в численность рабочей силы  - L и не включаемые в численность рабочей силы-NL: POP = L + NL.
К категории NL относят людей, не занятых в общественном производстве и не стремящихся получить работу. В эту категорию автоматически включаются следующие группы населения: дети до 16 лет; лица, отбывающие срок заключения в тюрьмах; люди, находящиеся в психиатрических лечебницах и инвалиды. (Эти категории людей называют «институциональным населением», поскольку они находятся на содержании государственных институтов.) Кроме того, к категории не включаемых в численность рабочей силы относятся люди, которые в принципе могли бы трудиться, но не делают этого в силу разных причин, т.е. которые не хотят или не могут работать и работу не ищут: 

- студенты дневного отделения (поскольку должны учиться); 

- вышедшие на пенсию (поскольку уже отработали свое); 

- домохозяйки (поскольку хотя и трудятся полный рабочий день, но не в общественном производстве и не получают плату за свой труд); 

- бродяги (поскольку просто не хотят работать); люди, прекратившие поиск работы (искавшие работу, но отчаявшиеся ее найти и поэтому выбывшие из состава рабочей силы).

К занятым относятся лица обоего пола в возрасте от 16 лет и старше, а также лица младших возрастов, которые в рассматриваемый период:

а) выполняли работу по найму за вознаграждение, деньги или с ними расплачивались в натуральной форме, а также иную работу, приносящую доход, самостоятельно или с компаньонами как с привлечением, так и без привлечения наемных работников независимо от сроков получения непосредственной оплаты или дохода за свою деятельность;

б) временно отсутствовали на работе по причине: болезни или травмы; ежегодного отпуска; различного рода отпусков как с сохранением содержания, так и без сохранения содержания, отгулов; отпуска по инициативе администрации; забастовки и других причин;

в) выполняли работу без оплаты на семейном предприятии. 

К безработным относятся лица от 16 лет и старше, которые в течение рассматриваемого периода:

а) не имели работу (либо занятия, приносящего доход);
          б) искали работу;

в) готовы были приступить к работе.

Таким образом, общая численность рабочей силы делится на две части: 

· занятые (employed - E) - т.е. имеющие работу, причем неважно, занят человек полный рабочий день или неполный, полную рабочую неделю или неполную. Человек также считается занятым, если он не работает по следующим причинам:

·  а) находится в отпуске; б) болеет; в) бастует и г) из-за плохой погоды; 

· безработные (unemployed - U) - т.е. не имеющие работу, но активно ее ищущие. Поиск работы является главным критерием, отличающим безработных от людей, не включаемых в рабочую силу. 

Следовательно, общая численность рабочей силы равна: L = E + U.


Экономически неактивное население - это население, которое не входит в состав рабочей силы (включая и лиц моложе возраста, установленного для учета экономически активного населения). Численность экономически неактивного населения может быть определена как разность между численностью всего населения и численностью рабочей силы. 


Основным показателем безработицы является показатель уровня безработицы. 

Уровень безработицы (rate of unemployment - u) представляет собой отношение численности безработных к общей численности рабочей силы (сумме количества занятых и безработных), выраженное в процентах: 

u = U/L*100% или u = U/(E+U)*100%. 

Еще одним важным показателем статистики труда выступает показатель уровня участия в рабочей силе (labour force participation rate), который представляет собой отношение численности рабочей силы к общей численности взрослого населения, выраженное в процентах: уровень участия в рабочей силе = рабочая сила / численность взрослого населения.

2.Виды безработицы. Естественный уровень безработицы

Выделяют три основные причины безработицы: 

1. потеря работы (увольнение); 

2. добровольный уход с работы; 

3. первое появление на рынке труда. 

Различают три типа безработицы: фрикционную, структурную и циклическую.
Фрикционная безработица (от слова «фрикция» - трение) связана с поиском работы. Очевидно, что поиск работы требует времени и усилий, поэтому человек, ожидающий или ищущий работу, некоторое время находится в безработном состоянии. Особенностью фрикционной безработицы является то, что работу ищут уже готовые специалисты с определенным уровнем профессиональной подготовки и квалификации. Поэтому основной причиной этого типа безработицы является несовершенство информации (сведений о наличии свободных рабочих мест). Человек, потерявший работу сегодня, обычно не может найти другую работу уже завтра. 

К фрикционным безработным относятся: 

1. уволенные с работы по приказу администрации; 

2. уволившиеся по собственному желанию; 

3. ожидающие восстановления на прежней работе; 

4. нашедшие работу, но еще не приступившие к ней; 

5. сезонные рабочие (не в сезон); 

6. люди, впервые появившиеся на рынке труда и имеющие требующийся в экономике уровень профессиональной подготовки и квалификации. 

	


Фрикционная безработица представляет собой явление не только неизбежное, поскольку связана с естественными тенденциями в движении рабочей силы (люди всегда будут менять место работы, стремясь найти работу, в наибольшей степени соответствующую их предпочтениям и квалификации), но и желательное, так как способствует более рациональному размещению рабочей силы и более высокой производительности (любимая работа всегда более производительная и творческая, чем та, которую человек заставляет себя выполнять). 

Структурная безработица обусловлена структурными изменениями в экономике, которые связаны 

а) с изменением структуры спроса на продукцию разных отраслей и 

б) с изменением отраслевой структуры экономики, причиной которого является научно-технический прогресс. 

Структура спроса постоянно меняется. Спрос на продукцию одних отраслей увеличивается, что ведет к росту спроса на рабочую силу, в то время как спрос на продукцию других отраслей падает, что ведет к сокращению занятости, увольнениям рабочих и росту безработицы. Со временем меняется и отраслевая структура производства: одни отрасли устаревают и исчезают, такие как производство паровозов, карет, керосиновых ламп и черно-белых телевизоров, а появляются другие как, например, производство персональных компьютеров, видеомагнитофонов, пейджеров и мобильных телефонов. Меняется набор профессий, требующихся в экономике. Исчезли профессии

трубочиста, стеклодува, фонарщика, ямщика, коммивояжера, но появились профессии

программиста, имиджмейкера, диск-жокея, дизайнера. 

Причина структурной безработицы – несоответствие структуры рабочей силы структуре рабочих мест. Это означает, что люди, имеющие профессии и уровень квалификации, не соответствующие современным требованиям и современной отраслевой структуре, будучи уволенными, не могут найти себе работу. Кроме того, к структурным безработным относятся люди, впервые появившиеся на рынке труда, в том числе выпускники высших и средних специальных учебных заведений, чья профессия уже не требуется в экономике. К структурным безработным относятся также люди, потерявшие работу в связи с изменением структуры спроса на продукцию разных отраслей. В разные периоды времени спрос на продукцию одних отраслей растет, поэтому производство расширяется и требуются дополнительные рабочие, а спрос на продукцию других отраслей падает, производство сокращается, и рабочих увольняют.
Уровень структурной безработицы рассчитывается как отношение количества структурных безработных к общей численности рабочей силы, выраженное в процентах:                  

Структурная безработица более продолжительна и дорогостояща, чем фрикционная безработица, поскольку найти работу в новых отраслях без специальной переподготовки и переквалификации практически невозможно. Однако, как и фрикционная, структурная безработица представляет собой явление неизбежное и естественное (т.е. связанное с естественными процессами в развитии и движении рабочей силы) даже в высокоразвитых экономиках, поскольку постоянно меняется структура спроса на продукцию разных отраслей и постоянно меняется отраслевая структура экономики в связи с научно-техническим прогрессом, а поэтому в экономике постоянно происходят и будут всегда происходить структурные сдвиги, провоцируя структурную безработицу. Поэтому, если в экономике существует только фрикционная и структурная безработица (естественный уровень безработицы), то это соответствует состоянию полной занятости рабочей силы, а фактический объем выпуска в этом случае равен потенциальному.
3.Причины и последствия безработицы: неэкономические и экономические. 

Наличие циклической безработицы представляет собой серьезную макроэкономическую проблему, служит проявлением макроэкономической нестабильности, свидетельством неполной занятости ресурсов.
Выделяют экономические и неэкономические последствия безработицы, которые проявляются как на индивидуальном уровне, так и на общественном уровне.
Неэкономические последствия безработицы - это психологические и социальные и политические последствия потери работы. 

На индивидуальном уровне неэкономические последствия безработицы состоят в том, что если человек в течение продолжительного времени не может найти работу, то это часто приводит к психологическим стрессам, отчаянию, нервным (вплоть до самоубийства) и сердечно-сосудистым заболеваниям, развалу семьи. Потеря стабильного источника дохода может толкнуть человека на преступление (кражу и даже убийство), асоциальное поведение. 

На уровне общества это, в первую очередь, означает рост социальной напряженности, вплоть до политических переворотов. Не случайно американский президент Франклин Делано Рузвельт, объясняя причину разработки и проведения им политики «Нового курса» для выхода из Великой Депрессии, главной проблемой которой была огромная безработица (в США в этот период безработным был каждый четвертый), писал, что тем самым он хотел «предотвратить революцию отчаяния». Действительно, военные перевороты и революции связаны именно с высоким уровнем социальной и экономической нестабильности. Кроме того, социальными последствиями безработицы являются рост уровня заболеваемости и смертности в стране, а также рост уровня преступности. К издержкам безработицы следует отнести и те потери, которое несет общество в связи с расходами на образование, профессиональную подготовку и обеспечение определенного уровня квалификации людям, которые в результате оказываются не в состоянии их применить, а, следовательно, окупить. 
Экономические последствия безработицы на индивидуальном уровне заключаются в потере дохода или части дохода (т.е. снижении текущего дохода), а также в потере квалификации (что особенно плохо для людей новейших профессий) и поэтому уменьшении шансов найти высокооплачиваемую, престижную работу в будущем (т.е. возможном снижении уровня будущих доходов). 

Экономические последствия безработицы на уровне общества в целом состоят в недопроизводстве валового национального продукта, отставании фактического ВВП от потенциального ВВП. Наличие циклической безработицы (когда фактический уровень безработицы превышает ее естественный уровень) означает, что ресурсы используются не полностью. Поэтому фактический ВВП меньше, чем потенциальный (ВВП при полной занятости ресурсов). 
Зависимость между отставанием объема выпуска (в то время ВНП) и уровнем циклической безработицы эмпирически, на основе изучения статистических данных США за ряд десятилетий, вывел экономический советник президента Дж.Кеннеди, американский экономист Артур Оукен (A.Okun). В начале 60-х годов он предложил формулу, которая показывала связь между отставанием фактического объема выпуска от потенциального и уровнем циклической безработицы. Эта зависимость получила название «закона Оукена».
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4.Государственная политика по борьбе с безработицей.

Поскольку безработица представляет собой серьезную макроэкономическую проблему, выступает показателем макроэкономической нестабильности, государство предпринимает меры для борьбы с ней. Для разных типов безработицы, поскольку они обусловлены разными причинами, используются разные меры. Общими для всех типов безработицы являются такие меры как: 

· выплата пособий по безработице; 

· создание служб занятости (бюро по трудоустройству). 

Специфическими мерами для борьбы с фрикционной безработицей выступают: 

· усовершенствование системы сбора и предоставления информации о наличии свободных рабочих мест (не только в данном городе, но и других городах и регионах); 

· создание специальных служб для этих целей. 

Для борьбы со структурной безработицей используются такие меры как: 

· создание государственных служб и учреждений по переподготовке и переквалификации; 

· помощь частным службам такого типа. 

Основными средствами борьбы с циклической безработицей являются: 

· проведение антициклической (стабилизационной) политики, направленной на недопущение глубоких спадов производства и, следовательно, массовой безработицы; 

· создание дополнительных рабочих мест в государственном секторе экономики. 

Решите задачи:

Определите, к какой категории населения (занятые - Е, безработные - U или не включаемые в рабочую силу - NL) относятся следующие люди:
1.   Учитель китайского языка, отчаявшийся найти работу и прекративший ее поиски;
2.  Дипломат, уволившийся по собственному желанию и рассчитывающий найти более высокооплачиваемую работу;
3.  Дизайнер, не работающий из-за воспаления легких;
4.   Домашняя хозяйка, которая занимается своим домом и семьей;
5.  Менеджер, находящийся в больнице после операции аппендицита;
6.  Студент дневного отделения АКТ;
7.   Бухгалтер, занятый не полный рабочий день и искавший более выгодную работу так долго, что прекратил ее поиски;
8.   Бродяга, полностью довольный своей жизнью;
9.   Заболевший на долгий срок и поэтому не работающий водитель трамвая;
10.  Студент, окончивший техникум, но еще не нашедший работу;
11.  Модный парикмахер, занятый неполную рабочую неделю и активно ищущий "   другую работу;
12.15-летний подросток, подрабатывающий в ресторане «Макдональдс»; 13.Водолаз, не работающий из-за наступления зимы.
Определите, к какому виду безработицы (фрикционная - Ф, структурная - С, циклическая - Ц) относятся следующие люди:
1.  Парикмахер, уволившийся по собственному желанию;
2.  Повар, нашедший работу, но еще не приступивший к ней;
3.  Кондитер, уволенный в связи с падением спроса на пирожные и торты;
4.  Менеджер, уволенный из-за ссоры с начальником; 

5. Строитель, не работающий из-за наступления зимы;
6. Продавец супермаркета, уволившийся с прежнего места работы в связи с
переездом в другой город;

 7. Специалист,   окончивший   учебное   заведение   и   обнаруживший,   что   его
профессия устарела и не требуется в экономике; 

8. Заболевший гриппом и поэтому не работающий программист;
9.   Уволившийся грузчик, рассчитывающий найти более легкую работу;
10.  Кондуктор автобуса, уволенный в связи с введением компостеров;
11.Выпускник АКТ, пока не решивший, какой вариант из предложенных ему
выбрать; 

12.Рабочий речного судна, не работающий в связи с окончанием навигации; 

13.Крупье казино, уволенный из-за спада в экономике 
Тема 5.7. Актуальные проблемы интеграции российской экономики в мировую

1. Необходимость международной интеграции. Основные формы мировых экономических отношений. Мировая торговля.

2. Международная валютно-кредитная система. Государственное регулирование валютного курса.

3. Место и роль России в мировом хозяйстве.

Студент должен:

знать:

- необходимость включения экономики России в мировой рынок

1. Необходимость международной интеграции. Основные формы мировых экономических отношений. Мировая торговля.

В условиях интернационализации мировой экономики растет зависимость развития каждой национальной экономики от внешних факторов. Это подтверждается ростом мирового товарооборота, объемов инвестирования капиталов за рубеж, активизацией международной миграции рабочей силы. Очевидно, это проистекает из того, что внешнеэкономические факторы смягчают (или даже устраняют) часть противоречий в национальных экономиках, позволяя более рационально сочетать внутренние и внешние возможности для эффективного хозяйствования и экономического развития.
Последнее ведет к углублению международного разделения труда (МРТ) и усилению взаимозависимости национальных экономик, выходящих за пределы своих национальных территориальных границ и становящихся все более открытыми. Как следствие формируются разнообразные и устойчивые хозяйственные связи (прежде всего производственные, финансовые, внешнеторговые и т.д.), которые выводят воспроизводственный процесс за пределы национальной экономики и в результате переплетения с факторами производства других экономик, позволяют повысить их экономическую эффективность. 

Первой и простейшей формой интеграции считаются зоны свободной торговли (ЗСТ). Государства образуют их для того, чтобы расширить рынки товаров, капиталов, рабочей силы за счет либерализации их перемещения на территории вошедших в зону государств, в частности, во внешней торговле снимаются таможенные формальности и таможенные пошлины. Однако это касается только товаров, произведенных на территории ЗСТ. По отношению к товарам третьих стран каждый из участников ЗСТ осуществляет самостоятельную внешнеторговую политику. Именно поэтому таможенные границы между участниками объединения сохраняются.

Вторая форма МЭИ – таможенный союз (ТС). В ТС государства проводят общую внешнеторговую политику, а также политику движения капитала и рабочей силы по отношению к третьим странам, что позволяет им снять таможенные границы между собой. В результате формируется относительно единое экономическое пространство. В его пределах развертывается более свободная конкуренция, складывается более эффективная территориальная и отраслевая структура разделения труда. Единый внутренний тариф заменяется согласованным внешним тарифом .

Все участники получают выигрыш в виде роста производительности труда, экономию на масштабах производства и на ликвидации таможенных издержек и иного контроля над внешнеэкономическими связями

Общий рынок (экономический союз - ЭС) – еще одна форма МЭИ. Она предполагает устранение всех скрытых барьеров на пути движения товара, капитала, рабочей силы, инфляции, которые неизбежно возникают в связи с различиями в структуре национального производства и в механизмах реализации национальной экономической политики. На данной стадии интеграции происходит унификация налогового, финансового, трудового законодательства всех стран-участниц. Как показывает международный опыт создание общего рынка – процесс весьма длительный и не заканчивается, а только начинается с его провозглашением. Его цель состоит в том, чтобы унифицировать рынок, гармонизировать систему норм и стандартов в производстве товаров, создать общие правила регулирования рынка и выработки совместной промышленной, налоговой политики, позволяющие сблизить экономики и обеспечить их взаимопроникновение и сращивание. 

Считается, что ЭС - наиболее зрелая форма интеграции, позволяющая постепенно нивелировать ощутимые расхождения между текущими рыночными курсами национальных валют, а значит ввести единую валюту. В результате усиливается взаимовлияние финансовой, бюджетной, структурной и др. политики, и возникает необходимость их наднациональной координации и взаимодействия, а в ряде областей проведение совместной политики и создание для этого эффективных инструментов.

Интеграция в любой форме не мыслима без создания совместных органов управления, и их количество, состав и компетенция зависят от нее. Общим же является то, что объединяющиеся государства делегируют часть властных полномочий, т.е. происходят изъятия из экономического суверенитета стран. С накоплением таких изъятий межгосударственные органы трансформируются в надгосударственные. И тогда (опыт ЕС) создается общее правительство, парламент, банк и другие интеграционные институты.

Международное разделение труда представляет собой специализацию отдельных государств на производстве отдельных видов продукции или стадий производства и обмен произведенной продукцией между ними. Оно проявляется в единстве двух процессов производства – его расчленении, специализации и объединении, кооперации. Международная кооперация труда налаживает взаимодействия и экономические связи между странами, вовлеченными в единое мировое хозяйство. Можно сказать, что международное разделение труда является одновременно способом международного объединения труда.

Специализация способствует развитию производительных сил страны, их направленному и целевому использованию. Международная кооперация приводит к осуществлению крупномасштабных замыслов и налаживанию узкоспециализированного производства, что приводит к дальнейшему совершенствованию производительных сил, увеличению объема производства, улучшению качества произведенной продукции в единой мировой хозяйственной системе.

Важнейшие формы мировых экономических отношений следующие:

1. международная торговля товарами и услугами;

2. интернациональное перемещение предпринимательского и ссудного капиталов;

3. международная миграция рабочей силы;

4. создание совместных предприятий;

5. развитие международных корпораций;

6. международное научно-техническое сотрудничество.

Международная торговля представляет собой обмен товарами и услугами через государственные границы. В основе такого обмена лежит принцип сравнительных преимуществ, предложенный Д. Рикардо. В соответствии с данным принципом государству следует производить и продавать другим странам те товары, которые оно способно производить с наибольшей продуктивностью и эффективностью, т.е. с относительно меньшими издержками, чем другие блага в этой же стране, покупая при этом у других стран те товары, которые оно не способно производить с аналогичными параметрами.

Международная торговля состоит из импорта и экспорта.

Импорт заключается в приобретении продукции в другой стране.

Экспорт - продажа продукции в другие страны.

Вывоз капитала представляет собой вывоз денежных средств из одной страны в другую для выгодного их размещения.

Вывоз капитала осуществляется в виде предпринимательского (прямые и портфельные инвестиции) и ссудного капиталов.

Прямые инвестиции - это вложения капитала в зарубежные предприятия, обеспечивающие инвестору контроль над ними. Для такого контроля инвестор должен обладать не менее чем 20-25% акционерного капитала компании.

"Портфельные" инвестиции означают покупку ценных бумаг иностранных компаний. В отличие от прямых, подобные инвестиции не дают права контроля над деятельностью предприятий и используются в основном для роста финансовых средств путем получения процентов и дивидендов на вложенный капитал.

Вывоз ссудного капитала - это предоставление иностранным компаниям, банкам, государственным органам средне- и долгосрочных кредитов в денежной и товарной форме с целью получения прибыли из-за выгодной нормы ссудного процента.

Международная миграция рабочей силы - это международное перемещение работников, связанное с поиском занятости в других странах. Этот процесс объясняется возможностью получения более высоких доходов, лучшими перспективами социального, профессионального продвижения.

Создание совместных предприятий, позволяющее объединять денежные средства, технологии, управленческий опыт, природные и другие ресурсы из разных стран и осуществлять общую производственно-экономическую деятельность на территории какой-либо одной или всех стран.

Развитие международных корпораций, деятельность которых осуществляется в основном через прямые зарубежные инвестиции из одной страны в другие страны. Различают транснациональные и многонациональные корпорации.

Транснациональные корпорации (ТНК) - это форма международного бизнеса, причем головная компания принадлежит капиталу одной страны, а филиалы расположены в других странах мира.

Многонациональные корпорации (МНК) - это международные корпорации как по своей деятельности, так и по капиталу, т.е. ее капитал формируется из средств нескольких национальных компаний.

Подавляющее большинство современных международных корпорации имеют форму ТНК.

Международное научно-техническое сотрудничество представляет собой обмен результатами научных исследований и разработок, техническими и технологическими новшествами. Данное сотрудничество может осуществляться путем обмена научно-технической информации, учеными и специалистам проведением научно-исследовательских работ и разработкой научно-технических проектов и др.

Междунаро́дная торго́вля — система международных товарно-денежных отношений, складывающаяся из внешней торговли всех стран мира.

Международная торговля возникла в процессе зарождения мирового рынка в XVI—XVIII веках. Её развитие — один из важных факторов развития мировой экономики Нового времени

Термин международная торговля впервые использовал в XII веке итальянский ученый-экономист Антонио Маргаретти, автор экономического трактата «Власть народных масс на Севере Италии».

Преимущества участия в международной торговле
· интенсификация воспроизводственного процесса в национальных хозяйствах является следствием усиления специализации, создания возможности для зарождения и развития массового производства, повышения степени загруженности оборудования, роста эффективности внедрения новых технологий;

· увеличение экспортных поставок влечёт за собой повышение занятости;

· международная конкуренция вызывает необходимость совершенствования предприятий;

· экспортная выручка служит источником накопления капитала, направленного на промышленное развитие.

ЗАДАНИЕ

Изучив теоретический материал по первому вопросу подберите примеры из СМИ международной торговли на современном этапе и сделайте выводы.

2. Международная валютно-кредитная система. Государственное регулирование валютного курса.

Международные валютные отношения постепенно приобрели определенные формы организации на основе интернационализации хозяйственных связей. Валютная система — это форма организации и регулирования валютных отношений, закрепленная национальным законодательством или межгосударственными соглашениями. Различаются национальная, мировая, международная (региональная) валютные системы.
1.         Международная валютная система — закрепленная в международных соглашениях форма организации валютно-финансовых отношений, функционирующих самостоятельно или обслуживающих международное движение товаров и факторов производства. Она состоит из двух групп элементов.

2.         Валютные элементы — национальные валюты, условия их взаимной конвертируемости и обращения, валютный паритет, валютный курс и национальные и международные механизмы его регулирования.

3.         Финансовые элементы — международные финансовые рынки.

4.         Мировая валютная система базируется на функции мировых денег. Они служат мировым платежным средством, мировым покупательным средством и материальным воплощением общественного богатства.

Валютный курс — пропорциональный обмен одной национальной валюты на другую путем купли-продажи. Другими словами, валютный курс — цена денежной единицы одной страны, выраженная в денежных единицах другого государства или международных валютных единицах.

Валютные курсы бывают фиксированными и плавающими.

Фиксированный валютный курс — соотношение между двумя валютами, устанавливаемое в законодательном порядке.

Плавающий валютный курс — устанавливается на торгах, на валютной бирже, путем взаимодействия спроса и предложения на валюту.

Существуют три основные системы валютных курсов. 

1. Фиксированная. При такой системе государство устанавливает золотое или долларовое содержание национальной денежной единицы и использует золотовалютный запас для поддержания курса (в основном страны Латинской Америки).

2.         Свободная плавающая. Курс национальной валюты в этом случае складывается в зависимости от изменения соотношения спроса и предложения на нее на валютных рынках и не предполагает вмешательства государства, в каком бы виде оно ни происходило, в формирование курса (данной системы определения курса национальной валюты наиболее последовательно придерживаются США, Канада, Великобритания, Япония, Австралия).

3.         Управляемая плавающая. При этой системе при внешнем сохранении плавающей системы государство влияет на формирование курса национальной валюты через ЦБ, который сглаживает колебания курса путем покупки и продажи валюты на валютных рынках. Такая система установления курса национальной валюты характерна для России и ряда других стран.

3. Место и роль России в мировом хозяйстве.

В отличие от новых индустриальных стран (Южная Корея, Тайвань, Сингапур) и таких крупных развивающихся стран, как Бразилия, Индия или Китай, Россия пока не сумела пробиться на широкий мировой рынок и завоевать собственные надежные ниши на нем по поставкам не сырьевой, а готовой промышленной и сельскохозяйственной продукции (о высоко технологичной продукции, за исключением военной, речь не идет).

Не менее серьезной проблемой является фактическое прекращение после 1998 г. начатых в 1992 г. рыночных реформ, в ходе которых хотя и было допущено много ошибок, но движение в сторону развития рыночных отношений, предпринимательства, конкуренции и вхождения в мировую экономику в общем было правильным. В отдельные годы в 1999–2003 гг., похоже, терялось даже само направление этих реформ. В течение многих лет, начиная с 1992 г. парламент в своем противостоянии президентской власти сознательно тормозил формирование рыночных отношений, напрямую мешал проведению реформ, активно вел работу по дискредитации и реформаторов, и президента.

В связи с этим встал вопрос о государственном стимулировании подъема российской экономики, повышении ее эффективности и реструктуризации с помощью современной промышленной политики и политики в отношении предприятий и ускорения НТП. Идея тотального ухода государства из экономики на практике никогда не возникала. Речь не идет и о вхождении сильного государства во все поры нашей экономической жизни, как это было в советские времена. Речь идет о нормальном и объективно обусловленном регулировании хозяйственных процессов в стране, стимулировании их эффективности, предпринимательской активности, конкурентоспособности, государственном стимулировании самого хода реформ. Все это имеет место в странах со зрелой рыночной экономикой, формирование которой без государственной поддержки невозможно.

В качестве важной причины большинства неудач в сфере российской экономики и ее реформирования следует назвать слабость институтов власти, отсутствие необходимой политической воли к формированию истинно эффективной рыночной экономики и демократического строя. Недостаточный профессионализм, неграмотность и неопределенность в принятии решений, бездеятельность, а порой и прямой саботаж в их исполнении на разных уровнях государственной власти, слияние последней с финансовой и частнопредпринимательской сферой – все это обычное дело в системе нынешнего управления в России и не может не сказаться самым негативным образом на характере развития российской экономики.

Однако главной причиной неудач, о которых идет речь, является неясность, неопределенность общественного сознания в нашей стране, то, что на Западе часто называют «российской ментальной инвалидностью». Последняя порождена тем, что общество не полностью отошло от прежнего, советского идеологизированного мышления, не подвело черту под своим коммунистическим прошлым в виде общественного суда над преступлениями большевиков, раскаяния или покаяния за допущенные беззакония и трагедии в течение советского периода российской истории. Такое положение принципиально отличает Россию, например, от Германии, где перестройка общественного сознания была проведена еще при Аденауэре, и сегодня немецкая нация предстает перед всем миром вполне обновленной, современной, органически вписанной в процесс мировой цивилизации, заслуживающей международного доверия.

Другой сдерживающий фактор экономического роста в России – ее государственный внешний долг, составляющий в настоящее время порядка 130 млрд. долл. В течение ближайших 10 лет ежегодные выплаты только на погашение долгов международным финансовым организациям и процентные выплаты инвесторам, купившим российские еврооблигации, составят от 3,5 до 5,0 млрд. долл. Трудности страны, связанные с погашением внешнего долга, еще более обостряются по причине массового оттока капиталов из России. Ежегодно из страны вывозится до 14 млрд. долл., что обусловлено недостаточной стабильностью внутриполитической и социально-экономической жизни в стране, прекращением рыночных реформ, неясностью отношений между государством и бизнесом, слабостью финансово-банковской системы, разгулом криминалитета, отсутствием необходимого таможенного и валютного контроля, т.е. слабостью не только политической власти в стране, но и ее экономических и правовых институтов, включающих законодательство, адекватное современной эффективной рыночной системе.

В начале XXI в. ситуация в соотношении сил между Россией и другими крупными в экономическом отношении странами мира по показателю ВВП стала меняться в пользу России. С 1999 по 2006 г. Россия укрепила свои позиции в мировой экономике. Ее ВВП приблизился к уровню США, т.е. отставание сократилось. Место России в мире по объему промышленного производства заметно выше, чем по показателю ВВП. По объему промышленного производства мы занимаем 6-е место в мире и составляем немногим более 20% уровня США. В результате спада производства в России в 1998 г. соотношение ее уровней производительности труда в промышленности и соответствующих уровней главных капиталистических стран заметно ухудшилось. Лишь после 1999 г. начался процесс улучшения этих соотношений. За 1998–2006 гг. производительность труда в промышленности Российской Федерации увеличилась практически более чем на треть.

В отличие от новых индустриальных стран (Южная Корея, Тайвань, Сингапур) и таких крупных развивающихся стран, как Бразилия, Индия или Китай, Россия пока не сумела пробиться на широкий мировой рынок и завоевать собственные надежные ниши на нем по поставкам не сырьевой, а готовой промышленной и сельскохозяйственной продукции (о высоко технологичной продукции, за исключением военной, речь не идет).

Объективно необходимы жесткие меры по предотвращению нежелательного оттока капитала из России и по борьбе с коррупцией, необходимо укрепление банковской системы.

Государство должно поставить надежный заслон криминальным и теневым структурам в финансовой и производственной сферах, сосредоточиться на стимулировании роста производства и платежеспособного спроса, на новом рывке в реформировании и модернизации российской экономики и общества, а во внешней торговле ориентироваться на правовую систему ВТО.

ИТОГОВЫЙ ТЕСТ

Вариант 1.

1. Экономика – это:

            а) хозяйство страны;   б) совокупность наук;   в) совокупность отношений; 

             г) все ответы верны

2. Меркантилисты выражали интересы:

           а) крестьянства;  б) торговой буржуазии;  в) промышленной буржуазии

3. Монетаристы сводят управление экономикой прежде всего к:

           а) регулированию налогов;  б) наращиванию инвестиций;  в) контролю над   денежной массой.

4. Регулярное вмешательство государства в экономику характерно для:

           а) рыночной экономики;  б) плановой экономики;  в) традиционной экономики

5. Собственность - это:
            а) имущество, ресурсы;    б) отношение;   в) право;   г) нет верного ответа.

6. Закон спроса предполагает:
а) превышение предложения над спросом вызовет снижение цены;
б) если доходы у потребителей растут, они обычно покупают больше товаров;
в) кривая спроса обычно имеет положительный наклон;
г) когда цена товара падает, объем покупок растет.

7. Какой ряд значений иллюстрирует закон убывающей предельной полезности:

           а) 20, 15, 9, 2;  б) 2, 3, 4, 5;  в) 20, 25, 27, 28; г) 20, 15, 15, 15.

8. Номинальная заработная плата – это:
    а) количество жизненных благ, которое можно купить за денежную зарплату;

    б) определенная сумма денег, которая выплачивается работнику за труд;

    в) форма труда, при которой оплачивается количество выработанной продукции;

    г) величина оплаты труда в единицу времени

9. Ожидаемая норма прибыли:             19      17    15     13     11       9 

Объем инвестиций в оборудование    220    250   300   360   430   500
Если ставка процента составит 13%, то инвестиции будут равны:
а) 300;  б) 360;  в) 430;  г) 500;   д) более 500.

10. Рынок товаров и услуг находится в равновесном состоянии, если:
     а) спрос равен предложению;  б) цена равна издержкам;  в) объем предложения равен объему спроса.

11. Личный доход — это:
а)  Стоимость произведенных за год товаров и услуг.
б)  Доход, полученный домохозяйствами в течение данного года.
в)  Весь доход, предназначенный для личных расходов, после уплаты налогов.
г)  Сумма сбережений из частных источников, находящихся в данной стране.

12. Какие из перечисленных агрегатных величин не используются при опре​делении объема национального дохода?
а)  Прибыль корпорации.
б)  Государственные трансфертные платежи.
в)  Проценты, выплачиваемые предпринимателями за капитал, полу​ченный в кредит.
г)  Рентный доход.
д)  Зарплата и жалованье.

13.  Совокупный спрос – это:
      а) спрос всех домашних хозяйств;  б) сумма планируемых расходов;  в) суммарный спрос домашних хозяйств и государства;   г) верного ответа нет.

14.  Наиболее существенная причина экономического роста в развитых странах – это:

      а) увеличение объема рабочего времени;  б) технологические изменения в   производстве;   в) увеличение объема применяемого капитала;  в) увеличение посевных площадей.

15. Инструменты стимулирующей монетарной политики:
      а) снижение нормы обязательных резервов;  б) увеличение учетной ставки процента; 

      в) продажа ЦБ гос.ценных бумаг 

16.  Политика «дешевых денег» проводится в:

     а) период инфляции;  б) период спада;  в) период бума

17. Располагаемый доход.
      а) больше номинального;  б) меньше номинального;  в) равен реальному.

18. Кому принадлежит выражение: «В жизни нет ничего неизбежного, кроме смерти и налогов»:
          а) К.Марксу;  б) Б.Франклину;    в) В.И.Ленину;   г) А.Смиту

19. Кривая Лоренца при абсолютном равенстве доходов имеет вид:

            а) вогнутой кривой;  б) выгнутой кривой;   в) прямой;  г) биссектрисы  

20. Инфляция, измеряемая процентами в год двузначными цифрами – это:
            а) галопирующая;  б) высокая;  в) умеренная;    г) гиперинфляция

ИТОГОВЫЙ ТЕСТ

Вариант 2.

1. Экономическая теория – это наука о:

а) взаимодействии спроса и предложения;   б) производственных отношениях; 

в) потреблении и сбережении;   г) нет верного ответа

2. Меркантилисты отождествляли богатство с:

а) золотом и серебром;  б) бумажными деньгами;  в) товарами и услугами.

3. Что из перечисленного изучает микроэкономика:

а) производство в масштабе всей экономики;  б) численность занятых в хозяйстве;   в) общий уровень цен;   г) производство муки и динамику ее цены.

4. Плановая экономика характерна сегодня для:

а) ряда африканских стран;  б) Северной Кореи и Кубы;  в) Китая и Египта;  

г) Северной и Южной Кореи

     5. Собственность является:

        а) юридической категорией;  б) экономической категорией; в) оба ответа верны; г) нет          правильного ответа.

6. Какой термин отражает способность и желание людей платить за что-либо: 

а) потребность;  б) спрос;             в) необходимость; г) желание.

7. Если доход уменьшается, то бюджетная линия:
    а) сдвигается вправо;  б) сдвигается влево;  в) поворачивается;  г) меняет угол наклона

8. Реальная заработная плата – это:

    а) количество жизненных благ, которое можно купить за денежную зарплату;

    б) определенная сумма денег, которая выплачивается работнику за труд;

    в) форма труда, при которой оплачивается количество выработанной продукции;

    г) величина оплаты труда в единицу времени

9. Ожидаемая норма прибыли:             19      17    15     13     11       9 

Объем инвестиций в оборудование    220    250   300   360   430   500
Увеличение процентной ставки с 15 до 17% приведет:
а) росту инвестиций на 40;
б) росту инвестиций на 50;
в) сокращению инвестиций на 50;
г) сокращению инвестиций на 40;
д) росту инвестиций более чем на 50.

10. Если рыночная цена выше равновесной, то:

     а) появляется избыток товара;  б) возникает дефицит товаров;  в) формируется рынок покупателя;  г) падает цена ресурса

11. Что из перечисленного включается в состав ВНП?
а)  услуги домашней хозяйки.; б)  покупка у соседа подержанного автомобиля;  в)покупка новых акций у брокера; г)  стоимость нового учебника в местном книжном магазине.

12. Валовые частные инвестиции учитываются при расчете:

    а) ВНП по методу потока доходов;  б)  ВНП по методу потока расходов;  в) личного дохода;  г) располагаемого дохода
13. Совокупное предложение – это стоимость:

     а) всех предъявленных к продаже конечных товаров и услуг;  б) валового    национального продукта;  в) валового внутреннего продукта
14. При экстенсивном типе экономического роста объем производства возрастает за счет:

     а) привлечения ресурсов;  б) роста производительности труда;  в) повышении эффективности производства
15. Инструменты сдерживающей монетарной политики:

      а) увеличение  нормы обязательных резервов;  б) снижение учетной ставки процента; 

      в) покупка ЦБ гос.ценных бумаг 

16. Эмиссия – это:

       а) выпуск в печать средств массовой информации; б) выпуск денег в обращение;  в) выпуск на волю заключенных

17.  Величина реальных доходов зависит от:
     а) уровня заработной платы; б) величины трансфертов; в) налоговой политики; 

     г) инфляции;   д) все ответы верны.

18. Естественный уровень инфляции составляет:

      а) 10% в месяц;   б) 30% в год;  в) 4-% в год;   г) 99% в год;    д) 9% в месяц

19.Абсолютной ликвидностью обладает денежный агрегат:
            а) М3;  б) М1;  в) М1 и М2;  г) М0

20.Инфляция, измеряемая процентами в месяц (200-300% и более в год) – это:

      а) галопирующая;  б) высокая;  в) умеренная;    г) гиперинфляция

ИТОГОВЫЙ ТЕСТ

Вариант 3.

1. Если экономические обобщения основываются на фактах, то такой метод анализа является:

а) описательным;   б) гипотетическим;   в) дедуктивным;    г) индуктивным

2. Термин физиократизм означает власть:

а) природы;    б) государства;   в) денег;   г) личности

3. Если исследуется экономика, как целостная система, то это анализ:

а) микроэкономический;  б) позитивный;  в) нормативный;  г) макроэкономический

4. Командная экономика характеризуется:

а) чрезмерной централизацией;  б) жестким планированием;  в) тотальным дефицитом;  г) все ответы верны;  д) нет верного ответа.

    5.  К субъектам собственности не относятся:
а) государство;  б) юридические лица;  в) физические лица;  г) ресурсы.

  6. Изменение какого фактора не вызывает сдвига кривой спроса:
а) вкусов и предпочтений потребителей;
б) размера или распределения национального дохода;
в) цены товара;
г) численности или возраста потребителей.

  7. Если доход увеличивается, то бюджетная линия:
      а) сдвигается вправо;  б) сдвигается влево;  в) поворачивается.

8.Реальная ставка процента – это:

   а) процентная ставка в денежном выражении с поправкой на инфляцию;

   б) номинальная процентная ставка, уменьшенная на процент инфляции

    в) оба ответа верны;  г) оба ответа неверны 

9.Цена земли обратнопропорциональна:

   а) ставке ссудного процента;  б) ренте;  в) спросу.

10.Если эластичность на фотокамеры = 2, то с ростом цены на 10% объем спроса уменьшится на:

     а) 2;  б) 20;  в) 5;   г) 10

11. Если  из национального дохода вычесть налоги на прибыль корпораций, нераспределенную прибыль и взносы на социальное страхование, а затем приплюсовать чистые трансфертные платежи, то полученная сумма — это
     а) Личный доход;  б) амортизация;  в) валовой национальный продукт; г) чистый национальный продукт.; д) располагаемый доход.
  12. Зарплата учитываются при расчете:

    а) ВНП по методу потока доходов;  б) ) ВНП по методу потока расходов;  в) личного дохода;  г) располагаемого дохода

13. На кейнсианском отрезке уровень цен:

     а) растет;  б) уменьшается;  в) неизменный

14. При интенсивном типе экономического роста объем производства возрастает за счет:

     а) привлечения ресурсов;  б) роста производительности труда;  в) введение новых мощностей
15. Налог – это:

     а) добровольное пожертвование;  б)  принудительное изъятие государством   определенной суммы денег не в обмен за товары и услуги;  в) существует незаконно

16.    Кривая Филлипса фиксирует связь между уровнем инфляции и: 

а) предложением денег;                 б) уровнем безработицы:
в) уровнем процента;                     г) реальной ставкой процента;
д) все ответы веры.

17. .Социальная политика - это:
     а) система мер;  б) согласованная деятельность экономических субъектов;
     в) пенсии, стипендии, пособия.

18. Если сальдо государственного бюджета больше нуля, то это состояние  бюджета:

      а) дефицитное;  б) профицитное;  в) сбалансированное.

19. Распределение доходов в обществе можно отразить  с помощью кривой:

      а) безразличия;  б) Лоренца;  в) Лаффера;   г) Филипса
20 Неверным является:
           а) М1 = М0 + М1;  б) М2 > М1;  в) М0 > М3;  г)  М0 < L
ИТОГОВЫЙ ТЕСТ

Вариант 4.

1.Экономическая теория:

           а) пригодна только для изучения капиталистической системы хозяйствования;

           б) пригодна для изучения всех экономических систем;

           в) не может быть полезной при изучении экономических отношений, свойственных     социализму;

           г) все ответы неверны.

2. Физиократы считали богатством:

         а) деньги;  б) продукты промышленности;   в) продукты земли;  г) золото.

3. Общий уровень цен изучается в курсе:

           а) микроэкономики;   б) макроэкономики;   в) менеджмента;   г) статистики

4. Для смешанной экономики характерны:

           а) различные типы собственности;   б) разнообразные формы хозяйствования;   

           в) преобладание коллективных форм собственности;  г) верны а, б, в;  д) верны а,б.

5.   К объектам собственности не принадлежат:
         а) коллективы;  б) средства производства;  в) предметы потребления;  г) ресурсы.

  6.Если рыночная цена ниже равновесной, то:
        а) появляются избытки товаров;    б) формируется рынок покупателей;
        в) возникает дефицит товаров;     г) падает цена ресурсов.

7. Точки, находящиеся правее кривой безразличия, означают, что данные товарные наборы:

     а) недоступны для потребителя;  б) обладают большей полезностью;  в) оба ответа верны;  г) оба ответа неверны.

8. Спрос на деньги:

    а) не зависит от процентной ставки;  б) при росте процентной ставки увеличится;  в) при росте процентной ставки уменьшится. 

9. Цена земли прямопропорциональна:

   а) ставке ссудного процента;  б) ренте;  в) спросу.

10.Если цена товара неэластичного спроса выросла с 7 до 8 руб., то выручка:

    а) сократилась;  б) выросла;  в) осталась неизменной 

11. Трансфертные платежи — это:

а)  выплаты домашним хозяйствам, не обусловленные предоставлением с их стороны товаров и услуг; б)  только выплаты правительством отдельным индивидуумам.
в)  компонент дохода, который не включается в национальный доход.
г)  Все перечисленное в пунктах а), б), в).
д)  Все предыдущие ответы неверны. 

12. Если объем реального ВВП снизился на 6%, а численность населения в том же году сократилась на 3%, то:

    а) реальный ВВП на душу населения снизился;  б)  реальный ВВП на душу населения увеличился;  в) реальный ВВП увеличился, а номинальный снизился.

13. На промежуточном отрезке кривой совокупного предложения происходит изменение:

     а) цены;  б) объема выпуска;  в) цены и объема выпуска

14. Экономический цикл – это промежуток времени между двумя:

     а) фазами цикла;  б) пиками;  в) спадами
15.  Фискальная политика – это:

        а) налогово-бюджетная;  б) денежно-кредитная; в) обеспечивает национальную безопасность

16. С точки зрения потребления оптимальное распределение - это распределение:

а)  поровну; б) по собственности на факторы; в) по труду.

17. Естественный уровень безработицы – это:

     а) фрикционная и структурная;  б) циклическая и фрикционная;  в) структурная и    циклическая

18. Если сальдо государственного бюджета меньше нуля, то это состояние  бюджета:

      а) дефицитное;  б) профицитное;  в) сбалансированное.

19. Взаимодействие инфляции и безработицы можно отразить  с помощью кривой:

      а) безразличия;  б) Лоренца;  в) Лаффера;   г) филипса
20. Гиперинфляция измеряется процентами:

            а) в год двузначными цифрами;  б) в неделю или день: 40-50%;   в) в год  трехзначными цифрами;   г) никак не измеряется
ИТОГОВЫЙ ТЕСТ

Вариант 5.

1. Экономическая теория:

     а) занимается исключительно прогностическими характеристиками   развития экономических систем;

     б) содержит положения, которые всегда принимаются всеми экономистами;

     в) не является наукой;

     г) не может предсказывать будущего, но может объяснить последствия определенных явлений в развитии экономики.

2. Свой главный труд «Капитал» написал:

а) Д.Рикардо;   б) А.Смит;   в) К.Маркс;    г) Дж.Кейнс;   д) В.И.Ленин

3. Верно ли, что метод научной абстракции состоит в построении мысленных моделей:

а) да;   б) нет.

4. Современная смешанная экономика представляет собой:

а) регулируемое рыночное хозяйство;  б) саморегулируемую рыночную экономику;  в) плановую экономику.

     5. Основными типами собственности являются: 

       а) кооперативная и акционерная;  б) трудовая и нетрудовая; в) государственная и частная;   г) общественная и личная.

     6. Если однопроцентное сокращение цены на товар приводит к двухпроцентному    увеличению объема спроса на него, то этот спрос:
а) неэластичный;   б) эластичный;  в) единичной эластичности;  г) абсолютно неэластичный;  д) абсолютно эластичный.

7. Для   каждой   ситуации,   приведенной   ниже,   найдите   соответствующий   тип рыночной структуры:

 А. Совершенная конкуренция 

Б. Монополия
В. Монополистическая конкуренция 

Г. Олигополия
а) на рынке оперирует большое количество поставщиков, каждый из которых предлагает фирменную обувь по относительно схожим ценам; 
б) на рынке оперирует единственный поставщик сотовых услуг; 

в) большое количество фермеров предлагают на рынке морковь по одинаковым ценам;
г) несколько крупных фирм функционируют на рынке обуви; 

д) единственная фирма производит приборы ночного видения.

8. При росте спроса на землю:

    а) земельная рента будет расти:  б) предложение земли увеличится;  в) понизится цена земли

9.Положительное решение о строительстве моста, который будет приносить ежегодно прибыль в размере 10%, будет принято при условии, что процентная ставка составляет:

  а) не более 2%; б) не более 20%;  в) 10% или менее;  г) 10% и более.

10.  Если спрос увеличивается, кривая спроса сдвигается:

      а) вниз и влево;  б) по вращению часовой стрелки; в) вверх и вправо

11. Располагаемый доход — это:
а)  Личный доход минус индивидуальные налоги и неналоговые платежи.
б)  Сумма, включающая зарплату, жалованье, ренту, и доход в форме процента на капитал.
в)  Зарплата и жалованье, доход в форме процента на капитал минус налог на личный доход.
г)  Все перечисленное в пунктах а), б), в).                                         

д)  Все предыдущие ответы неверны.

12. При положительном сальдо торгового баланса:

    а) экспорт превышает импорт;  б) импорт превышает экспорт;  в) экспорт равен импорту

13. Какой из трех отрезков кривой совокупного предложения назван классическим:

     а) вертикальный;  б) горизонтальный;  в) промежуточный
14. Экономический цикл состоит из фаз:

      а) 4;  б) 3;  в)2;  г) 1.

15.  Монетарная политика – это:

        а) налогово-бюджетная;  б) денежно-кредитная; в) выпуск денег в обращение

16. Рыночный принцип распределения доходов:
      а) по труду.  б) поровну;  в) по накопленному богатству; г) по собственности на факторы.

17. Студент очного отделения  АКТ – это:

     а) включаемый в численной рабочей силы;  б) невключаемый в численной рабочей   силы;   в) занятый

18. Если сальдо государственного бюджета равно нулю, то это состояние  бюджета:

      а) дефицитное;  б) профицитное;  в) сбалансированное.

19. По форме проявления инфляция может быть:

           а) сбалансированная и несбалансированная;  б) открытая и срытая;  в) ожидаемая и неожиданная;   г) умеренная и галопирующая.

20. Валютный курс — это:

           а)пропорциональный обмен одной национальной валюты на другую путем купли-продажи;

           б) цена денежной единицы одной страны, выраженная в денежных единицах другого государства или международных валютных единицах;

           в) оба варианта верны;

           г) нет верного ответа.
ИТОГОВЫЙ ТЕСТ

Вариант 6.

1. К функциям экономической теории не относится:

а) гносеологическая;   б) методологическая;   в) контрольная;   г) критическая;  

д) прогностическая;    е) практическая

2. Кейнсианская теория – это теоретическое обоснование:

а) свободной конкуренции;  б) государственного регулирования;   в) рыночной экономики.

3. Верно ли, что без знаний высшей математики теоретическую экономику изучать невозможно:

а) да;   б) нет.

4. В смешанной экономике роль государства:

а) никак не проявляется;  б) ограничена;  в) значительна;  г)проявляется во многих секторах хозяйства.

     5. Приватизация - это:
        а) обязательная смена формы собственности;  б) расширение прав предприятий в принятии решений;  в) укрупнение предприятий;  г) нет верного ответа.

6.Если уменьшение цены на 5% приводит к снижению объема предложения на 8%, то данное предложение:

а) неэластично;  б) единичной эластичности;  в) эластично.

7. Понятие совершенной конкуренции предполагает, что:
а) значительное число фирм, оперирующих в отрасли, выпускают стандартные
товары;
б) имеется много покупателей, приобретающих этот товар по текущей цене;
в) все продавцы и покупатели имеют полную информацию о рынке;
г) имеет место свободный вход на этот рынок и выход из него;
д) все предыдущие ответы верны.
8.Предложение земли:

   а) совершенно эластично;  б) совершенно неэластично;  в)постоянно меняется

9. При принятии решений об инвестициях фирмы принимают во внимание:

   а) номинальную процентную ставку;  б) реальную процентную ставку;
   в) номинальную процентную ставку за вычетом реальной ставки процента.

10. Если спрос падает, кривая спроса сдвигается:

      а) вниз и влево;  б) по вращению часовой стрелки; в) вверх и вправо

11. Повторный счет при определении ВНП и ЧВП возникает при сложении:

а)  Чистой добавленной стоимости, созданной в добывающей и ста​лелитейной промышленности.
б)  Прироста запасов в мукомольной и в пекарной промышленности.
в)  Производства железной руды и чугуна.
г)  Добавленной стоимости, созданной в пекарной промышленности и в
ее торговой сети.
д)  Общего   объема   купленных   потребительских   товаров   и   средств
производства.

12.Если номинальный ВВП составляет 1200 у.е., а реальный – 1000, то дефлятор составит:

  а) 0.12;  б) 1.2;  в) 120
13. Какой из трех отрезков кривой совокупного предложения назван кейнсианским:

     а) вертикальный;  б) горизонтальный;  в) промежуточный

14. Депрессия, как фаза экономического цикла означает:
     а) подъем в производстве;  б) спад экономики;  в) застой в развитии  

15. Политика «дорогих денег» проводится в:
     а) период инфляции;  б) период спада;  в) период бума

16. Вся сумма полученного дохода - это:
     а) номинальный доход;  б) располагаемый доход; в) реальный доход.

17.Выпускник АКТ, пока не решивший, какой вариант из предложенных ему выбрать относится к форме безработицы: 
      а)  структурной;  б) фрикционной;  в) циклической
18. Воздействие налогов на экономику отражается с помощью кривой:

      а) безразличия;  б) Лоренца;  в) Лаффера;   г) Филипса
19. Ликвидность денежных агрегатов увеличивается:
      а) сверху вниз от М0 до L;  б) вверх от L до М0;  в) никак не увеличивается
20. Естественный уровень инфляции – это:

А) 3-5 % в год;  б) 3-5% в месяц;    в) 3-4% в год;  г) 3-4% в месяц.
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